
在邮储银行长沙市分行的支持下， 辉记面粉
店迎来了扩张发展之路。

在长沙宝诚汽车销售服务有限公司，选择邮储银行信用卡汽车分期业务购车成为车主首选。

长沙星沙万象汇是华润万象生活进入湖南的首个商
业项目，以“高品质家庭体验式消费”为理念，集国际时尚、
生活服务、餐饮、服饰、娱乐、儿童等六大业态为一体。项目
总建筑面积约16万平方米，购物中心约5万平方米，停车位
近1000个，是长沙县“夜经济”商圈的重要载体。

2020年， 星沙万象汇与邮储银行长沙市分行合作，开
展大型联名信用卡落地发布会，邮储华润通联名信用卡权
益可以与星沙万象汇商户消费减免权益叠加，让消费者能
以更低的价格买到优质的商品和服务。

“使用邮储华润通联名信用卡，可以享受50元购100元
消费券的优惠活动，还能叠加商家的消费满减权益，非常
划算。” 家住附近凤凰城小区的刘女士对邮储华润通联名
信用卡的优惠力度赞不绝口，2021年办了联名信用卡后，
她几乎每个月都会抢购优惠券去到商场消费，“又逛了商
场，又买到了实惠的品牌商品，比网购香多了。”

星沙万象汇与邮储银行信用卡部的此次合作，50元购
100元优惠券的活动成为了爆款， 很快带动了周边地区邮
储信用卡在商场消费的活跃度，并形成了一个老牌的用卡
场景。

同时， 邮储银行长沙市分行还推出了“悦享周六五
折”、周日消费满减等多档活动，三年多来连续不间断的促
销投入，显著提升了持卡人的喜爱程度，大大提升了商圈
的客流及零售额，为商圈经营提供了巨大助力。

数据显示，三年多来，邮储华润通联名卡累计发卡约
1000张，累计消费1500万元，消费者享受邮储减费福利活
动“薅羊毛”约100万元。

邮储银行长沙市分行相关负责人介绍，近年来，邮储银
行信用卡优惠活动越来越丰富， 推出了包括线下场景的分
期满减、线上淘宝分期、支付宝随机立减、本地商户支付宝
消费满减、8元洗车、8元观影、中石油消费满170元购200元
优惠活动、一分乘地铁公交活动、新客领50元支付宝红包/
云闪付消费券、周周刷随机领话费等众多活动，办卡用户越
来越多，黏性也越来越高了。

邮储银行湖南省分行：

以高质量金融服务，全面促消费稳增长
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位于长沙市芙蓉区苏家巷的辉记面粉店，
是长沙的一家网红餐厅，并且稳居2023年大众
点评必吃榜粉面馆类别的榜首，每天都有众多
年轻人和外地游客前来打卡。

辉记面粉店的老板周瞰是一名80后，土生
土长的长沙人。这家米粉店是1999年周瞰的父
母所开，从小耳濡目染之下，周瞰非常喜欢长
沙米粉。2019年， 原本从事广告设计工作的周
瞰子承父业，从父母手中接过了这一产业。

面对老旧的门店，周瞰的第一个规划是翻
新门店，但资金问题却让他有点犯难。在了解
相关政策后，2019年周瞰向邮储银行申请了15
万元的创业担保贷款。门店的设计由周瞰一手
完成，他将自己的个人IP也融入其中，颇具个
性。湖湘米粉的流派很多，针对长沙人的餐饮

习惯，周瞰做了一个大胆的决定，只卖长沙扁
粉，不卖圆粉，这被网友戏称为“长沙最有原则
的米粉店”。

同时，为人幽默风趣的周瞰在抖音等短视
频平台开设个人账户，自称“星城粉少”，以幽
默、风趣、搞怪的视频吸引网友关注。

随着品牌知名度的不断扩大， 周瞰很快启
动了开分店的计划。“新开一家分店的投资成本
是40多万元，对于普通的创业者来说，资金压力
不小， 我在邮储银行申请了74万元的极速贷抵
押贷款，随时可以支用、还款，按天计息，非常方
便。”周瞰坦言，邮储银行极速贷抵押贷款，解决
了他的资金周转问题， 支撑着辉记面粉店茁壮
成长。目前，辉记面粉店已在长沙开出了5家门
店，生意越来越好，知名度也越来越高。
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中央经济工作会议将“着力扩大国内需求”作为2023
年重点工作任务，提出要把恢复和扩大消费摆在优先位置。
近期，随着促消费、扩内需政策持续加码，邮储银行湖南省
分行紧扣湖南省“稳增长促消费”战略，主动担当作为，在当
地升腾的烟火气中，靠前发力、精准施策，为促消费、提信心
贡献金融力量。

■三湘都市报全媒体记者 潘显璇 通讯员 杨伊媛

作为大宗消费之一的汽车消费，因其体量
大、潜力足、产业带动作用强，是湖南促进和扩
大消费、激活消费大市场的重要抓手。

2023年9月1日， 湖南省商务厅发布了
《2023第二期“惠购湘车”汽车促销活动补贴申
领实施细则》。9月1日至10月31日，消费者在湖
南转出或报废本人名下的家用汽车，并在省内
购买家用乘用车， 即可申领汽车消费补贴，补
贴最低3000元，最高8800元。

政策加持之下， 湖南汽车销售行业迎来
“金九银十”。

位于长沙县中南汽车世界的长沙宝诚汽
车销售服务有限公司， 是中国500强企业上海
永达汽车集团的子公司，也是集团在长沙的第
一家宝马4S店。今年的中秋国庆黄金周，长沙
宝诚汽车销售服务有限公司的工作人员异常
忙碌，前来看车、购车的顾客络绎不绝。

在门店的推荐下， 长沙市民陈先生10月5
日使用邮储银行信用卡分期购买了一辆宝马
330i，“首付20%，没有太大经济压力，利率也
比较划算，而且非常便捷，当天就办完所有手
续提车回家了。”

邮储银行长沙市分行2021年7月开始与长
沙宝诚开展合作，为前来买车的消费者提供信用
卡分期服务，目前已成为门店主推的购车方式。

邮储银行信用卡汽车分期业务受众群体
宽泛，主要面向18—65周岁，信用记录良好，拥
有稳定工作或收入来源的企事业单位员工、私
营企业主和个体户。首付比例20%、新能源车
15%，额度最高可达80万，最长60月分期还款。

“办理传统的汽车消费抵押贷款， 通常需
要一个星期的时间。而信用卡汽车分期具有手
续简化、操作简单以及放款迅速的优点。实时
审批、先放款后抵押的模式，客户最快可当天
购车、当天提车。”长沙宝诚汽车销售服务有限
公司总经理罗文伍表示，信用卡汽车分期帮助
很多年轻人圆了购车梦，目前门店85%的顾客
都是选择使用信用卡汽车分期来购车，其中大
部分都是90后的年轻人。合作三年多来，邮储
银行长沙市分行在中南宝诚和河西宝诚两家
门店，信用卡累计投放金额约7.16亿元，其中
今年投放4.7亿元。

近年来，邮储银行湖南省分行坚持以市场
为导向，以客户为中心的服务理念，根据商家
和消费者实际需求，为其提供全方位、定制化
的方案，让其拥有更契合、更优质高效的汽车
金融服务体验，得到了汽车金融商以及消费者
的一致认可。截至10月末，邮储银行湖南省分
行在汽车分期业务方面累计投放3.8万笔、金
额超80亿元。

联名信用卡提升商场消费活力

分期购车激发汽车消费新动能

极速贷助力网红粉店加速奔跑


