
省钱攻略

“薅羊毛”有哪些办法可
以旅游抄底和薅羊毛？ 旅游
产品经理分享了几个诀窍。

直播囤货： 蹲守旅游平
台的直播和预售产品， 往往
可以抢到独家特价。

打包预订：预订机票、酒
店打包自由行产品， 获得优
惠价格和目的地服务。

一站式购买更省钱：比
如在旅游平台预订了机票、
酒店、火车票、自由行等，可
以再选择接送机、租车、包车
游、当地向导等产品。

领券：利用地方政府、旅
游平台发放的优惠券省钱。

利用新人优惠： 不少旅
游企业为了吸引新用户会给
新人提供优惠价格体验。

本报9月7日讯 随着学校
开学季来临， 国内旅游价格开
始大幅跳水。 根据携程发布的
“9月旅游价格指数”显示，进入
9月，国内游产品价格降幅最高
超过50%，往返机票+酒店打包
的自由行产品， 最低只需要五
六百元。9月7日， 记者了解到，
目前长沙一些旅行社大部分线
路价格也下降了一至三成左
右。如今，热门目的地人群也不
再拥挤，加上天气开始转凉，对
于假期还有余额的上班族及老
年退休群体来说， 是个很好的
出游时机。

海滨海岛线路降幅最大

长沙市民肖女士是一名全
职妈妈，上小学的儿子开学后，
她就一直在网上查询出游线
路， 邀上准备请年假的闺蜜一
起出去旅游放松一下，“现在旅
游价格实在太动人了，三亚5日
自由行才1439元起，还是全程5
钻酒店； 大理+丽江7日自由行
也只要2558元起。 我们准备在
这两个里面选一个。”

桂林+阳朔5日高铁游1452
元起（机票+酒店），张家界3日
两晚（5钻）328元起……根据“9
月旅游价格指数”自由行产品大
数据显示，“9月国内游十大最具
性价比线路”国内包括：厦门、张
家界、哈尔滨、西安、青岛+崂
山、三亚、桂林+阳朔、北京、贵
阳、珠海。而携程推出这些目的
地的“往返机票+酒店”打包自
由行产品，国内各地出发最低起
价只需要600元到700多元。

“从起价看，热门的海滨海
岛线路在暑期后降幅最大。”该
产品经理介绍，比如厦门、海口、
三亚、青岛等；其次是热门旅游

城市或者景区， 比如张家界、西
安、北京等；还有东北、内蒙古、
西北等一些热门的避暑线路。

优惠价预计维持到9月底

“国内20多个省市， 包括机
票、酒店在内的打包产品起价只
需要几百元。” 携程国内产品经
理， 该平台与全国的航空公司、
酒店合作，推出数千条热门国内
自由行线路，相比暑期折扣力度
都很大，最高可达5折。

“全国范围内开学后， 热门
景点也不那么拥挤了，加上疫情
的影响尚未完全消除，又逢传统
旅游淡季，现在团体游大幅降价
也在情理之中。” 湖南华天国旅
总经理刘生波介绍， 与暑假相
比，该旅行社目前大部分线路价
格下降一到三成左右。“高铁团
因为价格相对较为固定，价格没
有太多变化，但是飞机团因为受
到机票影响 ， 下调金额高达
400-500元/人。”

据介绍， 由于海南等线路
受到当地旅游人数减少的因素
影响，华天国旅“机票+酒店”
等自由行产品部分降幅高达
1000元； 西北线路等降幅达到
600元/人。同时，省内张家界、凤
凰、 芙蓉镇等地旅游回归小淡
季，9月25前该旅行社散客团也
下降100元/人。

“不过， 这样优惠的价格预
计维持到9月29日，随着‘十一超
长假期’到来，酒店和机票会应
声而涨。” 刘生波说，“目前我们
针对市场推出了一些高端产品，
包括腾冲自组产品、西北网红线
路产品（小众+高端+精品团）、
海南自由行套票产品、厦门小众
精品团等 ， 价格从 1900元到
4900元之间。” ■记者 丁鹏志

“抄底游”正当时
自由行线路最高下降达5折
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每天分析市场行情，架设产销信息“桥梁”，帮助农产品货主快速销售

精准卖货，他是农产品的“经纪人”
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【职责】
做货主们在市场的“眼睛”

“说简通俗， 我们就相当于
货主们在市场里面的一双眼睛，
帮他们盯着这个市场里的所有
动态和变化，将产品进行代卖。”
当日22时30分， 刚逛完一圈市
场的谭永告诉三湘都市报记者，
在每天开市前，他会提前跑一圈
市场， 了解今天的到货情况，尝
一下市场同类型的产品，“根据
走访得到的信息，在对自身产品
的品质和地位进行评估后，再决
定今日的报价和销售政策，并和
货主沟通好预计销售情况。”

比如说：今天同类品种到货
太多，那么就要快速销售，抢占
当日的市场份额；如果今天的某
项农产品好货多，但货主的产品
品质差一点， 不具备价格优势，
那么就可能要先缓一下，等明天
才能进行销售……这些都属于
农产品经纪人的工作范畴。

此外， 在每天收市以后，农
产品经纪人还需要将产品销售
数量、价格、明日销售建议，提交
给货主。如此一来，货主可以对
市场情况有极其详细的了解。此
外，他还需要与货主沟通农产品
的产地情况，帮他们确定收货方
式和价格。

【任务】
把控和分析行情，精准发货

作为农产品经纪人，最主要
的是对行情的把控和分析要精
准和全面。谭永表示，分析行情
的时候要把产地行情和这边市
场的行情都要考虑进去。

“现在正是产葡萄的季节，
长沙人对葡萄的甜度有着比较
高的要求。”谭永说，所以在长沙
卖葡萄，串可以小一点，颗粒也
可以小一点，但一定要甜。而江
浙沪等地，则对甜度要求没这么

高， 反而对葡萄的品相比较看
重。“所以我们就会根据市场的
需求来建议货主或产地，将不同
的货品发往不同的区域。”

谭永表示，他们这一行是比
较难招人的。“长沙批发市场是属
于夜市，晚上你不仅要在市场里
跑来跑去，还要定时给货主们反
馈售卖情况，白天回去后还要处
理一些后续的事情、联系客户，没
有固定的休息时间。所以很多人
都不愿意从事这个行业。”

【趋势】
产地直达市场方式在变

说起为什么会选择做农产
品经纪人，谭永告诉记者，他们
家做农业有8年了，“对这行还是
比较热爱的，也希望通过自己的
一份力量解决一些农产品售卖
过程中的难题。”

谭永介绍，之前他们家的农
副产品都是通过代购上门收，然
后经过代办或批发商转到市场
上来。“这是农产品传统的销售
方式，已经几十年了，如今也应
该是时候改变一下了，而且市场
也正在改变。”

“其实代卖这个业务， 在传
统的农产品市场里很早之前就
已经有了。但是他和我们最大的
不同点就是，以前必须面对面地
沟通、交易，现在是直接在互联
网上进行交流。”谭永表示，他与
很多供货商和合作基地的人，从
来没见过面，“都是通过电话、微
信沟通， 然后就把产品卖出去
了。”

“现在通过我们的平台，产
品就可以从种植户那里直接进
入到市场里面，省去了很多中间
商的环节，这对于种植户想扩大
自己的生产规模，是一个很有必
要的方法和途径。”谭永说。
■记者 丁鹏志 通讯员 曾青青
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通过随时关注农产品
市场、产地行情，盯梢供销
需求，并关注农产品切入时
间， 给顾客提供市场建议；
在对货品层级进行评定后，
制定对应的产品销售策略，
同时监督售卖的经纪个人。

解码新职业 【农产品经纪人】

9月7日，22时，大部分人已经归家歇息，而长沙红星
水果批发市场的忙碌才刚刚开始。 昼伏夜出的鲜果采购
商们，开始来到各个水果档口前，挑选从产地直发过来的
新鲜水果。

戴着眼镜、长相清秀的“95后”长沙伢子谭永，也开始
不停穿梭在各个水果档口前，观察、品尝水果的质量，了解
各种水果行情，并不时地拿出手机打电话、发语音……

谭永，是惠农网的一名农产品经纪人，干这行已经4
年多。 他的主要工作就是每天晚上在市场里捕捉有用的
信息，实现农产品产地和销地的信息互通，并通过定制合
理的销售策略，帮助货主快速销售农产品，从而赚取更多
的利润（扫报眉二维码看视频）。

9月7日22时30分， 农产品经纪人谭永在长沙红星水果批发市场水
果档口观察、品尝水果的质量。 记者 王珏 摄记者手记

如何推行农产品标准
化？ 这一直是行业的“老大
难”问题。也正因如此，各个
市场的卖价不一， 造成了大
量产地和市场信息不统一的
现象出现。 如何把农产品推
向市场， 加快农产品流转化
为商品的速度， 是惠农网一
直在致力解决的事情， 农产
品经纪人在这个方面起到很
好的沟通、中介作用。

谭永告诉记者，农产品经
纪人这个职业发展到后期就
会像股票经纪人一样，伴随着
客户信任度的增长，会演变成
为职业经理人全产业链介入
帮助货主，对农产品从种植到
销售的整体操盘，解决卖哪里、
卖多少、怎么卖的问题，从而真
正帮助货主实现农产品的商
业化、农产品交易的标准化。

农产品经纪人正在
向职业经理人迈进

这些办法可抄底


