
市 场 竞 争
厮杀白热化，来
自互联网的冲
击、 股市的动
荡，家具行业呈
现“冰火两重
天”。 对于井湾
子 家 居 来 说 ，
2019 更 是 成 熟
期。
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每一项举措都是找准了消费者
的痛点， 亦是对传统家装的颠覆与
革新。 整体家装领军品牌千思装饰
用产品和品质充分佐证了“做整装
看千思”这一理念。

全品类整装是在传统整装的基
础上，从用户需求出发，进一步拓宽
产品线，把锅碗瓢盆、毛巾拖鞋等
家居用品纳入了整装标配。 从设
计风格到产品配套打造更完整的
供应链服务， 真正实现了拎包入
住。千思装饰“全品类整装”质造
家P10的上市，推动了装修行业的
发展，让装修更透明更简单，让消
费者的家更好看更好住。 在包全
房人工、材料、家具、软装的基础
上，把锅碗瓢盆、毛巾拖鞋等家居

用品纳入了整装标配， 为用户提
供更贴心更省心的品质生活。

“只有做到与时俱进，我们才
能做到在快节奏的竞争环境中始终
立于不败之地。”千思集团总经理王
洁认为， 一个企业想要保持竞争优
势，提升自己的市场地位，要拥有强
大的创造力， 非常完善的创新机制，
才能给消费者带来物超所值的价值。
展望2020年，千思必将在整装领域持
续发力，引进、开发更多先进技术和
工艺， 提升整合能力和综合服务水
平，为用户提供更多更好更优惠的整
装产品，引领行业变革，造福社会，扎
根湖南，布局全国，让装修不再难，让
更多业主得到“全品类整装”的良好
家装体验。 ■记者 杨昱

———2019湖湘楼市（家居）年终报

作为老牌家具卖场， 井湾子家
居始终不忘初心，深耕本土，稳扎稳
打，在时代的风浪中奔涌向前，为消
费者提供更加完善的高端私人定制
产品和全方位的体验服务。

在家居产业变革大潮下，如何借
助时代的机遇创造更多价值？

井湾子家居在时代的浪潮下，逐
浪前行，借助商家、厂商和联盟的力
量进行产业链资源整合，作为突围的
最有力武器之一。其次，井湾子家居
将产品立于安身之本，持续打造质量
到服务的全套配置，带给顾客最贴心
的服务和最优质的家具。

井湾子家居剖析行业现行趋势，
不退却、不突进，稳步寻求经济增长，
拥抱多元化的业主需求，以提高顾客

满意度为己任， 在不断的创新及变革
中逆风飞扬。

今年12月28日、29日和2020年1
月1日，井湾子家居河东河西三店跨区
域共同举行的“中国好家具工厂直销
跨年专场”活动，联合上千商家将打
造品牌家居盛宴，各种优惠不断，如厂
价直销、直击底价，部分还将推出限时
抢购、 爆款秒杀等产品， 真正让顾客
“小成本”投入就有“高大上”的置家体
验。“这是我们带给消费者2019年的最
后也是最大一波折扣与实惠，感谢广大
消费者对我们市场一如既往的支持与
肯定。”井湾子家居广场总经理彭旭表
示，井湾子家居作为本土品牌、实力卖
场，这一次的跨年盛会，就是对品质与
服务的更好诠释！ ■记者 杨昱

房 屋 刚 装
修完，就可以拎
着衣服入住，如
此体验，正是千
思装饰“全品类
整装” 所追求
的。千思装饰把
整体家装做到
了极致，率先推
出“装修不限
量”、 率先把地
热纳入整装选
配体系……

年度盛宴
井湾子家居突围升级

整装风向标
千思全品类引领风潮


