
手记

11月28日-30日，中国人
民财产保险股份有限公司（简
称人保财险）第九届全国理赔
技能大赛暨理赔专业技能论
坛在长沙成功举办。

经过人保财险36家省级
分公司代表队216名选手的激
烈角逐，最终人保财险福建分

公司、青岛分公司和河北分公
司三支代表队分别获得团体
冠军、亚军和季军；青岛分公
司孙希军、 福建分公司林毓
苗、福建分公司陈萍华等六位
选手分别获得六个项目个人
竞赛冠军。
■杨天午 潘海涛 经济信息
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本报11月30日讯 农村商品
如何通过电商走出大山？11月29
日，湖南电商扶贫小店县域对口帮
扶签约仪式在长沙举行，共同探讨
如何通过电商培训、平台与产品对
接等形式，助力精准扶贫。

据了解， 湖南电商扶贫小店
是在湖南省商务厅、 湖南省扶贫
办指导下开发的基于微信平台多
公众号数据共享的社交电商平
台， 一站式帮助农民销售自产自
销的农特产品、特色手工艺品、自
产生活用品，自6月份上线以来，
湖南电商扶贫小店在全省14个
市州近百个县域进行了落地推
广， 为12000名当地村民进行面
对面培训， 成功辅导开店1万余
家。 目前已汇集湖南省内上万种
农特产品， 超过4万个店长在线
进行销售， 成功打造了芷江水晶
桃、新化白溪香干、湘西猕猴桃、
辰溪宫川蜜桔等爆款产品， 平台
销售总额已突破5000万元，成为
我省农产品上行、 电商扶贫的重
要渠道。

会上， 湖南省安化县、 衡南
县、华容县、洞口县与湖南电商扶
贫小店正式签署县域对口帮扶协
议，将按照资源禀赋、市场需求、
群众意愿， 更加精准地进行对口
帮扶工作。

“湖南电商扶贫小店开创的
县域对口帮扶是一个值得鼓励的
好模式。”省商务厅电子商务处副
处长刘琦表示， 县域对口帮扶通
过扶贫小店平台， 加大县域扶贫
产品宣传力度， 鼓励城市消费人
群、 县域在外就业创业人群以及
本县域企事业单位工作人员购买
和分享来自家乡的味道， 从而推
动县域电商扶贫、精准帮扶，带动
贫困地区脱贫致富。

■记者 杨田风

“以前月销几十台，现在只
有十几台了。”11月28日，长沙
某二手车商向三湘都市报记者
反映， 今年的二手车业务特别
不好做， 一些车商难以为继甚
至退出行业。 记者走访了长沙
多个二手车市场， 发现车商普
遍反映业绩不如往年， 经营压
力大。今年，在二手车市场遇冷
之际， 国内二手车电商企业纷
纷布局下线，开启新零售模式。

【低迷】月销十几台

“今年不仅新车市场不
好，二手车市场也一样低迷。”
11月28日，湖南二手车流通协
会工作人员介绍， 相比往年，
今年长沙的二手车业务明显
没那么好做了。“以前月销几
十台，10月份降到只有十几台
了。”车商受访时介绍，除去门
面租金、水电、人工等费用后，
十几台的成交量就是亏本的。

数据显示，10月全国31个
省1068家二手车交易市场共
交易二手车118.18万辆，环比
下降3.18%。

记者走访了长沙多个二
手车市场，商户普遍反映经营
压力大，还有一些二手车商因
经营困难直接选择退出行业
了。“与其亏钱，不如不做了。”

【趋势】电商试水线下

“电商开始布局线下店
了。”11月28日，长沙市民刘先
生向记者反映，作为二手车电
商企业，瓜子二手车竟在长沙
高新区开了家实体店。 据介
绍，该实体店名叫瓜子二手车
严选直卖店，可提供二手车咨
询、体验、金融等服务。

记者注意到，人人车也已
开始布局线下的严选店。今
年，这种新零售模式在二手车
行业备受关注。 ■记者 胡锐

买点水果， 动辄花数十元甚至百元以上成为不少长沙消费者
进出水果店的消费常态。然而，这似乎并不妨碍消费者在这一品类
上的持续性消费。

进入国内市场的洋水果越来越多，但更多的是补充性消费。多名
业内人士表示，如本土车厘子价格相对低，但只在夏季有售，到冬季
就只有进口货可以买，这并不代表消费者在喜好上的“崇洋媚外”。

不过，随着水果从过去的选择少、品种少到如今的品牌、产地、
品质的细分，消费者对价格的敏感度也越来越低，但对品质的要求
也越来越高，如何做到价有所值，排除水果售价的虚高和炒作，将
是接下来果农、经销商等业内人士所需要共同面对的问题。

车厘子身价翻番，今冬难再亲民
业内人士：主产区减产，以后可能更贵 市场扫描：本土柑橙已大量上市

“正常售价每公斤256元，会员价每公斤236元，是
上周末才来的新货。”11月28日，家住长沙市芙蓉北路
北国风光小区的李女士发现， 孩子最喜欢的车厘子又
开始上架销售，但价格好像比往年贵了些。

进入初冬，车厘子、草莓、橙子等各种晚熟水果纷
纷开始抢占水果摊、超市货架的有利位置。不过，走访
中，三湘都市报记者也发现，一如既往，刚上市的水果
单价并不便宜，而近年来颇受欢迎的“贵族水果”车厘
子价格更高，无论等级售价均在每公斤两百元以上。

如此高价，让人不禁想问，去年每公斤仅需98元的
低价车厘子还会有吗？ ■记者 朱蓉

11月28日， 在长沙市福元
西路附近的耕夫水果店内，新
鲜的大颗车厘子被装在盒子
里，陈列在显眼位置。

店员介绍， 部分用的是容
量为一公斤左右的大盒子，但
考虑到一盒的售价会超过200
元，少有顾客问津，于是进行了
不足500克的分装，“这周开始，
买的人稍微多了点。”

三湘都市报记者看到，该
店内产自智利的车厘子零售价
为每公斤256元，已是店内单价
最高的水果。走访中，记者还发
现，从水果店到超市，冬季的进
口车厘子价格都不便宜。

如， 在绿叶水果珠江花城
店内，J级车厘子售价每公斤
198元，XJ每公斤236元，XXJ
每公斤296元。而在芙蓉南路天
虹百货超市内， 未标明等级的
美国、智利车厘子按盒出售，每
400克售价88元， 约相当于每

公斤220元。这一售价，较去年
最低每公斤98元的价格来说，
贵了一倍。

采访中，多数消费者认为，
刚上市的水果都不便宜， 上架
量大了就会跌价了。对此，一位
从事连锁品牌果品采购的专业
人士向三湘都市报记者透露，
在车厘子的主产区智利， 果实
即将采摘时，下了一场冰雹，直
接导致很多车厘子无法上市销
售， 粗略估计产量减少在30%
至40%，“如今市场上正在销售
的车厘子为灾前采摘， 价格浮
动较去年并不算大。”

而由此，他也推测，今年进
口车厘子的整体价格不会便
宜， 主产区产量的减少将直接
影响到市场供货和价格。 这也
意味着， 往年到了12月底后车
厘子大量上市时， 动辄不足百
元一公斤的“亲民价格”将难以
再现。

车厘子身价翻番，今冬难现亲民价

与这个季节仅有进口货可
选的车厘子不同， 诸如橙子等
相对平价的水果， 消费者就有
了更多选择。

同日，在天虹百货超市内，
仅柑橙橘一个类别， 就有如不
知火、皇帝柑、永兴冰糖橙等六
七个国内品种可供消费者挑
选。同时，也有如澳洲橙、巴西
柑等进口货一同在售。

在该店内，赣南脐橙正在做
“一次性购买2.5公斤以上， 每公
斤9.96元”的促销。这一价格，仅
为一旁澳洲橙售价的三分之一。

“前两天，分别购买了赣南
脐橙和澳洲橙回家试吃， 感觉
国内的更新鲜，水分更多，还便
宜，所以来多买点。”一名一次

性购买超过3公斤脐橙的女性
消费者告诉记者， 几乎是全年
有售的进口橙此时的口感较夏
天已经差了很多， 比不上国内
产的物美价廉。

事实上，国内柑橙的畅销，
从水果店的推广力度中也可略
窥一二。在耕夫水果英祥春天店
内，一周多以前还被摆在进门处
的澳洲橙，已经被放进了店铺最
靠内的冷藏柜内，每公斤的售价
也从39.6元降至25.6元。取而代
之的，则是赣南脐橙、永兴冰糖
橙等国内本地品种。

店员介绍， 如今已进入了
国内柑橙大量上市的时候，“正
是当季水果，口感好，销量十分
不错。”

水果价格“升级”，也要物有所值

我省电商扶贫小店
销售额破5000万元

10月只卖十几台，二手车商生退意？
除去租金等费用已经亏本 二手车金融被业内看好

记者调查发现， 在二手车
市场遇冷之际， 二手车金融却
被普遍看好。“现在卖车不赚钱
了，但汽车金融还是赚钱。”长沙
一业内人士受访时表示， 随着
市场竞争的白热化， 以及车辆
价格的透明， 二手车业务的利
润率不断下降。 因此市场上一

些规模大的二手车商都纷纷布
局二手车金融。“像瓜子二手车、
人人车、 置车宝等大型电商企
业都已经有金融业务板块了。”

11月20日，人人车宣布与
中国工商银行等五家银行达
成战略合作，将助力其金融等
业务提速发展。

二手车金融受追捧链接

中国人保财险举办理赔技能大赛

11月27日，消费者在挑选车厘子。超市的车厘子售价高达每400克88元。 记者 朱蓉 摄

现象

柑橙大量上市，国内品种销量好扫描


