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一口气签下3份战略合约

2018年1月20日下午2点， 长沙。大
农股份一口气分别与中国工商银行湖南
省分行、河南中大门保税集团、永州市领
信网络科技有限公司完成战略签约。这
为大农股份赋能市场提供金融服务、跨
境商品服务、渠道服务打下坚实基础。

2018年好多巴多服务中心、体验店、
服务站等所有线下实体店将在全国创新
实现跨境商品现场下单， 现场提走的新
销售方式。

与永州市领信网络科技有限公司签
约也标志着大农股份永州市服务中心成
立，这也是公司第六个市级服务中心。

河南省中大门网络科技有限公司总
经理皇甫立志说：“我真没想到大农股份
有这么多好的产品， 真是太让我吃惊
了。”同时高度赞扬了公司的经营理念与
市场体系。 中国工商银行湖南省分行网
络金融部高级经理、高级工程师金可明，
永州市领信网络科技有限公司总裁尹晓
东也纷纷表达了对大农股份商业模式、
业务能力以及团队凝聚力的高度赞誉。

念好“管、培、夯”三字经

大农股份从成立之初就立志为九亿
农民思考。 董事长刘健在1月20日下午3
点举行的“新服务、新征程、新辉煌”的主
题会议上对公司一路走来进行了深刻的
剖析与思考。

“2013年到2017年，这三年多的时
间，大农股份完成了从0到1的基础阶段，
我们逐渐形成了自己创新发展模式，在
渠道、品牌、人才等各方面，也都具备了
一定的规模。”刘健表示，多劳多得，少劳
少得，不劳不得，我们一定要不忘初心！

如何做到从1到100？如何在2020年
实现4万家服务站？如何让两家以上服务
中心实现新三板上市？

刘健提出了2018年“管、培、夯”三字
思想理念。刘健表示，所谓“管”，是指加
强商品、市场等各方面的综合管理，树立
一个明确的标杆， 起到示范性作用；而

“培”，则是指加强公司内部员工、市场专
业度以及产品建设技能等多方面的培
训；对于“夯”，通过“管”和“培”的方式，达
到夯实公司整体基础的目的， 增强在未
来发展中抵抗风险的能力。

如何落实“管、培、夯”三字思路？刘健
部署了2018年“三引”、“三走”、“三学”和
“三重点”战略计划。

“三引”，是指引进人才、渠道以及资
本的关键性；“三走”，是走出去，走下去，
走进去。需要加强对外的输出，把品牌、
文化、模式推出去，另外，还要积极走向
市场， 让大农股份走进消费者的心里；
“三学”，指出了学知识、学常识、学榜样，
每位市场人员应该积极履行自己的责任
和义务。

助力省级服务中心上市

对于2018年到2020年的工作重点，
刘健提出了全面落实三大核心工作。

以服务中心、服务站、共享计划三个
方面的工作为重点，做好省、市级服务中
心的发展和赋能，抓好服务站的建设，同
时积极分享平台产品、技术、服务等有效
资源，实现全面共享。

全力为省级服务中心新三板上市服
务，三年内力争2家服务中心在新三板上
市，为总部上市夯实根基。

刘健还根据未来经济发展的六大风
口，提出了大农股份在2020年到2024年
“从100到10000” 的跨越式增长战略纲
要。

他表示今后好多巴多将打破传统边
界，实现自由人的自由联合，让平台逐渐
走向轻型化管理， 从而裂变为以交易中
心、结算中心、数据中心、营销中心以及
运营中心为主的五大中心， 同时在此基
础上， 建设起基础运营和金融服务两大
平台，即5+2模式。

这种模式可以链接闲置资源的所有
者和资源需求方， 将闲置资源分割或整
合，形成标价商品，然后便捷的提供给需
求者使用，从而达到真正的共享目的。

新服务 新征程 新辉煌
2018年建设服务站10000家

大农股份如何赋能？大农科技股
份有限公司首席战略官文丹枫博士
给出了答案。 大农股份带来了什么？
他从大农股份先进的社交电商商业
模式， 到大农股份赋能县域商业生
态，再到大农股份赋能线下实体店进
行了深入浅出了分析。

文丹枫博士表示，大农股份致力
构建S2B2C�新零售的基础平台。“S
代表着大的供应平台，它将更好地赋
能给更多的小b， 帮助他们更好地服
务自己的客户。这不是一个传统的加
盟体系， 而是一个创新的协同网络。
只有在这个越来越广大、越来越紧密
的协同网络的基础之上，才能走向整
个 C2B�这个未来最重要的商业模
式。” 文丹枫博士对新零售基础平台
进行总结和解读。

上到赋能县域商业生态，下到实
体门店创新，大农股份给出了自己的
答案。经过“我是县长我代言”、“4.20
全民品茶周”等一系列活动，这几年
大农股份高效整合了经营者、 平台、
政府、 产业链上下游等多方资源，成
为集商事服务、公共服务、数据服务
为一体互联网平台，为赋能县域商业
生态作出了自己的贡献。

实体店我们又是如何赋能的呢？
“大农股份实体店并非传统意义上的
实体店形态，而是大农股份线下版本
的创新型智慧门店。”文丹枫表示，用
大农股份的商业理念赋能线下门店，
除了提供优质货源外， 还将输出品
牌、 模式和技术赋能传统实体店，让
实体店从传统商店向社区服务中心
整体转变。

“2018年，再增加10000
家服务站、10万名合伙人。有
没有问题？”

“没有！” 豪气干云的回
答，响彻整栋大楼。

这是大农科技股份有限
公司董事长刘健2018年提出
的目标。作为大农股份的董事
长， 刘健深知自己的责任重
大， 他也更明白想要走得更
远， 就必须不断夯实基础，创
新发展。

■杨刚

延伸

链接
1月25日， 湖南省怀化市级服务

中心负责人郭红艳与大农科技股份
有限公司完成签约。 好多巴多第7个
市级服务中心正式成立。

“非常高兴能够拿下怀化市服务
中心。我本就是怀化人，能通过服务中
心整合怀化的特色农产品上行， 利用
公司在全国布局的2600多家线下实体
店和线上流量销售出去， 是我的一种
责任。”郭红艳说。

“怀化有非常丰富的特色农副产
品。比如，新晃牛肉、麻阳椪柑、洪江
冰糖橙、靖州杨梅、沅陵碣滩茶……
好东西数不胜数。” 郭红艳表示，此
外，怀化的旅游资源特别丰富，洪江
古商城、黔阳古城、地笋苗寨、受降纪
念坊……这些旅游资源与公司的旅
游项目可以进行有效链接。

“服务中心不仅担负了当地特色
农副产品上行和优质工业品下乡的责

任，同时也是仓储中心，消费者体验中
心，承担了打通最后一公里物流，解决
农村最后一公里无假货的光荣使命。”
大农股份总经理刘玲玲表示。

经过2017年探索、 准备、 升级，
2018年好多巴多服务中心、服务站出
现遍地开花的火热局面。

1月1日， 宁夏回族自治区省级服
务中心成立。1月1日，江苏省宿迁市级服
务中心成立。1月20日，湖南省永州市级
服务中心成立。1月25日，湖南省怀化市
级服务中心成立。2018年刚开始， 一个
月时间不到，好多巴多已经成立了1个省
级服务中心，3个市级服务中心。

目前，好多巴多已经拥有黑龙江、
陕西、河南、贵州、广东、江苏、甘肃、宁
夏8个省级服务中心，黑河、深圳、广州、
常德、宿迁、永州、怀化7个市级服务中
心。北到黑河，南到深圳，完成了全国
东、西、南、北、中的仓储中心布局。

好多巴多服务中心遍地开花

赋能让我们走得更远


