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勇挑重担
从学徒到团委副书记

李鹏毅，1963年出生于哈尔
滨的一个普通家庭。

1978年， 正是在上山下乡运
动的大环境中， 李鹏毅无奈辍学
进入工厂。“那个时候没办法，父
亲去世得早， 我必须承担起家里
的重担， 如果不去参加工作就得
下乡。”李鹏毅回忆说。

当时只有15岁的他只身来到
哈尔滨电表仪器厂做学徒。 进入
工厂后，凭借优异的表现，第二年
荣获了“哈尔滨新长征突击手”和
“哈尔滨五讲四美标兵” 的荣誉。
1980年，他提前从学徒转正为三
级工。

十年磨一剑， 经过不断的努
力和学习， 他成为了厂里的团委
副书记，这工作一做就是25年，直
到40岁时毅然下海经商。

无所畏惧
下海创业拥有多家公司

2000年前后， 国内兴起了
第二次下海创业高潮。2003年，

李毅鹏也受到影响， 转而“下
海”经商。

“当时就投了3万元跟朋友
合伙开了一家模具加工厂。”为
了自己的梦想和对事业的执着，
2003年年底他选择撤股单干，并
注册了哈尔滨市欣朋义塑胶制
品有限公司。 从一开始的100平
方米发展到今天的2000多平方
米厂房， 经营各种塑料制品，设
计、制造塑料模具，冲压模具和
各种电子仪器。

“我是白手起家的，刚办厂时
没有启动资金， 是朋友给我预付
了10万元， 加上之前工厂老师傅
的技术支撑， 企业才能顺利开展
起来。”李毅鹏回忆时无限感慨。

要想经营起一家企业确实
不易，东北最大的问题就是冰冻
天气。每年哈尔滨一到冬天就是
零下30℃-40℃， 而厂房没有取
暖的地方， 他每天就这么坚持
着。“直到现在落下了风湿病、关
节炎。”李鹏毅说。

明明可以安稳度日，他却选
择折腾奔波，这或许就是高寒黑
土给予李鹏毅骨子里与生俱来
的“无所畏惧”和“勇往直前”。

运筹帷幄
从传统转型做互联网

如今，工作占据他大部分时间，而
他却活得自在与坚定， 不断地开拓市
场，寻求更好的发展。

2012年，“杂交水稻之父”袁隆平
院士来黑龙江推广化肥，进行施种时，
李毅鹏在接触过程中萌生了新的想
法，做粮食。于是2012年2月18日黑龙
江粮心天下农业发展有限公司注册，
跟袁院士一起合作推广水稻专用化
肥，并在十个县市进行推广、施种。

2013年扩大推广黑龙江各地名
优产品，在推广农副产品的过程中，了
解到大茶网。2014年经过实地考察
后，他在3月22日加入大茶网，2015年
成为联合创始人，2016年4月20日沈
阳铁西区体验店正式开业。

“之前的塑胶加工厂是很稳定的，
随着经济形势的变化，最近几年也受到
影响，而互联网是大趋势。小企业迟早要
面临‘关、停、并、转’的局面。习近平总书
记在访问俄罗斯时也对此进行了讲话，
我觉得我的认识是准确的，已经在风雨
来临前开始了转型。”李鹏毅分析说。

他表态：“下一步我将随着公司一
起发展，一起努力，创造更好的未来”。

李鹏毅：从辍学到企业家
用良心干事业

农业市场亟需互联网+去挖掘

刘健从“农业B2B电商环境
因素”、“农业B2B电商平台三大
类型”、“从农业产业链看B2B电
商平台”、“好多巴多网农业B2B
的探索” 四个方面对农业B2B进
行了阐述。

刘健表示， 在互联网高速发
展的今天， 中国农业却仍然面临
诸多弊端问题，在这种情况下，应
积极寻求通过与互联网的结合实
现农业产业的变革。

刘健分析， 从经济层面看，
2016年农村居民人均可支配收
入12363元，增长6.2%。农村居民
收入水平的提高在拉动农村地
区消费，也促使农民加大农业发
展的投资力度，助力农业电商的
发展。从社会层面看，农村地区
互联网迅速发展的同时，新农人
作为新生群体力量在国内市场
上崛起，与传统农民相比，新农
人具备鲜明的互联网基因、组织
基因、 创新基因及文化基因。从
技术层面看，无论是数字经济基
础设施， 还是工业经济基础设
施，都已成熟。这些都给农业产

业变革提供了必要条件。

农业B2B电商如何变革

究竟该如何变革呢？刘健认
为，要对农业B2B电商的总体运
营模式有所把握，第一步需要做
的是清楚农业B2B电商产业链
的分布情况。农业B2B电商自上
而下的三个重要组成部分：产业
链上游、产业链核心以及产业链
下游。

同时，他也指出，农业B2B电
商所面临的问题。 互联网+农业
B2B电商作为互联网+在农业领
域所进行突破和实践的重要运
营模式， 主要通过若干个B有机
衔接最终打通产品、信息、资金
在农民与消费者之间的整个通
路，而在打通的同时往往会遇见
很多问题。

在互联网的影响下， 农业
B2B电商使农产品的流通更加便
捷， 农产品的销售利润更与生产
者靠近。 未来农业B2B电商在产
业链不断优化中将会实现线上的
交易闭环，真正解决生产者、运输
者和使用者的痛点。

好多巴多网农业B2B的探索

好多巴多网农业B2B电商平
台是如何实现突破发展，成功探索
的呢？

刘健在演讲中给出了答案。好多
巴多从创建以来， 一直致力于促进
农村电商以及农业产业发展， 不断
探索和实践， 打造出线上与线下相
融合的模式。好多巴多为电商企业、
小微创业提供一站式服务， 好多巴
多承担从选品、仓储、物流、售后、技
术、一件代发等服务，使电商企业及
小微创业者的风险降至最低。 好多
巴多制定了十大直采标准， 保证了
所有食材选品从产品质量到生产企
业资质都符合标准要求， 从源头进
行严格把控，为大型餐饮、酒店以及
企事业单位食堂提供最安全、 最可
靠、可追溯的食材。

与此同时，好多巴多为微商团队
提供孵化服务， 包括但不仅限于：创
业咨询服务、人力资源服务、产品及
供应链服务、 市场推广辅助服务、财
务税务服务、技术开发服务、客服服
务体系、 政府相关扶持政策服务、金
融投融资服务等一系列服务。

刘健：大力发展农业B2B平台
撬动农业资源高效流通

15岁辍学挑起家庭的重担，40岁从国企团委
副书记下海创业，十年间拥有了多家企业，成为优
秀的企业家。

“东北是粮食重要产区，我希望能以食品安全
为己任，让大家都吃上健康、绿色、天然的食品。”从
话语中记者能感受到他对于这片黑土地的情怀，也
正因为这份情怀和责任，让他走进了大茶网。

他就是黑龙江粮心天下农业发展有限公司董
事长、哈尔滨市欣朋义塑胶制品有限公司董事长、
大茶网联合创始人、 沈阳铁西区体验店店长———
李鹏毅。 ■见习记者 郭丽文

互联网+农业B2B，是互联网+在农业领域进
行突破和实践的重要运营模式， 成为未来发展的
重心，也是行业内外各企业争相追逐的红利点。但
是，互联网+农业B2B电商面临农产品标准化程度
低，上下游交易信息不对称等等多个问题。在当下
如何撬动农业资源高效流通？

11月18日-19日，以“布局农业 黄金十年”为
主题的第二届现代农业发展高峰论坛在京举行。
论坛上， 大农科技股份有限公司董事长刘健发表
了《大力发展农业B2B平台，撬动农业资源高效流
通》的主题演讲，给出了解决方案，获得一致好评。

■记者 杨刚

大农科技股份有限公司董事长刘健。

李鹏毅


