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感恩三十年，携手创未来

1、 本保险产品计划中
玺越人生（少儿版）年金保
险（分红型）是年金保险，保
单的红利水平是不保证的，
在某些年度红利可能为零。
红利分配方式为现金红利，
本公司提供累积生息、抵交
保险费以及购买交清增额
保险三种红利领取方式。

2、 本保险产品计划中
聚财宝17Ⅱ为万能保险，结
算利率超过最低保证利率
的部分是不确定的。

3、 本资料所载内容仅
供您理解保险条款所用，在
某些情况下，我们不承担给
付保险金的责任，具体保险
责任、责任免除、合同解除
及其他内容详见保险条款。

重要提示

一、综合金融，多元共赢：
1988年中国平安从改革开

放前沿深圳蛇口迈步， 将近 30
年的成长和发展，从无到有、从
小到大， 从单一财产险公司到
如今成为一个综合金融服务集
团，建立了一个竞争力较强、可
持续发展的业务平台。 而平安
人寿湖南分公司自 1994年成立
以来， 在各界客户朋友的支持
和陪伴下，23载的成长之路，因
为有您，我们倍感珍惜、砥砺前
行。

近 30年来， 中国平安以保
险、银行、投资为支柱的核心金
融业务体系构建 ,致力于成为国
际领先的个人金融生活服务提
供商， 实现核心金融业务与互
联网金融业务共同发展。 截至
目前，寿险、产险、银行、信托、
陆金所、 健康互联网等各项综
合金融业务发展稳健， 服务着
超 1.4亿综合金融客户， 超 4亿
互联网用户，打造“医、食、住、
行、玩、财”等全方位的生活生
态圈， 做您身边不可或缺的保
险专家、理财顾问和生活助手。

二、行业翘楚，成就非凡：
因为有您，前行路上，我们充

满力量， 信心满满！2017年中国平
安再次入选美国《财富》(Fortune)
杂志世界500强，名列第39位。第十
二度入围《福布斯》全球上市公司

2000强，名列16位。

三、向善向上，不忘初心：
今年是平安的服务年，我们致

力于为广大客户提供最优质的服
务、 最暖心的产品： 平安金管家
APP， 客户24小时的贴身管家，已
成为超1.3亿客户的选择， 而其中
的健康行，已让越来越多的客户朋
友养成健康生活好习惯；“执善心，
筑大业”， 是我们每一个平安人内
心的执念。湖南平安人寿援建郴州
市桂东寨前平安希望小学， 每年9
月由公司发起并组织员工和客户
进驻平安希望小学进行支教活动；
今年7月，分公司响应总部号召，与
长沙市政法频道及湖南青基会共
同推动“幕天捐书”， 共募集图书
151729本，为乡村校园搭建爱心图
书角。

四、专业为本，践行承诺：
风险无情，保险有爱，为客户

提供优质、全面的健康保障，是平
安人寿始终坚持的使命，公司推出
平安福系列保障类旗舰产品，为客
户提供全面保障。2016年， 为客户
赔付理赔金161亿元。2017年1-10
月湖南平安人寿累计赔付客户7.3
万人，累计赔付经额4.83亿元！

除此之外，为满足客户科学
合理的资产配置， 实现人生不
同阶段的需求， 我们推出分红
类保险。 平安分红保险热销 17
年来，拥有数千万忠实客户。截

至2016年，公司分红保险帐户资
产规模达6309亿元，平安人寿保
单红利给付超 112亿元。 此外，
分红保险的“保单贷款 ” 总计
183万件， 总经额约405亿元，在
不影响客户权益保障、 生存金
给付、 保单分红的情况下为客
户解决资金周转问题。 分红保
险可灵活搭配系列附加险，帮
助客户解决生命保障、养老、医
疗、 意外伤害等各类人生风险
问题， 增强客户抵御风险的能
力。

五、开门巨献，玺越尊享：
中国平安的每一份成绩单，每

一次突破，每一份荣誉，其背后都
凝聚着广大客户朋友的信任和支
持！在公司成立30年之际隆重推出
了分红型年金保险旗舰产品———
“玺越人生（成人版）、（少儿版）年
金保险（分红型）”。根据客户不同
的年龄需求， 设计不同的产品形
态，保障品质人生，是平安人寿在
分红型年金产品领域的拳头产品。
“玺越人生” 分为少儿版和成人版
两款产品。其中，少儿版主要针对
0-25周岁人群，以教育、婚嫁、创
业等为主，让孩子在未来成长路上
所需的钱专款专用，为孩子终生提
供现金流；成人版则针对18-65周
岁人群，专注养老保障。

投保示例：
王先生今年30岁，今年喜得

贵子。 王先生十分重视孩子的
成长规划， 想送给孩子一份礼
物， 使他长大后能够享受良好
的教育和富足的生活。 经过多
方比较， 王先生为孩子选择了
玺越人生 (少儿版 )保险产品计
划和平安聚财宝 (2017Ⅱ)�年金
保险，基本保额136000元，3年交
费，首年交费约100.6万元（含聚
财宝 17Ⅱ趸交 100元）， 并选择
在孩子 60周岁时给付祝寿金。
这份保险计划具备四大亮点：

契约保证，安全稳健：做教
育金储备， 安全稳健是重要前
提， 人寿保险是唯一一种以契
约确定的法律合同， 所交保费
以祝寿金方式确定返还；

专款专用，指定受益：专款
专用才能实现子女教育、创业、
婚嫁、养老的刚性需求；与此同
时，投保人掌控资金所有权，指
定受益，避免孩子过度挥霍，帮
孩子养成良好的习惯。

高额返还，持续增长：在资
金安全稳健， 专款专用的前提
下，在保单第5、6年给付首年保
费50%， 合计给付一期保费，从
第 7个保单年度起至 59岁每年
给付保额20%，60岁一次性返还
所交保费，61岁起至终身，每年
给付提升至保额的30%；除此之
外，每年将不低于70%的可分配
盈余分配给客户； 如以上部分
都不领取， 可进入聚财宝 17Ⅱ
实现再次增长；

灵活支配，轻松应急：这份
计划同时具备灵活特性， 聚财
宝 17Ⅱ帐户资金可灵活追加 、
灵活领取， 还可以通过玺越人
生现金价值和聚财宝 17Ⅱ帐户
价值的 80%进行贷款 ， 轻松应
急！

从上可知， 仅需3年， 为王
宝宝建立伴随终生的现金流 ，
能让他从容应对人生的各个阶
段。把未来一定要发生的费用，
现在以契约的方式确定下来，
让生活更有品质！


