
苏宁“智慧零售”引领国庆消费升级
湖南苏宁易购门店集中开业 全省门店拿百万资源让利促销

“金九银十”一向为
国内零售行业所重视，
而今年国庆与中秋的联
袂而来， 更为下半年的
零售市场注入了一剂兴
奋剂。

据了解，自9月下旬
至国庆期间， 湖南苏宁
保利MALL门店、衡阳苏
宁易购万达店、 常德和
瑞欢乐城直营店及娄底
五江易购直营店相继开
业！

集中开业带来全新体验

湖南苏宁易购门店作为“智
慧零售”落地的核心承载体，此次
集中开业后， 更多的用户可以通
过各种智能化、场景化体验，满足
多元化的购物需求， 带来全新的
购物体验。

随着消费升级浪潮的来临，
用户日益追求个性化、 多元化消
费的场景，通过智慧赋能，结合大
数据、云计算、VR等技术，苏宁易
购云店已经不是用户单纯购物的
场所， 而是为用户提供社交、休
闲、娱乐、教育、售后维修等多方
面生活服务， 成为不可或缺的品
质生活体验基地。

苏宁易购将大数据等先进的

互联网零售技术、 多元化的玩法
与体验融合对接到线下环节，打
破空间、时间的边界，在创新购物
体验的同时， 倡导一种全新的生
活方式， 国庆无疑将成为苏宁易
购云店发力的重要制高点。

百万资源让利促销

在即将到来的国庆期间，
湖南苏宁全省门店将通过一系
列举措， 同步提升门店的服务
和体验。

除促销力度外， 部分门店还
将打造特色主题门店， 与用户积
极互动，推出美食集市、餐饮课堂
体验，例如月饼烘焙、亲子DIY涂
鸦等活动。 除之前在苏宁第一时

间发售的iPhone8外，国庆期间，
华为、三星、小米、VIVO等众多
品牌的新品机型都将通过苏宁易
购渠道同步发售， 同时打造大规
模的超级品牌日。

此外， 为让消费者提前享受
到苏宁钜惠， 苏宁全省各门店更
是于9月30日进行联动， 拿出百
万资源让利促销， 为全省消费者
带来“超级团购”的盛宴。

当然，国庆节假日即将到来，
想起过往外出旅游的惨痛经历，
与其在各个景点“看人”、在路上
吸“尾气”，还不如到苏宁门店进
行购物体验。众多“黑科技”，高品
质产品及智能家居体验……，定
会嗨翻这个国庆。盛世国庆，聚惠
苏宁。

临近三季度末， 且长达八
天的国庆+中秋长假即将到来，
很多银行陆续推出了国庆/中
秋专属理财产品， 收益要略高
于同期银行在售的理财产品。

银行理财收益呈上涨趋势

近期银行理财的收益继续
保持平稳上涨趋势。融360监测
数据显示，9月15日至21日，银
行理财产品平均预期年化收益
率为4.44%， 较前一周上升了
0.03个百分点，创12周新高，也
是7月份以来单周最高收益。

从不同期限来看，3个月以
内理财产品平均预期收益率为
4.37%，3至6个月理财产品平
均预期收益率为4.57%，6至12
个月理财产品平均预期收益率
为4.43%，12个月以上理财产
品平均预期收益率为4.52%。可
以看出， 理财产品并非期限越
长收益就越高。

融360分析师刘银平表示，
9月中旬开始，受税期、MLF和
同业存单到期， 以及三季度末
来临银行面临考核等多方面因

素影响，市场短期流动性趋紧，
而这种趋势将持续到国庆之
前， 所以银行理财收益率有望
继续小幅升高。

节假日专属理财受青睐

从市场情况来看， 节假日
专属理财产品与新客户专享类
产品受到了投资者与银行的青
睐， 各类型银行均推出了类似
产品，且市场反响不俗。

普益标准研究员魏骥遥指
出， 今年银行理财产品收益的
大幅上扬吸引了更多投资者的
目光，银行也随之从产品设计层
面推出了各类专属产品吸引投
资者，“这类节日专属理财产品，
普遍比银行在售的同类理财产
品收益率高0.1至0.2个百分点。”

不过需要注意的是， 目前
银行推出来的国庆或中秋专属
理财产品期限大多都比较短，
并且一般要到节后才能计息，
募集期会长达十来天， 所以要
尽量避免购买期限太短的理财
产品， 否则实际收益率会被拉
低很多。 ■据新华社

理财收益冲高 银行推假日理财产品
提醒：避免购买期限太短的理财产品
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