
2017.8.31��星期四 编辑 王卉珍 图编 美编 刘迎E04 新热点

杭州楼市开盘现场疯狂“卖号”
交三五万就可以提前选房

关注三湘都市报微信
看E报。

缴纳三到五万元
就能插队先买房

近期，某热门楼盘迎来首开，当天有600
组客户参与选房。记者了解到，这600组客户
都是先进行过一轮网上抢号， 从1200组客
户中筛选出来的。当天能不能摇到号买到房
全看运气。但是，在摇号进行到150多组时，
记者注意到，有几个年轻人频频进出会场内
外，他们会走到购房者身边向购房者说些什
么，然后将他们带到会场外，有些购房者马
上返回了会场，有些却始终没有进入会场。

随后，记者在会场外的过道里发现了这
群人，原来他们是在现场“卖号子”的掮客。
记者听到其中一个掮客这样告诉一位女士：
“把身份证给我拍个照，我会发给里面的人，
然后会带你直接进去选的。如果买了，交三
万块钱。” 这位女购房者摇了摇头表示要再
考虑考虑。“想好了就直接找我， 但是要抓
紧，晚了里面就没什么房子了。”掮客说完就
立马去寻找下一个“客户”。

记者马上向这位女士求证， 她告诉记
者：“应该是真的，刚才我看见已经先后有几
个人跟着他们从后门进去选房区了，出来的
时候拿着买到房的人才有的那种资料袋。”
当记者问及为什么她没有选择这种方式，她
表示摇号才进行到一半，想要再等等看。

里应外合
瞒天过海

记者在过道中观察期间， 几个年轻的
掮客一直在忙碌，找购房者谈条件、拍身
份证照片，发送语音、打电话进行联系。一
名男士同意了掮客开出的三万块钱的条
件后，记者看到其中一个男性掮客从口袋
里掏出了一张当天开盘现场的工作证，这
一工作证除了工作人员是不可能拿到的。
这位男性掮客催促购房者抓紧时间进去
选房：“你戴上这张证，直接从后门进选房
区，进去之后你把工作证取下来，买好出
来之后再找我把工作证还我就可以。”

另一组购房者，更是直接被掮客从正常
摇号进选房区的通道，带了进去。

观察了一段时间后，记者假装购房者向
掮客进行“询价”。一位女性掮客告诉记者：
“现在的价格就是三万块钱， 如果是摇号刚
开始的话，要五万块。你要抓紧了，再过一会
儿我们也不再带人进去了，因为没房子了。”
她一边介绍“行情”一边催促记者尽快下决
定，当时摇号已经到300多组了，已经有没摇
到号的购房者直接选择了离开。“钱不是交
给我，是销控区有我们的人，你愿意交这个
钱的话，把身份证给我们，我们会拍个照发
给里面的人，到时候你进去了自然有人找你
收钱。如果最后没买，这笔钱就不用交了。”

当记者问及这种方式是否能保证买到
房时， 她表示她只负责带购房者进入选房
区，费用不是由她收取的，每单做下来她只
有几百块钱收入，“大头都被上面的人拿去
了，我们本身是做中介的，只是帮忙跑跑腿
的。”

摇号开盘的楼盘
“卖号”很常见

由于记者进不了选房区，所以没能见到
这些掮客背后的人。一位代理行业从业人员
透露：“在销控区的无非就是开发商和代理
公司的员工， 这种在现场让购房者花钱，然
后帮他插队的情况，在摇号开盘的楼盘里还
是挺常见的。”

记者询问的那位女性掮客也表示：“这
次你问得晚了， 下次如果你要买其他楼盘，
还有合作的机会。”她告诉记者，只要是杭州
的房子，开盘时他们一般都会想办法靠“卖
号子”赚点钱，“今天我就成交了一套，但是
我们几个人总共十几套是有的。”

今年以来， 记者在多个楼盘的开盘现
场，或多或少遇到过这样的情况。在某中高
端楼盘首开的现场，一位掮客把记者当做了
普通购房者，主动向记者叫价八万元，表示
可以帮忙买到房。

如今的楼市，想买到一套热门楼盘的房
源并不容易，既要“托关系”，还要一次性付
款。对于只能按揭贷款的购房者来说，则通
过摇号选房的方式来买房子。“刚开始摇号
的时候，愿意花这个钱的人不多，但是等到
摇号进入中期，就有购房者坐不住了。”一位
掮客表示，楼市行情好的时候他们的这门生
意才比较好。

■来源于钱江晚报

“还没摇到号是吗？交
三万块钱， 我们可以帮你
提前进去选房。” 近期，在
某楼盘开盘现场， 有一批
人不断游走在购房者之
间，向那些还未摇到号，正
担心自己买不到房的购房
者“兜售”：缴纳一定的费
用， 由他们直接带购房者
去销控区选房， 跳过正常
的摇号环节。

记者了解到， 大部分
通过摇号开盘的楼盘，都
有这类掮客的身影， 且有
里应外合之嫌。这种“卖号
子” 的方式已经成了一些
人赚钱的惯用手段。


