
20万以下家用车仍是主力
经过10年的积累，湖南车展品牌影响力不断扩张，“买车就

等湖南车展”已经成了很多湖南消费者的习惯。本次车展汇集
了100多个品牌、300多家参展单位的600多辆展车，明显拉升了
湖南汽车的刚性需求。 广大消费者期盼和等待已久的购车意
愿，在本届车展上得到了全面释放。不少消费者一来到展
馆，就直奔早就看好了的目标车型而去。据统计，本届
车展上，购车和看车的比例达到10%左右，创下新高。

随着人们生活水平的提高，车市也迎来了
换车潮，汽车的消费档次进一步提高。据记
者了解，本次车展的中高档车和进口车
销量也创历史新高。其中，20万元以
下的家用车仍然是市场销售的主
力，20万元到50万元的中高档
车， 在车展上也表现不
俗，50万元以上的
豪华车、房车等，销
售比例也大大
提高。

让利数亿元，现场成交率创新高 淡季实现热销，多个品牌创佳绩

回味2017期待2018，湖南车展续演神话

2017.7.21��星期五 编辑 张允 图编 杨诚 美编 禹元杰 校对 苏亮A11 经济·汽车

众多新车选在车展首发亮相

新车无疑是衡量车展影响
力的主要标准，本届车展再次成
为众多新车在湖南首发亮相的
最佳平台。本次车展集中了近百
个品牌的600多辆展车， 让人兴
奋不已的豪车纷至沓来，几十款
在上海车展推出的最新车型，都
在湖南车展进行了中南地区的
首秀。如全新宝马5系、雷诺2017
款科雷嘉、DS6� SO� PAIRS�车
型、 上汽大众首款大型SUV途
昂、东风标致5008、2017款全新
Jeep大切诺基、一汽丰田全新卡
罗拉、雪佛兰探险者、长城全新
H6、长安汽车CS95等新车，都在
车展上亮相或首发。

其中全新一代BMW�5系Li
继上海车展全球首发后首次亮
相中部。二楼展区首次进驻湖南
车展的慕然山水房车展台，也是
本届车展的亮点之一。这里展出
的房车品牌有进口海姆T132、
金冠依维柯C型、 奔驰324旅居
车、金冠奔驰豪华商务-F202H、
大众进口商务车T6等，吸引了无
数观众驻足拍摄与上车体验。

万人团购报名破1.2万人次

本届车展既有“看车中大
奖”、“最美车生活摄影大赛” 等坚
持了多年的“保留节目”，每天还为
看车观众送出了3万元现金大奖。
今年恰逢湖南车展十周年，为了继
续扩大湖南车展大平台的影响力，
帮助汽车经销商更好地推广品牌
和扩大销售，更为了让相信、支持
湖南车展的消费者更集中、更实惠
地买到自己心仪的爱车，2017湖
南车展组委会还特别推出了“万人
团购”，报名就可享受1000元购车
优惠，并可100%中奖。

车展“万人团购”4月18日正
式启动，汇聚了80多个参展品牌
的500多款热门车型。 由于集聚
了湖南车展十年强大的影响力，
加上对车展强势的宣传、购车优
惠和丰富的奖品，湖南车展万人
团购报名十分火热，日报名最高
达1028人次， 截至车展闭幕前
夕，团购报名共12300人次，活动

页面展现了1316万次，点击超过
40万次。其中，凯迪拉克、梅赛德
斯奔驰、宝马、奥迪、别克、东风标
致、上汽大众、一汽大众、吉利、广
汽三菱等品牌最受消费者青睐。

淡季实现热销
多个品牌创佳绩

作为车展的重要功能，卖车
成为历届车展广受关注的话题。
为期5天的本届车展，共售车两万
多辆。“199.8万元一辆的奔驰，在
开展后半小时就成交了， 很多人
都是直奔我们奔驰展台而来。”据
介绍，本届车展，奔驰汽车备受消
费者青睐， 每天的销量都不少于
50辆，多的近80辆，5天卖车超过
300辆。“真心为车展点赞， 让我
们在车市淡季实现了热销!”

“斯柯达品牌在本届车展上
订单突破300辆！逆势增长强劲！
柯迪亚克备受关注！” 这是车展
结束后，某参展商在微信朋友圈
发出的一段文字。 吉利车展5天
更是卖出了536辆新车。 慕然山
水房车销售顾问告诉记者，在车
展前2天就卖出了3辆豪华房车。
其中117.77万元的奔驰C型房车
2辆， 一辆当场就付了全款。“开
展没多久，我们就卖了一台价值
128万元的奔驰房车。”在二楼靠
近楼梯处的奔驰商务房车定制
中心展台，销售人员介绍，他们
是首次参展湖南车展， 共展出6
款奔驰商务房车。

车展无疑是各大品牌比拼
实力和营销花样的大舞台。各个
参展品牌纷纷打出了美女车模
牌和劲歌热舞牌，车展现场各大
展台的人气一浪高过一浪。

购车优惠力度创历届之最

作为本届车展的最大亮点
之一，购车优惠空前，才是消费
者们最为关心的。 也正因如此，
很多消费者一直等着湖南车展
开幕才出手买车。据介绍，本次
车展总让利高达数亿元。

“我们平时车价控制得比较
紧， 但湖南车展期间价格放开！
我们将大幅让利给消费者。”这

是永通集团董事长蒋宗平在开
展前接受采访时透露的信息。记
者了解到，本次车展总让利高达
数亿元。不少中高级车，优惠基
本都在2万至3万元， 现代汽车、
雪佛兰等多个品牌现场打出了7
折、8.2折购车优惠的招牌，连一
些本身价格不高的自主品牌，如
奇瑞的新款艾瑞5， 也打出了上
万元让利的广告，君威更是推出
了8万元以上的任何车型都可原
价回购的政策，让不少消费者驻
足停留。广汽三菱展台相关负责
人告诉记者，这次车展他们最大
的亮点就是推出了史无前例的
购车优惠，从1.5万元至3万元不
等。车展上购车，总体来说，优惠
力度超过了平时的2倍。

“湖南车展前一阵子，我们一
直在各市州搞小型车展，但很多人
都说， 要等到5月湖南车展再买
车。”某参展商告诉记者，本届湖南
车展在宣传力度上做得相当到位，
很早就启动了宣传工作;而且今年
对车展的宣传力度和手段超过了
以往的任何一届。另外值得一提的
是， 以“最美车生活” 为主题的
2017湖南车展摄影大赛获奖者及
获奖作品近日揭晓，获奖者们领到
了数千元的现金。

2017湖南车展现场的大幕虽然
已经落下， 但这场火爆的车展最美的
画面一直还在各大汽车品牌厂商及广
大车迷的脑海中闪现。在这里，让我们
一起回顾一下2017湖南车展的精彩
瞬间， 并共同期待明年的湖南车展再
创辉煌。

“十周岁”的湖南车展，除了直接带
动了淡季湖南车市的销售，更以丰富多
彩的活动，吸引了大批消费者去看车买
车，并参与多种多样的现场互动。

本次车展再次延续了“最能卖车
的车展”神话。在为期5天的会展中，共
售车两万多辆， 销售金额达40多亿
元。值得一提的是，本届车展还是在湖
南国际会展中心举办的历届车展中，
治安管理和交通疏导最好的一次。
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2017湖南车展现场人流如织，现场销售量创下历史记录。

车展现场展出的豪车。


