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好多巴多平台产品真实
惠。黑茶49元，一套玻璃茶具
15元，在大茶网直营店、好多
巴多生活馆，盱眙县招商局一
行对平台产品超高性价比很
是惊讶。

7月4日，盱眙县珠三角片
区招商局局长、盱城街道党工
委副书记王坤，副局长孙青，副
局长王道宏一行领导莅临大农
股份科技有限公司（简称大农
股份）指导工作。大茶控股执行
董事曾文瑞、 大农股份总经理
刘玲玲、执行总经理杨秋明、副
总经理章赟、 江苏省服务中心
负责人李洪春等陪同。

曾文瑞代表公司对盱眙
县一行的到来表示欢迎和感
谢。章赟从行业背景、发展过
程、公司成绩以及价值远景等
方面给盱眙县招商局领导一
行介绍了大农股份。

大农股份采用线下体验+
线上消费的O2O模式，建立商
户和消费者资源共享、双向服
务的共赢模式。大农股份旗下
平台好多巴多是精选全球品
质商品的O2O综合性购物平
台， 涵盖茶叶、 农副产品、服
装、 百货等精致商品品类。公
司从2013年的茶业领域，扩
展到2015年农业领域， 再升
级到2017年全品类。

2015年双十一销售突破
3500万元， 成为垂直茶叶电

商第一品牌，三年多的交易额
突破30个亿。目前，大农股份
拥有线下实体店超过 2000
家、注册消费会员5000多万，
电商经理人400多万。

“省、市级服务中心，就是
复制总公司，承载了农产品上
行，优质工业品下行，物流配
送，电商培训等功能。”杨秋明
说，公司三年内要复制总部50
个以上，生活馆800家以上，服
务站超4万家。

“从成立之初， 我们一直
实践着O2O体验式消费、订单
式生产和电商经理人模式，基
于大数据分析，以及把控产品
品质、合理定价，获取一大批
粉丝。今年初，我们进一步强
化服务各区域农产品上行并
帮助消费者打造品质生活。”
刘玲玲说，农产品上行，不仅
仅是卖产品， 通过互联网+以
产业为基础，推动农业产业化
的发展，把农民纳入到整个产
业链中来， 促进农民增收，提
高他们的生活品质。

王坤局长在听完汇报后，
对大农股份平台建设、经营模
式、 品牌营销以及3年来发展
取得的成绩给予了充分肯定。
“短短三年多， 能做到今天的
成绩， 真是不简单。” 王坤表
示， 大农股份规划定位高、活
动创新载体多， 县长代言活动
做得太好了。

品质改变生活 服务创造价值
好多巴多3年要开800家生活馆
■记者 杨刚

“中国品牌日的设立、国家支持品质
电商、网民层次渐趋分明。无论是从行业
趋势，还是从消费群体分层的角度来看，
品质电商在国内的兴起已显而易见，在
这种趋势下， 平台服务和产品也必须顺
势升级。”———在长达10个小时的演讲
中， 大农科技股份有限公司董事长刘健
深入剖析当下电商趋势， 深入浅出地解
读了好多巴多平台。

7月1日，由于受连日来的强降雨影
响，原定于宁乡举行的好多巴多说明会，
因当地道路阻断等因素未能成行， 会务
组迅速反应，启动应急预案，会议仍如期
举行，并获圆满成功。

董事长刘健、 湖南大茶视界控股有
限公司执行董事曾文瑞、 湖南大茶视界
控股有限公司董事执行总裁李珍、 湖南
大茶视界控股有限公司董事总经理罗国
富、 大农科技股份有限公司总经理刘玲
玲、 大农科技股份有限公司执行总经理
杨秋明等公司领导与全国各地优秀经销
商们共聚一堂，共话发展。

“以顾客为中心、 极致的购物体验，
和个性化、差异化服务为卖点，好多巴多
的推出， 是顺应当下电商行业发展趋势
的举措， 也迎合了追求生活品质的消费
群体，我们已走在行业的前列。”刘健全
面解读好多巴多平台， 好多巴多平台囊
括了家电、家居、日用、农副产品、家纺、
服饰等全品类品质商品，并通过15天无
理由退换货以及线下好多巴多生活馆等
有效提升用户体验， 有效解决网购选择
难、信任难、售后难等问题。

刘健从平台建设、发展、目标、路径
等角度出发， 就贯彻落实今后的发展战
略作出解读和部署：“未来要坚定六大战
略、七大业务、八大活动，在全国复制总
部50个以上，三年内在全国开设生活馆
800家以上、服务站4万家以上，快速推
进省市级服务中心、生活馆、体验店、社
区服务站在全国的覆盖，顺应行业趋势、
把握政策导向、承接产业需求，以实际成
绩来奠定公司在电商领域的稳固地位。”

服务中心究竟如何做好？ 陕西省服
务中心就是一个很好的例子， 虽然成立
时间不长，但各项业务已步入正轨，无论
是当地政府支持、 品牌树立还是活动营
销等都表现不俗。 陕西省服务中心负责
人孙淼现身传道授业， 为其他服务中心
提供了宝贵经验。

随着贵州省深入推进调整产业结
构和转变经济发展方式的力度加大，互
联网+农业+健康+扶贫的融合性产业
模式成为新亮点。

日前，贵州大农数据科技有限公司
（大茶网贵州服务中心）董事长甘智勇、
常务副总经理陈水源、 副总经理钟佩
韶、副总经理李梅芳等一行前往贵定县
绿春农业发展有限公司，就当地优质农
特产品进行了解，对绿春农业公司的业
务内容和发展模式展开考察。

在绿春农业公司董事长宋光福引
导下，大农贵州服务中心一行人先后考
察参观了果苗、茶苗、中草药苗培育基
地、加工生产车间，就该公司的有机农
业产业和铁皮石斛药材的种植、销售与
加工产业等进行了深入地交流。宋光福
介绍：绿春农业是一家专业致力于铁皮
石斛种植和综合开发的农业科技公司。
通过提高农业科技含量，提升农业产业
化经营，为促进地方经济持续发展和农
民的持续增收助力。

如今，铁皮石斛渐成为贵定县精准
带动贫困农户增收、脱贫的有效产业。甘
智勇表示，贵定名优特产众多，大农贵州
服务中心将通过互联网+思维、利用电商
平台优势， 推动以铁皮石斛为代表的优
质产品上行，实现“铁皮石斛”产业电商
化，从而加速走出贵州、迈向全国。

据了解， 贵州服务中心立足贵州
省，辐射西南地区，一方面统筹省服务
中心的整体工作，整合区域资源，同时
为市级、县级服务中心、生活馆、体验
店、服务站等提供全方位的服务。

盱眙县招商局一行考察大农股份 贵州大农
助力“铁皮石斛”电商化


