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技巧还需灵活运用

OK，办法就先说这几个。兄弟姐妹们，
这些个办法，应用时，建议因人而异，亦根
据情形和态势的不同，请做不同的选择，或
者组合。

但有一点是相同的。 您一定要反复练
习达到“熟能生巧”，才会在施展时浑然天
成，流畅自然。因为一旦让人瞅出了其中的
“刻意”和“做作”，便会失去初衷 —“双方
都满意”。

当然，如果你本人钱多又慷慨，来借钱
的人也是知根知底诚信可靠之人， 你二人
关系又不错。这时，力所能及的给人家帮个
忙，救个急啥的，那就由你自己把握了。

■来源：理财知识

世界性难题：朋友找你借钱
怎么样拒绝让双方都愉快？

天下有两件事最是
困难！ 一是启齿问别人
借钱； 二是拒绝别人借
钱。特别是好友、蜜友、

亲友开口与你借钱，尤其难办！
借？自己是真心不愿意。有时也是

不敢借，因为往往借出去的钱，常常成
了泼出去的水。收债时自己反而变得诚
惶诚恐、小心翼翼的；如果遇上个无赖，
甚至还说：我凭自己本事借的钱，凭什
么要还！这真TMD谁是“债主”呀，真是
积了一肚子的郁闷，还无处诉苦，气得
快要喷出一口“老血”来！可是不借！一
来拉不下脸拒绝； 二来怕损害感情。真
是两难的抉择啊！

有几个办法是智慧的结晶

那有没有一些办法？既拒绝了别人借钱，
又不伤害双方的关系呢？难难难！

可大家的钱都挣之不易，再难，还是要找
出办法克服滴！好吧，各位看官，小编用尽了
半生的“智慧”，试着给大家“挤”几个办法！

第一个办法。抢先开口。比如，某位朋友
某天一脸难色地找到你， 叹了口气说：“最近
手头有点紧……” 这时你一定要以迅雷不及
掩耳之速度，打断他的话，然后神情更为凄然
地讲：“就是就是， 我也好紧， 经济这么不景
气，我的生意都亏出尿来了！正愁着去哪儿找
点流动资金呢！这不，屋漏偏逢连夜雨，家里
面装修到一半又需要钱……” 你这样一说，对
方都搞不清是谁该问谁借钱了！最后，只有把
借钱的话，生生咽了回肚子里。

此办法的关键是： 一定别让对方把“借
钱”二字说出口，否则，你拒绝时就头大尴尬
了，要把“尴尬”消弥在“发声”之前！扼住了
“借钱发声”，就扼住了“尴尬发生”。

第二个办法。平时铺垫。我们身边往往有
两种人，一种是喜欢大吹大擂的，自己快穷到
没米下锅了，在外面还特能臭显摆，吹牛皮，
要面子！另一种人，即使富得“流油”，一张嘴
他就哭穷！这两种人，如果你不知底细，当需
要借钱时，会向谁开口？显然，我们都会向“显
摆”的人借嘛！

说到这儿，你该明白了吧，当你有了几个
钱，虽然没必要像个吝啬鬼一样整天“装穷哭
穷”，至少“低调”是准没错的。让人在想借钱
的时候，压根没想到找你借！这就是本办法的
高明之处。

第三个办法。 我要请示。 这个方法最简
明，他人一开口向你借钱，你便表现出一副愿
意“济世解困”的“真诚和义气”，立马回答：
“没问题，兄弟！……可家里管钱的是我老婆，
我得和她商量一下……” 然后掏出手机一通
“请示”，挂了电话，旋即脸色一暗，十分无奈
地一摊手二叹气：“兄弟，我好说歹说，这抠门
的娘们就是不同意！唉，我再帮你想想办法吧
……” 说得和真的一样！想办法？自然不会有
任何下文。

这个办法，属典型的“转移焦点”！不与借
钱之人“正面驳火”，自然，大家也就不会“尴
尬”和下不来台。

第四个办法。移花接木。人家来借钱，你
先推说自己没钱， 然后积极言语安慰和帮着
对方出各式主意！从精神上“大力”支持对方，
坚定表明自己有钱出钱有力出力的“态度”，
当然， 最后钱是肯定不出的， 所以必须出个
“鲜明的态度”！

譬如，在表明自己也穷之后，仍“绞尽脑
汁”帮对方分析：还有其他什么途径可以借到
钱？积极提出各种“看似可行”的建议。比如
说：“听说老王最近发了财，要不找他试试？”

这个办法，巧妙地撇清了自己，让对方无
法也没理由反感， 甚至内心还滋出一丝丝感
激。
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“舍小钱保大钱”当心遭人恨！

遇到别人向自己借钱， 很多人惯用的
一个办法就是“舍小钱保大钱”。人家开口
问你借十万，你说我只有一千，拿去，不用
还了！许多人认为这种办法挺好，可小编认
为：不好！人心是复杂的，有时舍了“小钱”，
“大钱”是保住了，但不能避免人家的“幻
想”和“不满”！

举个例子你也许有所领悟！比如，你追
过两个女孩。 一个刚开始同意让你牵牵她
的小手，让你感觉很有希望，再猛地一脚把
你蹬了；另一个一开始就明确拒绝你，不让
你有任何幻想。最后，你会比较“恨谁”？
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