
“以后买车， 不一定
非得去4S店了。” 说起即
将实施的新汽车销售办
法，消费者李和平表示十
分赞同。因为他对4S店经
常上演的加价提车、捆绑
消费等戏码极为反感，而
新的销售办法已明确禁
止了这些行为。

即将于7月 1日实施
的新的《汽车销售管理办
法》指出，经销商应当在
经营场所以适当形式明
示销售汽车、配件及其他
相关产品的价格和各项
服务收费标准，不得在标
价之外加价销售或收取
额外费用。马湘滨对此表
示，取消强制授权，把汽
车作为一般的流通性商
品对待， 放宽市场准入，
有利于市场竞争。新办法
允许授权和非授权模式
同时存在，未来市场渠道

将进一步多元化，必将有
效推动汽车销售市场更
加活跃， 更加有生命力。
商务部市场建设司副巡
视员胡剑萍也表示，新规
将对汽车销售产生积极
作用，将使中国汽车市场
发展进入新阶段。

与此同时，过去同一
品牌、车型、配置的车，在
不同区域能卖出不同价
格，区域销售限制却成为
消费者自由购车的障碍。
这一问题也将在新政中
得到解决，新政规定供应
商、经销商不得限定消费
者户籍所在地，如果违反
可给予警告或3万元以下
罚款。

新政还指出， 汽车供
应商不得强行规定经销数
量，不得进行品牌搭售。“这
可缓解经销商长期存在的
库存压力。”业内人士称。

汽车资讯

汽车销售准入放宽，非4S店也能卖车
实施了12年的汽车销售办法下月起“退休”，销售渠道有望多元化
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“我们老板在十几年前还只
是个卖摩托车的， 现在已是汽车
经销界的大咖。”湖南九城集团员
工李荣向三湘都市报记者介绍，
在私家车还属奢侈品而很少人拥
有时， 他的老板肖九成经朋友介
绍， 从广东搞了两台现代汽车摆
在自家的摩托车店里售卖。 就是
这次初试， 肖九成从此踏上了汽
车经销之路， 并创立了湖南九城
投资集团。如今，该集团已成为我
省九大汽车经销集团之一， 去年
实现营收65.8亿元， 在全省排前
三甲。

“那时候卖车比现在要容易
多了。”在湖南永通汽车集团董事
长蒋宗平看来， 虽十几年前买汽
车的人不多，但卖车的商家更少，
所以竞争其实远不如现在这般激

烈。自2005年4月1日《汽车品牌销
售管理实施办法》实施后，国内汽
车销售界正式形成了单一的品牌
授权体制，4S店也迎来黄金时期。

统计显示，2004年至 2016
年，湖南汽车拥有量从71.78万辆
增至 603.02万辆，12年增长 8.4
倍，年均增长率超19%。

“4S店像开花似地在全省铺
开，目前发展至800多家。”湖南
省汽车商会会长马湘滨介绍，过
去十多年， 汽车4S店利润丰厚，
引得商家争相进入。2016年，全
国汽车百强经销商集团中， 我省
有六家上榜。 其中湖南永通汽车
集团以103亿元的年营收排全省
汽车经销商集团中的首位； 湖南
兰天集团以71.5亿元的营收排名
第二。

2017款全新Jeep自由光
长沙上市

日前，2017款全新Jeep自由光携
手《中国国家地理》来到了中国铜官
国际陶艺村———长沙铜官镇，以一场
充满湖湘陶艺文化的亲子自驾之旅，
宣告在快乐之都长沙上市。全新Jeep
自由光作为广汽菲克的首款国产车
型， 自上市后迅速成为20万-30万合
资SUV销量前三，短短一年多累计销
量超15万台， 成为欧美3大王牌阵营
之中当之无愧的专业王者。2017款全
新Jeep自由光的上市，将进一步提升
25万-30万高端中型SUV四驱车型产
品实力，树立全新标杆。

2017款全新Jeep自由光，首次引
入Overland外观造型设计。通过车身
同色大包围， 配合全新造型的18寸铝
合金轮毂， 标配马牌或普利司通品牌
轮胎， 不仅提供更好的多变路况抓地
力与安全性， 更在视觉上提升整体力
量与扎实感。从内饰看，全新Jeep自由
光的内饰将专业设计与精湛工艺完美
呈现，其中蓝棕双拼内饰更是收获“全
球十佳内饰”称号。传承Jeep全路况精
髓的Active�Drive智能四驱技术，实
现两驱和四驱之间的无缝切换， 确保
车辆在任何时刻都能保持最大的抓地
力， 让驾驶者面对任何情况都能保持
从容自信，不会牺牲燃油经济性。

广汽三菱荣耀交车仪式
长沙举行

6月25日，主题为“燃动我心，欧
蓝德” 的广汽三菱荣耀交车仪式在长
沙万家丽国际MALL举行，同时北京、
广州、 武汉等全国各城市也先后上演
欧蓝德百车列队重磅“大片”。 仅售
16.98万元的广汽三菱荣耀上市半月
内，已赢得过万意向客户，再次刷新纪
录。此次欧蓝德荣耀交车仪式，全国将
有上千位欧蓝德车主抢得先机， 喜迎
爱车回家。在驾控方面，荣耀版搭载三
菱4J11�MIVEC发动机、 第三代IN-
VECS无级变速器，与“智能钥匙+一
键启动”搭配，驾驭乐趣十足；BA刹车辅
助等也让荣耀版全副武装。另外，欧蓝
德荣耀版还享有5年10万公里整车质
保福利，以及7.4L/100km超低油耗。

东南汽车最老车主
开启溯源之旅

6月22日， 经过半个月的征集和
评选，东南汽车湖南前10名最老车主
名单在中南汽车世界东南三菱汽车
4S店正式公布；东南汽车最老车主匠
心溯源之旅也盛大启动。 此次匠心溯
源之旅活动，从长沙出发直奔福州，参
观东南汽车总部工厂。 作为知名自主
汽车品牌， 东南汽车拥有着具有世界
水平的造车工厂，目前热销的东南DX
系、V系、三菱翼神等车型均在这里生
产。 车主们现场感受东南汽车强大的
整车研发制造能力和品质控制体系，
之后又来到武夷山登峰玩水、 游览古
迹、观赏《印象大红袍》演出。 ■胡锐

7月1日，服役了12年之久
的《汽车品牌销售管理实施办
法》即将退休；与此同时，新的
《汽车销售管理办法》 将接任
上岗。过去12年，我省汽车保
有量从2004年末的71.78万
辆，迅速增至去年的603.02万
辆； 此期间4S店更是遍地开
花，同时本地迅速成长起来一
批汽车经销集团。

但随着汽车销量的大幅
增长，汽车流通市场的竞争不
充分、4S店与厂商矛盾升级、
汽车及零部件价格虚高等现
象凸显。此时，出台一项新的
汽车销售办法成为众望所归。

■记者 胡锐
实习生 米怡静 包昕仪

在《汽车品牌销售管理实施
办法》的见证之下，国内新车市场
已连续8年稳居世界第一。但问题
也出现了： 单一的品牌授权制度
使得市场竞争不够充分， 经销商
与厂商的矛盾与日俱增， 汽车零
部件价格虚高，4S店的倒闭也变
得司空见惯……

去年4月， 一份由24家湖南
经销商联名写给长安福特厂家的
信函， 打响了本土汽车经销商抵
制汽车厂商的第一枪。 该信函提
出，“鉴于库存压力极大、 经营非
常困难、亏损严重等因素”，暂停
向厂家提车， 并要求厂家金融公
司暂停对他们的金融授信。 事实
上，从2014年9月起，经销商拒绝
进货、 要求厂家提高补贴并降低
销售目标的事件就相继上演。

“近年我们主动关掉了一些
不赚钱的4S店。”蒋宗平受访时表
示，如今开4S店再也不像以前那
么容易挣钱了，搞不好就会亏钱，
因为建店成本高，利润已下滑，销
售压力在增加。据相关媒体报道，

2014年，位于长沙万家丽路与湘
府路交会处的一汽奔腾华腾4S
店因长期亏损而选择退网；同年，
娄底当时最大的汽车经销商湖南
骏和因资金链断裂而轰然倒下，
导致6家4S店关闭。“近年湖南关
店的4S店远不止这些。”湖南汽车
商会秘书长王雪安介绍。

“厂家控制下的原厂零配件
供应机制， 导致国内汽车零整比
一直居高不下。”本地一业内人士
表示。 今年4月公布的数据显示，
一款北京奔驰GLK级的车型，零
整比就高达830.49%。

“现金提车、压货，让经销商
资金吃紧。”湖南兰天集团董事长
汤国华受访时表示， 在厂商严格
的商务政策下， 如今4S店普遍存
在资金紧张、库存积压的窘境。

“4S店将迎新的发展良机。”
汤国华表示， 由于4S店本身已在
资源、人才、技术等方面具备竞争
优势，只要通过创新服务，不仅不
会因新政而被淘汰， 反而能发展
得更好。

从卖摩托车小伙到集团老总
汽车经销催生亿元财富“神话”

利润下滑

掘金时代

4S店与车企矛盾升级
普遍面临库存积压的窘境

销售模式多元化，竞争更充分

“取消强制授权后，
买车渠道会越来越多样
化，4S店的生存空间也将
因此受到挤压。” 长沙汽
车业内人士周森兵认为，
新政对4S店提出了很大
挑战，价格竞争将更为激
烈。而随着授权模式与购
车区域限制的解开，新车
电商由于互联网+的基
因，有着先天的成本优势
及车型价格优势。可以预
见，会有越来越多的消费

者选择在电商平台购买
汽车，这也将成为新车电
商发展的又一次风口。目
前， 国内也已有国美、苏
宁等进军汽车电商领域。

“汽车超市也将迎来
发展机会。” 本地一业内
人士表示。湖南九城集团
市场总监汪女士介绍，目
前九城已将旗下2家4S店
改为汽车综合卖场，消费
者可以像逛超市一样选
购不同品牌的汽车。

趋势

新政解读

电商、汽车超市或将兴起

下月起汽车销售新政将实施，未来市民买车的渠道有望越来越多元化。


