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观察

网约车平台出现市场新秀

5月7日， 记者首次注册了
“万顺叫车”， 获得了13次总计
40元的快车优惠券， 单次最高
可优惠9元。中午12时、下午4时
许，记者分别在福城路、湘江路
万达广场两处试图通过万顺平
台叫车， 软件上显示附近都有
车辆， 但两次都因为无空闲车
辆而打车失败。 记者发现，“万
顺叫车”APP的界面、使用方式
等与其他网约车平台如出一
辙， 快车价格与滴滴快车相差
不大，只是计价规则稍有区别，
如快车的定价为：1.55元 /公
里、时长费0.3元/分钟、最低消
费7元， 长途12公里外2.35元/
公里。 目前滴滴快车在长沙的
定价为：1.6元/公里，低速费0.5
元/分钟，最低消费8元，长途13
公里外2.4元/公里。

“股东车”模式受认可

移动互联网的高速发展，
正在加速改变着人们的生活。
自2012年以来， 移动互联+交
通出行已逐渐成为老百姓生活
的一部分， 网约车出行给大众
带来了更便捷、 更实惠的出行
方式，提高了乘客出行、司机运
营效率和道路通畅效率。 随着
有关网约车法规的颁布实施，
网约车的运营更加规范。滴滴、
神州专车、 易到等网约车平台
成为长沙市民出行的新选择。

不能回避的是， 互联网约
车一方面在中国高速发展，但
也出现了一些不尽如人意的地
方，如乘客叫不到车、签约司机
叫苦称累不说，还感觉被歧视、
无尊严等。 针对这种情况，“万
顺叫车” 推出了独特的“股东
车”运营新模式，长沙公司从准
备到正式运营， 已经卷起一片
不小的“旋风”。

万顺叫车长沙分公司总经
理彭楚汉曾经也是一名普通的

网约车司机，“跑了一个月发现
钱并没有那么好赚，就放弃了。
但接触到万顺叫车， 公司让司
机携车加入即可成为合伙人的
理念吸引了我。” 在深入了解
后， 彭楚汉争取到长沙地区负
责人，他表示，如果用两个字标
签来形容万顺叫车，那就是“人
性”： 让司机重新获得人格尊
严，更好的为乘客服务。同时，
将最大限度保证网约车车主的
权益和收益， 激发司机加入的
热情，用口碑来获得市场。据了
解，“万顺叫车” 平台抽取的费
用由网约车车主组织的企业工
会和各地分公司合伙人共同决
定， 保证网约车车主的权益和
收益。

盯准城乡接合部

据了解，“万顺叫车” 公司
成立于2016年9月，可谓行业新
人，不过，平台的发展速度却让
人惊叹。 到目前为止，“万顺叫
车”旗下分公司已发展到170多
家，覆盖全国近三十多个省市，
两百多个城市。

在湖南， 不同于业界一贯
的开疆拓土方针，“万顺叫车”
在进入长沙之前， 先行开通了
在永州、 衡阳等三四线城市叫
车的服务。

“万顺叫车”相关负责人郭
士兵介绍，“万顺叫车” 盯准的
是目前互联网网约车市场容易
被放弃的城乡接合部以及大城
市往返周边城镇的资源空挡区
域。“我们市场调研发现， 目前
各大互联网网约车平台鏖战的
市场， 基本集中于一二线大城
市， 而三四线城市的市场发育
则非常薄弱。 但三四线城市和
近郊， 其实有着非常旺盛的即
时和预约租车用车需求。因此，
‘万顺叫车’的发展方针为一家
‘以三四线为入口，连接城市和
乡村’， 互联网+交通出行的互
联网网约车平台公司。”

5月6日， 首届青空学园
祭暨创意市集在麓南青年街
开幕， 本次活动由长沙城投
麓南青年街组织策划， 中南
大学、 中南林业科技大学等
17所高校动漫社团联合举
办, 是长沙高校动漫专业的
首度联合。

青空学园祭现场云集各
高校众多好剧，无双动漫社、
异次元动漫社、逆蝶动漫社、
AGON动漫社、 某次元动漫
社等人气社团表演， 同时还
吸引了众多大学生创业者、
手工艺品、 动漫周边产品等
知名企业参展， 丰富的创意
产品在本次活动中尤为亮

眼。 活动区域互动游戏也多达
21个，有电子竞技、桌游、射击、
塔罗牌占卜、祭典趣味游戏、真
人版大富翁等。

据记者了解， 麓南青年
街设立“非二次元的二次元”
长沙学生主题动漫概念 ，打
破传统二次元壁垒， 打破了
传统动漫展浓郁商业氛围 ，
旨在缔造最具本土特色最普
适的中国式学生主题动漫
party。同时，麓南青年街大
学生创意市集将从9月开始，
免费为大学生开放， 为大学
生提供创业、创意、二手用品
交易平台。

■记者 梁兴

网约车平台添黑马 盯准大城市周边资源空挡区域

带车入股可秒变网约车股东

作为平台公司， 在提升车
主收益的同时， 是否会通过提
升终端消费价格转嫁给消费
者？“万顺叫车”高层告诉记者，
直接影响网约车平台的成本是
平台开发和市场推广成本，“万
顺叫车”作为新军，消化和吸收
了行业先行者的经验， 平台开
发成本减少；同时，“万顺叫车”
通过建设网约车的服务和分享
模式从而减少市场现金投入成
本， 如发放合作商户的消费抵
扣券， 乘客乘坐该平台网约车
的同时， 还可以获得合作商户
的消费抵扣券， 在合作商户消
费直接现金抵扣。

业内人士表示，“万顺叫
车” 的新模式对司机肯定有一
定的吸引力， 但更关键的是能
否提供足够多的订单。目前，网
约车订单的流量几乎全部集中
在滴滴出行、神州专车等品牌，
“万顺叫车”如何在现有的市场
中打开局面， 自然还有很多事
情要做。 但新平台的加入毋庸
置疑是好事， 一方面司机和乘
客都多了一份选择， 另一方
面，它可以加强市场的竞争，从
而推动行业朝着更加规范化的
方向发展。

点一下乘客客户端，车辆如约而至；司机带车加入司机客
户端，秒变公司股东。近日，一款名为“万顺叫车”的网约车平台
在长沙上线运营， 上线首日， 注册的网约车司机已超过1000
人。这意味着，长沙市民出行又多了一个新选择。记者体验发
现，叫车的流程、体验甚至促销手段，与其他网约车平台并无二
异，但业内津津乐道的是，该平台将开放数百个名额给网约车
司机使其带车入股成为公司合伙人。“股东车”这一模式也被认
为是万顺叫车杀入网约车平台行业的杀手锏。

■记者 杨田风

可助推行业规范发展

湖南17所高校动漫社团
首度联合、创意“二次元”市集

记者从日前在贵州召开
的全国“万企帮万村”精准扶
贫行动片区座谈会上了解
到， 截至2016年底， 全国进
入“万企帮万村”精准扶贫行
动台账管理的民营企业有
2.65万家，精准帮扶了388.64
万建档立卡贫困人口， 涉及

2.46万个村， 其中建档立卡贫
困村2.1万个。

据初步统计，全国“万企帮
万村” 行动已产业扶贫投入
382.52亿元， 公益扶贫投入
82.98亿元， 安置就业30.76万
人，技能培训31.63万人。

■据新华社

全国2.65万家民营企业
精准帮扶2.1万个贫困村


