
记者在开福寺附近某写
字楼进行随机调查采访，有近
九成受访者表示与其购花风
险大、成本高，不如租赁花卉，
既省心又省力。

“以前我们办公室都是自
己购些盆栽、花卉，由于不懂护
理， 办公室的花草经常没过几
天就枯黄死去。”在洞井花卉市
场， 某公司陈小姐正准备给办
公室租赁一批盆栽，“工作人员
定期上门对花草盆栽进行养

护，这可是省去了一件烦心事，
不再担心盆栽‘英年早逝’。”

凯乐国际大楼一公司办
公室工作人员告诉记者，他们
办公室摆放的都是一些南方
观叶植物，售价通常在几十元
到上百元，对日常的养护要求
也较高，不了解植物的习性常
会把花养死，造成浪费，而“租
绿”这种方式则可解决这些问
题，相当于配备了一个专门的
园艺师。

“租绿”具体什么价格？苗
子给记者列了一个单：绿萝柱
6盆，平安树2盆，小绿萝24盆，
组合红掌精品1盆， 发财树精
品一盆，长春花1盆，水培一帆
风顺4盆，水培红掌4盆，如意
皇后2盆。照此计算，租赁方每
月需支付的费用将近500元，
一年的费用在6000元左右。
“租绿” 公司一般每周派人上
门打理一次，客户省去了日常
管护的人工和肥料等开销。

在网友苗子看来，花木种
植、租摆很有前景。如今，越来
越多的都市白领开始注重办
公环境的提升，一盆小小的绿
色盆栽净化了空气，更使得办
公室充满生机。所以，不管家
庭还是办公室都受欢迎。

今年2月， 苗子在长沙市
雨花区时代阳光大道旁开了
一家600平方米的花场作为窗
口，取名“惠众花木”，开始了
她的“租绿”事业。

苗子告诉记者，其实之前
她并没有接触过绿植这一块。

“刚踏入这行， 我可是对种花
养草一窍不通。因为弟弟同学
毕业于湖南农大园林设计专
业，家里有种植基地，此前也
批发销售绿萝。” 正是因为看
上了这块市场，于是将她姐弟
俩拉进来合伙。进货、业务、后
续管理，三人分工合作。

苗子说，因为目前“租绿”
这块业务量比较小，所以如果
距离较近的话，500元/月的租
摆业务也会揽下。她说，有两
个大的租摆项目正在谈，加上
平时店里个人购买这块客户

也不少。 所以虽然起步很艰
难，但有信心。

与苗子这些刚入行者相比，
经营户郭新民就是这个行业的
“老口子”了，他在天心区黑石铺
开的“绿叶园林” 已达7年之久
了，业务遍布全市甚至周边。在
市场竞争激烈、 单位预算急减、
植物出租量整体下滑的背景下，
他的业务量一直算比较稳定。郭
新民介绍，不少机关和企事业单
位仍十分重视企业文化环境营
造，每月花在花木上的经费保持
在数百元至数千元不等。

【创业】大学生园艺梦：我种花你赏花

在采访中，记者感觉花木
租摆看似简单，其实很专业。

“首先要爱花懂花。”郭新
民说， 干这行的有个大前提，
就是要了解不同品种花木的
特性，并将其运用于花木摆放
上，尽量延长花木的正常观赏
状态，比如在有落地窗的大会
议室，阳光充足，应摆放一些
喜光植物，如发财树需要散射
光来促进生长，就很适合摆进
阳光充足的室内；而相对采光

不足的室内则更适宜摆放像
万年青、 绿巨人等耐阴的植
物。

另外，由于现在客户对绿
色植物的要求不仅是枝叶繁
茂，还要与环境氛围及客户的
喜好相符合，这就要求设计摆
放的人对美学等方面要有所
涉猎。郭新民指着店里的一株
金钱树说，这棵树乍看并不像
其他树种那么张扬惹眼，但如
果配个四面画有兰竹国画的

紫砂盆， 摆放在一幅字画前，
会使整个房间显得和谐而风
雅。

“当然从事服务业， 一个
重要的原则还是要讲诚信。”
郭新民说，一般情况下，这个
行业的利润只有20%到30%之
间，因而要想赚钱就必须要有
量，发展了一个客户就要留住
他， 在巩固的基础上继续发
展，这样方能做大。

【经营】 要爱花懂花，还要讲诚信

【调查】 相当于配备了专门的园艺师
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机关和企事业单位普遍接受“租绿”服务，不少市民也希望能“尝鲜”

“家庭租绿”为何迟迟难上你家的门
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链接

居室摆绿有哪些讲究

“养花不仅可以美化居室
环境，还可以陶冶情操。”花卉
专家孙长军表示， 在居室内种
植花草，能够净化空气，排除空
气中的有害物质， 改善人的身
体素质。专家介绍说，居室摆放
花草也有讲究：阳台上，只要空
间允许， 多种点绿色植物并没
关系； 而室内不仅要考虑空间，
还要考虑植物在室内也要进行光
合作用，要呼吸。卧室一般封闭得
多，植物摆放的数量也不宜太多，
而客厅一般摆放两到三盆就可以
了。而在刚刚装修完毕的新房中，
装修、家具的气味还未散尽，入住
前摆上吊兰、龙骨等，既可装饰
家居又能去除装修材料和家具
释放的有毒气体。

除了单位租摆之外， 也有部
分注重生活品质的市民希望花卉
经营户提供家庭租摆及上门服
务。记者在采访中了解到，花卉经
营户大多表示不愿开拓这一市
场， 原因是家庭客户普遍需求量
较小，预约上门的时间难以对接。

家住河西银杉路的张女士从
花市买了盆盛开的杜鹃花装点新
居， 由于工作忙又缺乏专业护理
经验，几天时间，杜鹃花便“红颜
不再”。于是便想向花卉市场租几
盆花， 由他们的专业人员定期保
养，打电话到几家花卉公司询问，
均被婉拒。据了解，像张女士这样
爱花却不会侍弄花， 或是忙于工
作和家务无暇照顾花草的人不在
少数，他们都很愿意“租花”回家
“绿化”小天地。

采访中，有市民建议，花卉公
司可尝试以社区为单位，整合家庭
租赁市场资源，尽量减少租赁花卉
面向个人时的成本，积极开发挖掘
这一新的增长点，让花卉租赁更方
便地进入寻常百姓家。

“租绿”为何难进“家门”呢？
记者走访了几家花卉市场发现，
“家庭租绿” 服务几乎是空白。雨
花区一大型花卉中心负责人介
绍， 他们主要针对企事业单位出
租高、中档四季花卉和冠叶植物，
这些植株多来自广东， 一般一次
至少租上几十盆， 由他们负责摆
放，定期上门保养，还可以随时更
换品种。这位负责人为难地说，一
直有家庭来联系租赁花卉的事，
可家庭租绿分散， 专业人员上门
护理成本高， 并且专业保养人员
哪个时段上门服务等问题又难以
让双方都满意。更重要的是，很多
人不爱惜租来的花木， 租期内花
卉损坏严重，责任难分清，几个月
下来，光赔不赚。

如何选花卉租赁公司

看业绩： 已有客户的数量
和规模是公司实力的重要体
现，也是对公司服务的肯定。众
多知名客户的背后是优质的服
务、 优惠的价格、 高品质的植
物、 客户的长期满意度的综合
体现。

看团队： 一个好的团队能
给客户带来更多价值， 多年的
专业积累成就了营销人员专业
设计水准。 一切以创造客户价
值为出发点，简约、大方、亮点
集中是风格， 尽量为客户节约
是原则。

看报价： 价格优势的保持
源于多年的采购渠道和庞大采
购规模， 直接从原产地采购保
证了植物品质优于同行。

提示

观察

“家庭租绿”何以难进门

由客户出钱租赁
盆栽，然后由“租绿”公
司摆放， 并且提供送
货、安置、后续管理等
一条龙服务。“租绿”这
种服务形式， 相信大多
数人并不陌生。

据了解，“租绿”这
个行业始于上世纪80
年代末， 发展到目前，
写字楼办公、 酒店、机
关和企事业单位普遍
接受了这项服务。然而，
记者近日在采访中了解
到，“家庭租绿” 仍迟迟
难进门。

“

办公室摆什么植物好

哪几种植物最适合放在办
公室？

仙人球：具有吸收电脑辐射
功能， 也是“天然的空气清新
器”。

文竹：可放置客厅、书房，净化
空气的同时也增添了书香气息。

吊兰：据专家介绍，一盆吊
兰在8—10平方米的房间就相当
于一个空气净化器。

龟背竹：具有夜间吸收二氧
化碳的奇特本领。

海桐：对二氧化硫等有毒气
体有较强的抗性，能吸收化学烟
雾，还能防尘隔音。

■记者 苏军华

科普

办公室的绿色植物不仅可保护视力，让我们在紧张工作之余舒缓眼睛的疲劳，还能帮我们吸吸办公室的“毒”。


