
去年楼市经历“高烧”之后，各地纷纷收紧调控政策。眼下不少开发
商选择观望，不敢贸然推盘入市。
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“无房可卖，项目预售证
还没拿到， 所以换个新环境试
下水。”今年2月，房地产从业者
周林从长沙南城某项目跳槽到
保险行业。 记者走访长沙多个
楼盘也发现， 年后房地产从业
人员跳槽频发， 转行已经成为
常态。

近日， 智联招聘发布的一
份调查报告显示，房地产/建筑
业的白领中已经有跳槽实际行
动的比例最高，达到78.6%。对
此，长沙业内人士指出，主要是
因2016年市场火爆，对人才的
需求较多，2017年随着各地调
控的收紧，开发商谨慎推盘，无
米下炊导致市场从业人员需另
谋高就。

无房可卖，薪水打折

对房地产置业顾问而言，
销售业绩就等同于薪酬， 市场
火爆，薪水自然也水涨船高。但
今年，新房市场日渐沉寂，从业
人员的薪酬也大打折扣。

“从去年11月开始， 我们
就已经没有房源。下一期什么
时候开盘，均价为多少，现在
都不知道。” 岳麓区金星路附
近某楼盘销售李先生介绍，因

无房可卖，最近他的工资直减
四成，“再这样下去，估计我也
要跳槽了。”

李先生表示，自春节以来，
他的不少同事都选择了炒老板
鱿鱼，要么转行，要么换项目，
“行业的流动性逐渐增大，哪里
工资高，效益好，人才就流向哪
里。”李先生表示，因看房者寥
寥，他们现在每天都无事可做，
低头玩手机成为打发时间的娱
乐方式。

近日，记者走访发现，不少
项目销售都已经换了新人，“水
往低处流，人往高处走”在房地
产行业，今年体现得更为明显。
一位不愿具名的营销经理告诉
记者，开年后，其所在项目的销
售基本上换了两成， 但多为业
内流动，转行的较为少见。

受制于新规
预售许可证少

无数销售组团跳槽， 这无
不折射了市场的变化。 据长沙
克尔瑞机构数据显示，今年1月
长沙市内五区新建商品住宅成
交66.8万平方米，共计7100套，
环比下跌35%、30%。 而1月长
沙购房者仅35289人， 环比下

跌44.7%。
除此之外， 开发商的推盘

积极性一直不够高。新房推盘
持续冷清，自春节以来，长沙
楼市周末推盘量屈指可数。据
0731研究院的数据显示，从春
节后首周末的2项目开盘，到2
月19日仅有1项目开盘推新，而
且该项目推出的还是商铺产
品。 直到3月才陆续有新盘面
市， 根据不完全统计，3月长沙
将有31个楼盘推出新品房源，
售价也从最低5200元/m2到最
高14000元/m2不等。

不少开发商反映， 不是他
们不想“上新”，而是受制于“限
价”、“限量”等规定影响，预售
许可证偏少， 高价位产品也处
于预售网签限制状态， 促使开
发商处于观望状态， 不敢贸然
推盘入市。

“人员的自然流动，实属正
常现象。 既源于企业管理体制
的疏漏， 员工因个人需求得不
到满足而跳槽， 也是市场资源
优化配置的结果。”长沙新环境
房地产经纪连锁有限公司副总
经理明宾认为。 ■记者 卜岚

无房卖，薪酬降，房产销售跳槽忙
没有房源和看房者，楼盘销售玩手机打发时间 业内：调控收紧，开发商谨慎推盘

“湘企出海”
将有专项基金助力

本报3月2日讯 省商务厅今天
发布了《湖南省十二五对外投资合
作发展报告及十三五展望》，报告绘
制出了十三五“湘企出海”路线图，
提出坚持政府引导、市场运作，推动
我省走出去由游击队向品牌军转
变，由游击战向阵地战转变。

报告提出，到2020年，力争全省
对外投资中方合同额、 对外承包工
程和劳务合作营业额较2015年实现
翻番， 外派出国务工的贫困人口达
到1万人以上。建设省级境外经贸合
作园区15家，其中3家纳入国家级园
区。 培育30家以上国际产能和装备
制造合作龙头企业，创建8家“一带
一路”国际合作示范基地，一批重点
项目进入国家项目库。 报告还明确
走出去的重点产业为路桥房建及能
源开发、装备制造、钢铁有色、新兴
产业、农业合作、跨境服务业。

此外， 在保障措施上， 报告提
出，完善“项目促进”机制，加大财政
金融支持力度，将设立“一带一路”
国际产业合作股权投资基金， 基金
主要投向我省走出去对接“一带一
路” 暨国际产能合作的重大优质项
目建设。 ■记者 杨田风


