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本报2月20日讯 今日下午，
湖南近三十个绿色低碳组织共同
发起的湖南省绿色低碳联盟筹备
会议在长沙举行，共同探讨建设大
型绿色低碳资源整合平台，打造一
支绿色低碳“航空母舰”。

据了解，该联盟致力于打造整
合全省节能环保资源的综合性服务

机构，建设集协会、政府、高校、金融
机构等一体的大型绿色低碳资源整
合平台， 搭建全省绿色低碳组织与
各级政府沟通交流合作的直通平
台。后续，该联盟将开展建设绿色低
碳智库，服务岳麓山科技城建设，举
办绿色低碳论坛等活动。

■记者 和婷婷 实习生 邓涛

本报2月20日讯 再生稻，即种
一茬收获两回， 即头季水稻收割
后，利用稻桩重新发苗、长穗，再收
一季的水稻。根据省农委日前部署，
2017年，湖南启动再生稻“211示范
工程”，在张家界慈利县、怀化中方县
两地创办再生稻万亩示范片， 祁东、
攸县、湘乡等10个县创办千亩示范片
以及其他地区创办百亩示范区，实现
在全省推广再生稻200万亩。

据了解， 再生稻具有省种、省
工、绿色、高产、米质好、收益高等
优点，2016年湖南种植再生稻接
近100万亩，在全国仅次于四川、湖
北、重庆，排第4位。省农委主任刘
宗林介绍，再生稻实际上是水稻生
产的一个传统模式，但前几年陷入

“低潮期”。近年来湖南再次启动了
再生稻这种水稻生产模式，去年就
已经实施了一些示范工程，今年将
慈利、中方两县以及部分湘南地区
作为推广的重点，并培育了一批种
植大户来带动，相信会有一个比较
好的结果。

“再生稻有一个好处，就是它
的生存成本很低， 能够实现水稻生
产利益的最大化。经营得好的话，一
亩再生稻的产量有250公斤-300公
斤左右， 一亩纯收入可以有400至
500块钱，就效益而言，它和一季早
稻的效益相差无几。” 刘宗林表示，
在水源、温光条件比较好的一季稻
区， 再生稻将是未来推广的一种重
要模式。 ■记者 吴虹漫

在湘商家
线上线下抢地盘

“湖南苏宁今年将在长
沙市区选择成熟综合商业体
开设两家红孩子母婴实体店
和两家苏宁影城， 并继续深
耕三四级市场， 新增30家直
营店， 实现多产业发展。”19
日， 在湖南苏宁战略合作伙
伴峰会上， 公司总经理窦祝
平如是说。

20日， 在苏宁五一广场
云店，记者看到，每层扶梯入
口处均设有可供消费者上网
查询单品价格的电脑， 实现
与苏宁云商线上商城的无缝
对接。

积极谋划2017“地盘争
夺战”的不仅湖南苏宁一家。
据记者粗略统计， 包括友阿
集团、 步步高、 通程在内的
湖南本土商业集团也是动作
不断。

继去年12月30日开出精
致购物中心喜乐汇后， 通程
表示，还将尝试开出十万平方
米以上量级的大型购物中心；
步步高集团董事长王填也在
该集团2017年管理层年会上
表示， 步步高将在O2O实体
店和步步高云猴全球购线上
线下融合发展做出探讨。

此外， 记者从友阿云商
了解到， 该公司旗下友阿海
外购第11家线下体验店将于
2月25日正式落址湘江世纪
城， 其他门店仍在积极选址
中。

阿里、万达等大佬混战

随着电子商务与传统零
售相互渗透程度的加深，“抢
地盘” 的概念已不是物业卡
位、网站流量那么简单，而传
统零售与电子商务企业的界
限也不再分明。

去年11月， 阿里继投资
银泰、苏宁之后，宣布用21.5
亿元人民币收购三江购物
32%股份。2017年伊始，关于
苏宁、腾讯、阿里等大佬或将
收购大润发的消息甚嚣尘上。

2月20日，虽未等到这则
“收购案”的最新消息，但阿
里巴巴却宣布了与另一商业
大佬百联的合作， 双方将在

战略及业务层面开展全业态
融合创新、 新零售技术研发
等六个领域的合作。

此前， 万达飞凡网则在
连接商家与消费者之间的出
行、 消费及付款场景， 打造
“实体+互联网” 的开放平台
作出尝试。记者注意到，除长
沙开福万达广场外， 还为步
步高梅溪新天地提供线上智
慧停车等功能支持。

“地盘”当然不仅限于线
下物业。商家的会员APP、微
信公众号也开始承担更多的
“圈客”任务。刚刚结束不久
的春节销售档， 长沙海信广
场推出了柜上非折扣商品的
“聚划算”， 平和堂也为该商
场线上销售平台进行引流。

大数据或成
销售助推利器

根据麦肯锡最新的消费
者渠道调查显示，2016年，仅
11%的消费者纯线上购买，
线上线下融合占比则超过
40%。

消费者购买习惯的改
变， 也在某种程度上推动着
传统零售行业、 电子商务及
其相关支持产业在经营方向
和产品研发上作出改变。据
记者调查显示， 过去5年，以
为企业提供互联网化、 电子
商务配套产品的企业获得迅
速发展， 如电子商务平台系
统支持、 互联网广告分发等
等，而它们产品的更新迭代，
也在某种程度上折射出未来
商业的发展方向。

长沙海商网络技术有限
公司是一家提供电子商务软
件的研发及相关增值服务产
品的软件开发运营商， 曾为
茅台、 舜华鸭业等多家实体
零售企业提供电子商务软件
开发服务。

2月20日，其O2O产品线
王姓大产品经理向记者透
露， 考虑到目前传统零售与
电子商务的融合发展方向，
“公司正考虑建设基于针对
连锁零售企业， 以线下销售
数据为支撑的精益数据分析
系统， 大数据将在未来的零
售行业经营中起到关键的指
导作用。”

迭代纯电商，“新零售”时代到来
在湘商家、商业大佬线上线下抢地盘

从2017年开始便
被各大零售传统企业
频频提及的“新零售”
成为了互联网与传统
零售深度融合的代名
词。

窦祝平表示，2017
年， 湖南苏宁将丰富
门店产品， 打造高品
质体验专区， 为用户
打造“品质生活”。为
此，该公司已与美的、
海尔等大家电品牌厂
商签订协议， 争取实
现全年各品牌过亿元
不等的销售目标。

而王填也透露，未
来三年步步高将转型
为一家由数据驱动、线
上线下融合的新零售
企业， 计划借助云猴
APP和会员微信公众
号以及门店服务，从连
接顾客开始，到顾客互
动，以及基于数据的消
费分层， 精准营销，来
构建步步高与顾客的
关系网和黏度。

他认为，随着80后
步入中产阶级，90后、
00后这些互联网的“原
住民” 更加注重个性
化， 讲究情怀和调性，
他们在乎的是体验，他
们的消费形式是讲究
自我，而这些都对企业
接下来的经营方向提
出新的要求。

新零售：
从价格导向
转为品质导向

观察

我省今年将推广200万亩再生稻

我省将建大型绿色低碳资源整合平台

今年以来， 互联网电商与传统实体零售业
“融合”的消息不断传来。2月20日，阿里宣布将
与百联合作， 主要专注在新零售技术研发等六
个领域。

19日， 湖南苏宁宣布今年将在长沙新开购
物中心内选址新建苏宁影院及母婴实体店。而
包括友阿、步步高、通程等在内的商业巨头也未
停下拓店的脚步。

记者注意到， 互联网为零售业带来的第一
波红利正在消失，“新零售”成为商家热词，线上
线下融合趋势更加明显。

■记者 朱蓉 实习生 黄亚苹

2月20日，阿里巴巴集团宣布携手百联集团建新零售模式，为消费者提供多场景新消费体验。

2016年香港旅游业表现低迷，
香港迪士尼乐园度假区也不例外。
香港迪士尼乐园20日表示， 乐园
2016财政年度净亏损1.71亿港元，
为连续第二年亏损。同期入场人次
为610万，同比下跌近10%，其中香
港本地游客及内地旅客人数均出
现下跌，但国际游客有所增长。

面对接连亏损，香港迪士尼乐
园推出新元素以吸引游客：全球迪
士尼乐园首个以漫威为主题的游
乐设施已于上月开幕；“探索型”的
度假酒店将于4月迎客；《冰雪奇
缘》的城堡也在扩建当中……诸如
此类的全新项目都将在2017年陆
续登场。 ■据新华社

香港迪士尼乐园连续两年亏损

集装箱


