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聚集用户做平台
中老年市场
需长期耕耘

对创业者来说， 比吸引资本
更现实的问题是投资回报。 庞大
的广场舞用户基数， 到底如何才
能变现呢？

在2016年成功实现融资的
广场舞创业公司中， 糖豆广场
舞的融资额高达2000万美元，
但企业负责人张远坦言， 公司
目前还处于培育用户规模的阶
段， 离大规模盈利还有不小的
距离。事实上，变现渠道有限，
几乎是目前所有创业企业都面
临的问题。

专家表示， 虽然广场舞用户
基数大， 而且具有低门槛高频次
的属性， 但是在广场舞上亿的参
与人群中，45岁以上的中老年人
占比极高，培养其新的消费习惯，
尚需时日。事实上，相比于直接提
供产品或服务， 不少创业公司更
希望自己能成为平台。

业内人士表示， 无论是创业
者还是投资人都应该意识到，体
育本身是一个长周期的生意，广
场舞创业的变现也必将是一个长
期耕耘的过程。

清华体育产业发展研究中心
主任王雪莉表示， 它的核心就是
这个平台上的客户的质量、数量，
他们的客群特征的精准， 这几个
如果创业公司能够维护得很好的
话， 那么后面的做中老年高端旅
游的，中老年理财的，才会愿意为
你这个平台所提供的流量， 提供
的机会来去付费。

■据央视财经

除了置办装备，还要修炼技能，广场
舞的需求越来越高端， 创业者的热情也
越来越高涨。 于是数亿元的资本热潮也
跟着吹到了热闹的广场上。

今年58岁的红烛阿姨，每个星期都
要到位于北京市回龙观的一家广场舞培
训中心上两次课，当月的课程结束后，她
就会在手机APP上花68元购买下个月
的课程， 这样的学习她已经持续了三个
月的时间。

红烛阿姨已经跳了6年广场舞，但在
培训中心， 她觉得可以学到专家老师精
心编排的舞蹈。 而针对不同阶段的广场
舞爱好者，这里还可以提供基础舞蹈、原
创舞蹈、名师新舞等不同的课程。公司负
责人告诉记者，他们公司成立于2015年
8月，虽然时间不长，但发展势头很好。

除了线下培训， 年轻的创业者们在
线上更是玩出新花样。某广场舞软件，主

营视频分享， 广场舞爱好者不仅可以直
接在APP上完成录制和上传， 还可以选
择自己中意的背景特效， 甚至可以给自
己进行美白和瘦身。另外，由专业舞蹈老
师进行的在线直播教学，也很受欢迎，授
课老师很快就会成为广场舞圈子里的名
人。

该APP创始人张远说， 现在这款手
机软件安装量已经超过了2000万了，每
月（全网）服务的用户已经超过了4000
万，每天活跃的用户已经超过了300万。

2016年，这款广场舞 B�轮融资额达
到 2000�万美元， 而这并非个案 。从
2015年开始，围绕广场舞创业逐渐成为
风潮。据不完全统计，截止到2016年底，
国内已有这方面创业公司十多家， 主要
分布在北京、杭州、苏州等地。近两年，至
少有超过六家广场舞公司获得融资，总
金额达数亿元。
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吃完晚饭， 陈华开始张罗舞伴
们一起行动。 这是北京顺义区的董
各庄村，每到晚间，到村里的广场上
跳广场舞， 已经成为她们生活中不
可或缺的部分。

广场舞爱好者陈华： 以前一下
班吃完饭就是看电视，也没干别的，
现在不一样了， 吃完饭到点了就得
去跳舞。

舞队规模不算大，不到20人，最
年轻的30出头， 最年长的年过70，
她们有的是外来租户， 有的就是本
地人，不过为了广场舞，她们普遍认
为，花些钱都是应该的。

问及平时的花销， 一名广场舞
爱好者告诉记者， 每个月花三到五
百块钱吧，买一些衣服，鞋子啊，舞
衣之类的吧，还有就是化妆品。

尽管并非所有人都会为跳广场
舞置办专门的服装， 但在围绕广场
舞产生的消费中，舞衣舞鞋，无疑是
最突出的刚性需求。 记者在某电商
平台上输入广场舞服装进行搜索，
可以看到， 有相关服装销售的店铺
多达100页，这些服装价格一般在几
十块钱左右，一些“爆款”商品的月
销量甚至能达到上万件。

专业研究人士表示， 由广场舞
衍生出来的消费，还有广场舞音响，
广场舞折扇，广场舞平板等，目前已
经有了产业的雏形。

从事广场舞相关产业的方惠
说， 人群的话就是之前也调查过大
概一个亿到两个亿， 一个亿以上肯
定是有的，然后包括它的消费品，包
括服装、 鞋然后还有音箱包括平板
这一类的这种老年唱戏机， 它的市
场规模还是很大的。

广场舞大妈月均花费三五百
撑起千亿级市场，引来创业者无数

中国大妈和创业， 听起来是两个
风马牛不相及的概念， 但是在过去的
两年间， 人数已经突破了一亿的中国
广场舞大妈们， 却让广场舞成为了高
达千亿级的资本风口。

根据调查， 跳广场舞的月均花费
一般在三百到五百元之间， 三五百虽
然不多但乘以一亿人这个系数， 得出
的数字可就是天文数字了。

千亿市场引创业者涌入
广场舞实现互联网+

月均花费三五百
广场舞成大妈们
不可或缺的生活


