
传统观念中，“男主外、女
主内”的思想即使在今天仍是
主流。女性走上企业家之路，也
就意味着更多的时间、精力需
要花在家庭以外的地方，更需
要花更大力气去赢得家人、市
场、投资伙伴甚至是下属员工
的信任。

面对这些，从未示弱，她像
鲜花一样美丽芬芳，用心装扮
着事业的艳丽。

任玉倩说， 女性想当干一
番大事业，要有一颗坚韧不拔

的心，“做事业要有始有终，不
能朝三暮四”。

有句话说， 生活不是林黛
玉，不会因为你的忧伤而变得
风情万种。其实，干事业也是如
此。

她认为， 当今女企业家和
男企业家都各具优势，在胆识
和气魄方面，她需要积极向优
秀男企业家学习，要避免优柔
寡断。

“女性天生丰富的情感，容
易成为事业成功路上的牵绊。

而缺少杀伐决断的勇气，也是
大多数女性需要不断克服的
难题。”

但在细腻和亲和力方面，
女性却有着自己的独特优势。

“女人比较感性， 我们在商
场能容易地发现细小问题，能提
高工作的成功率。 与他人接触，
更能建立一种信任，别人也愿意
与我们交流。”任玉倩如是说。

作为地道的黑龙江人，她
给人一种非常温暖的感觉，也
非常喜欢交朋友。身边的朋友

都喜欢她， 尤其是她开朗的性
格和诚恳的为人。

她乐善好施，热爱生活，乐
观向上。生活中，她是一个极具
内涵的的人，注重生活品质。

回首过往，任玉倩感叹，女
性创业最大的劣势是一种对家
庭的内疚， 虽然有得有失是必
然的， 但家庭与事业之间的平
衡往往成为“最大的难处”。

而如今，只要一闲下来，她
便召集家人齐聚一堂， 其乐融
融地品尝她的拿手好菜。
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●联合创始人访谈录

“如今，我已经53岁，很高
兴我自己对我爱的营销事业坚
持了那么久。”任玉倩向记者讲
道，当时打拼的初衷，就是想实
实在在地做点事情，“做营销是
我儿时的梦想。”

从老家出来好多年了，任
玉倩做过各种销售工作， 而让
她印象最深的是2006年便开
始的酒类专卖。

“起步的时候，我做的是综
合品系的酒类销售， 也就是什
么酒都卖。”回忆起酒类销售的

打拼， 她心里很有感触。“那时
候，好多人都是这么卖酒，但是
实际效果其实并不好。”

通过不断的市场开拓和产
品营销， 她积累足够的实战经
验，针对市场需求和判断，决定
以知名酒品为核心， 以中高档
酒作为羽翼，从“精”来推“广”。

凭借锐利的眼光， 她的酒
业销售得到了长足发展， 也取
得较好的收益。

事业蒸蒸日上， 她志在远
方，继续寻找突破。

2015年8月15日，她毅然
走进大茶网， 成为大茶系联合
创始人， 也在黑龙江绥化开了
大茶体验店。

“与酒相比， 茶是健康产
业，老少皆宜。”酒同茶文化深
远，可她却有独特见解。

在接触大茶网后， 她渐渐
深入了解茶， 关注茶叶与农产
品， 对于大茶网的互联网思路
也产生浓厚兴趣。

其实在她心底， 也一直想
做点更有意义的事。

“大茶网， 把茶和三农、茶
和互联网、 茶和生活有机融合
到一起， 未来大茶网的市场和
影响力一定会非常大。”

任玉倩坚定不易地说道，
茶叶之路，很值得她为之奋斗。
她看好大茶网， 愿意为茶叶及
农产品代言， 为消费者及农民
思考。

她认定了这条发展之路，努
力学习，大胆实践，广拓人脉，踏
实营销，努力耕耘，决心把这份
新事业做精、做大、做强。

香肩敢挑万钧担，与时俱进弄潮头

在这个充满竞争，充满火药味的
社会里，存在着这么一群女性，她们
流过泪水，却从不选择哭泣、从未向
命运屈膝， 从未放弃过对梦想的追
求。

她们是谁？她们拥有一个共同的
名字：女企业家。

1963年出生于黑龙江的任玉倩，
便是这样一位典型女企业家，历任某
知名品牌酒类绥化旗舰店总经理，现
任女企业家商会副会长，大茶网联合
创始人兼绥化大茶网体验店店长。

■见习记者 湛杰

勇于奋斗的营销人

坚韧不拔的女强人


