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近年来， 技术创新与支付行业
深度融合发展， 支付业务在快速发
展的同时也面临诸多挑战。14日，中
国人民银行副行长范一飞表示，信
息泄露已成为支付安全问题的风险
源头， 人民银行作为支付行业的监
管者， 将全面加强个人信息安全保
护，提升支付交易安全强度。

“电信网络欺诈手段多样化，
实施成本低廉， 隐蔽性与成功率较
高， 给支付体系前中后台的风险防
控都带来了巨大挑战，线上、线下支
付交易安全亟待加强。” 范一飞表
示， 防范电信网络欺诈是一项系统
工程， 央行将推动支付产业各方携
手合作，将风险防控关口前移，建立
健全涵盖事前、事中、事后的支付风
险防控体系，共筑支付安全防线。央
行还将多管齐下，在账户管理、身份认
证、转账管理等方面，全面提升支付交
易安全强度，确保用户资金安全。

此外， 部分从业机构对信息泄
露与电信网络欺诈的影响范围、严
重程度估计不足，防范措施不到位，
风险意识薄弱已成为导致支付安全
问题的重要因素。范一飞表示，防范
电信网络欺诈是一场持久战， 要建
立宣传教育长效机制， 让支付安全
知识深入人心， 切实增强公众参与
防范和打击电信网络欺诈的自觉性
和主动性。

■据新华社

固收求稳、权益添益
博时弘泰定开混合基金
火热发行中

根据博时基金公告， 博时弘泰定期开放
混合型证券投资基金（基金代码160524）11
月14日—12月2日发行， 投资者可在博时直
销（官网、APP、微信服务号）、招商银行等银
行及第三方代销机构认购。据介绍，博时弘泰
定开混合基金以“固收+定增”为主要投资标
的。在目标资产配置比例方面，封闭期内，该基
金投资于债券资产比例不低于基金资产的
60%，投资于股票资产比例为基金资产的0%
-30%。博时弘泰以定期开放方式运作，每18
个月封闭期结束后开放申赎。 ■黄文成

保本基金迎来“收获季节”
天弘普惠养老二期11月28日开售

年关将近，受益于“到期兑付本金并争
取超额收益”的优势，部分保本基金已经提前
迎来了“收获季节”。根据天弘基金旗下的普惠
养老保本基金合同约定，该基金的第一个保本
期将于2016年11月28日结束，开放期为2016
年11月28日至12月28日，在天弘基金服务窗、
天弘爱理财APP、 天弘基金官网及各代销机
构均有售， 管理人届时可根据实际情况，有
可能提前结束申购。据银河数据显示，天弘
普惠养老保本A/B�自去年成立以来累计净
值增长率远超同类平均水平。 ■黄文成

本报 11月 14日 讯
刚刚过去的“双11”，不仅
是电商的狂欢购物节，也
成了互联网金融的理财
节。据第三方机构网贷之
家不完全统计，“双11”当

天投资客们热情高涨 ，
P2P网贷行业成交量超过
116亿元， 较去年同期增
长了13%。

而在这场投资盛宴中，
各平台出现了冰火两重天

的情况，大平台“吸金”效应
明显， 小平台冷冷清清。因
为缺少实力雄厚的大平台，
据不完全统计， 湖南的网
贷平台仅贡献了1400余万
成交额。 ■记者 潘显璇

帮用户省 2亿元
京东金融组合拳推动 11.11消费升级

11.11购物节落幕，京东金融亮出成
绩单。

今年，京东支付、白条、京东小金
库成为京东金融强大的支付服务生
态，依托金融科技的系统模型能力，支
撑了用户在京东商城快速下单， 享受
便捷流畅的购物体验。 截至 11月 11日
上午 10:01， 京东金融的支付交易规模
超去年 11月 11日全天。

围绕支付服务生态， 京东金融给
予用户提额、立减、免息等一系列消费
福利，帮助用户节省了 2亿元。 在购物
保障方面， 用户还能享受京东金融的
多种消费类保险保障， 超 300万用户
领取了“送货龟速险” ，享受所有国内
电商平台 11月 11日当天购物境内配送
时长的保障权益。
提升体验
多元化支付和保险满足消费需求

今年 11.11购物节，在京东商城使用
京东小金库支付的消费笔数较去年同期
增长了 600%，成为新的秒杀利器；11月
11日，“白条”订单量最多的地区分别是
北京、广州、上海、成都、深圳；打“白条”
用户的平均客单价提升了 135%，消费者
购买力得到了极大地提升。

更重要的是， 京东金融多元化的
支付方式 24小时全面满足用户线上、
线下的消费需求， 今年 9月份，“白条
闪付” 功能上线， 覆盖 800多万家商
户；京东支付和白条让用户在衣、食、
住、 行的任何消费场景中享受移动支
付的体验。

双十一期间， 京东金融的支付立

减、免息福利为用户节省了 2 亿元，通
过金融服务实现高性价比的消费，买
点好的，享受品质 11.11。

另外，今年京东双十一，京东金
融还围绕消费者购物体验， 让保险保
障服务更加丰满，提供了价保险、账户
安全险、延长保修险、无理由退换险等
电商消费类保险，同时，为了化解收货
慢的痛点，给用户量身定制了“送货龟
速险” ， 保障 11月 11日当天所有国内
电商平台购物境内配送时长。 截至 11
月 11日，有超过 300万用户领取了“送
货龟速险”。
财富增值京东金融
理财新增用户同比增长超 600%

对于此次京东双十一，京东金融主
张“轻松赚、认真花”，截至 11月 11日，
投资京东金融各类理财产品的新增用
户较去年同期增长超 600%； 京东小金
库开户人数比去年同期增长超过
1000%。 在双十一期间，京东金融的用
户投资了近 2000只基金， 他们享受申
购费率 1 折， 并获得了专业的投研服
务。

此外， 京东小金库与白条功能打
通， 激活京东小金库并存入一定的金
额，就可以获得白条额度，最高额度 3
万元， 这项功能解决了用户管理财富
的痛点， 让用户在理性消费的同时精
明理财。
保驾护航
企业客户享受金融支持和售后保障

在企业金融服务方面，京保贝、京
小贷、 动产融资为商户提供了多维度

的融资服务；同时，企业金库还为商户
回款提供财富管理支持。

白条联手线上线下商家精准营销；
同时，全平台电商嵌入险增强了商户服
务特色和差异化，帮助商户提高下单转
化率，增加用户黏性，让二次购买率提
升了 60%。

业内分析人士认为，过去金融服务
大多是卖方主导， 用户只能被动选择，
如今互联网技术和平台突破了物理时
空的限制，可以服务于全国乃至全世界
各个地区、不同时区生活的人，未来消
费金融市场将进一步探索多元化的产
品形态，并以消费者需求为中心去提供
服务。
加速迭代
金融科技能力支撑消费金融服务引擎

对于 11.11购物节，市场分析人士认
为， 我国正处于供给侧改革的关键时
期，作为拉动我国经济增长三驾马车之
一，消费市场潜力巨大，同时，依托互联
网技术的移动支付方式也逐渐成为现
代消费生活的常态。

作为国内电商巨头，京东商城经营
多年积累了对消费者和消费服务的实
践经验。 京东金融副总裁许凌说，“经
过 3年的实践，京东金融对消费者和消
费场景也有更深刻的理解，基于这些理
解，我们围绕消费者需求去设计和提供
多元化的金融服务，同时，基于大数据
技术能力和底层风控体系，我们能够加
速产品迭代和创新，让金融连接商户和
消费者， 让整个消费金融市场降低成
本、提升效率，以此拉动消费升级。 ”

汽车之家疯狂购车节再创新高
交易额超 216亿元

随着一汽丰田返场加卖两
天结束，截至 11月 13日 24 点，
汽车之家 11.11 疯狂购车节订
单总量达到 145434 辆，交易总
额 216亿元，订单量同比增长近
170%。 加卖两天后，一汽丰田在
汽车之家疯狂购车节共订出
23573辆汽车。

为了满足在线上没有及时
订到爱车的消费者，汽车之家将
从 11 月 19 日 -12 月 4 日，连
续 3 个周末举办 11.11 疯狂购
车节返场线下专属车展，落地近
百个城市，进一步帮消费者买到
爱车。

订单总量创纪录 移动端、金融
分期订单占比大幅攀升

据了解， 每年双 11 汽车之
家都以消费者实际支付订单为
准，实时公布订单数。 笔者查询
了其他参与双 11 促销的汽车电
商网站， 没有找到双 11 活动进
行过程中的实时交易数据。

本次汽车之家疯狂购车节
共有一汽 - 大众、 中国一汽、一
汽丰田、东风日产、雪佛兰、北京
现代、MINI 等 129 家汽车厂
商、近 2万家经销商，参与 11.11
疯狂购车节。 在现有折扣的基础
上，汽车之家购车补贴创纪录达
到 3 亿元， 购车就可享补贴，人
人有份。

在接下来举办的 11.11 疯
狂购车节返场线下专属车展中，
消费者现场下单依然能享受平
安银行 + 平安产险的补贴。平安
银行 + 平安产险对疯狂购车节
补贴总额高达 1.2亿元。

值得一提的是，随着汽车之

家生态圈在金融端的发力，今年
汽车之家疯狂购车节金融类购
车订单大幅攀升。 在疯狂购车节
145434 辆的订单总量中， 金融
分期购车订单达到 20299 辆，占
比达到 14%。 此外，移动端支付
订单也较去年大幅增长，订单总
量达到 87905辆，占比超 60%。

汽车之家生态圈助推行业发展

11.11 疯狂购车节的成绩，
是汽车之家汽车生态圈有机运
营的有力证明。 汽车之家提出的

“4+1”发展战略，建设“车媒体、
车电商、车金融、车生活”4 个圈，
从“基于内容的垂直领域公司”
转型升级为“基于数据技术的

‘汽车’公司“1个核心，进一步推
动汽车之家生态圈的稳健发展，
汽车之家与广大厂商、经销商携
手， 共同提升行业运营效率，为
中国汽车消费者提供更为优质
的服务。

汽车之家大股东平安集团
发挥资源优势，在流量、线下资
源、 技术等多面助推汽车之家。
金融分期订单的大幅攀升，就是
有力证明。 汽车金融方面的独特
资源和优势，成为汽车之家在汽
车金融领域加速拓展的重要助
力。

“我们建平台， 链接整个产
业里的利益相关者，这里面包含
了厂家、经销商、汽车产业链服
务提供者、 金融服务提供者等，
利用我们的平台、 生态规则、数
据技术、资源等，为用户、客户端
赋能，帮助消费者、企业在我们
的平台上创造价值、实现共赢。 ”
汽车之家 CEO陆敏说。

作为国内首只城镇化主题基金，
长盛城镇化主题混合基金自 2013年 11
月成立以来就备受关注。 统计显示，该
基金最近两年收益率为 68.54%， 成立

以来总回报为 106.76%， 年化回报达
27.42%。 长盛基金在业内以主题基金
管理专家著称， 旗下拥有长盛电子信
息产业、长盛电子信息主题、长盛航天

海工等多只明星绩优产品。据海通证券
统计，截至今年三季度末，长盛基金在
权益类基金绝对收益排行榜中，同业排
名 11/69。

公募老将稳胜震荡市 长盛城镇化年化回报超 27%

央行：信息泄露成为支付风险源头

身份认证方面将提升支付安全强度

湖南“双11”网贷仅贡献1400余万
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