
“双11”到了，在各大电
商平台、 商家铆足了劲准备
迎战时，银行、保险等传统金
融机构也纷纷发力， 借机拼
抢消费金融市场。

记者了解到， 银行除了
在“双11”期间发售高收益的
专属理财产品， 抢滩节日市
场外， 还推出信用支付优惠
立减、分期送积分等活动。

此外，为了避免“双11”
网购风险，险企也纷纷做起了
售后保障工作，推出“送货龟
速险”、 衣服褪色险等保险产
品，让广大“剁手族”能够“安
心买”。

理财产品抢滩
年化收益率高达4.30%

“双11”来临之际，不少
银行在此期间推出收益率较
为可观的专属理财产品，让
广大“剁手族”们能“痛快买、
安心赚”。

记者了解到， 今年推出
“双11” 理财产品的银行以股
份制商业银行和城商行为主。
比如，华融湘江银行在“双11”
期间发售的融智理财·富盈计
划理财产品，预期年化收益率
达4.05%； 北京银行长沙分行

在“双11”期间推出6款收益率
超4%的理财产品，其中最高的
年化收益率达4.30%。

此外，中信银行、广发银
行、华夏银行在“双11”期间
也推出多款收益率超4%的
理财产品。对比去年，今年的
收益率普遍降低，不过，金融
搜索平台融360发布的数据
显示，10月银行理财的平均
预期年化收益仅3.67%，如今
年化收益率超4%的理财产
品已经屈指可数。

信用卡“优惠立减”
可分期付款手续费大打折

除了发售高收益理财产
品， 多家银行也推出优惠立
减活动，为消费者的“双11”
血拼大战送上“弹药”。

记者了解到，中信银行、
兴业银行、广发银行、中国银
行等多家银行都已联合淘宝
网，推出“淘宝信用卡”。提供
网购积分奖励， 网购刷卡积
分可直接抵现。比如，在淘宝
网购物达到400积分，可抵扣
1元人民币。

各大银行的信用卡也是
广大消费者选用的“双11”抢
购利器。“联名卡可以通过在

淘宝消费之后另外获取积分的
方式来吸引年轻消费者。”兴业
银行相关负责人表示。

另一方面， 面对大额消费，
消费者也可以选择信用卡分期
付款。“双11”期间，部分商家和
银行为促进消费，纷纷推出分期
还款手续费优惠活动。 比如，广
发信用卡客户在“双11”期间可
享受分期手续费5.8折， 分期满
2000元即送5000积分。

“送货龟速险”“衣服褪色
险”风险保障逗你乐

针对快递变慢递等网购风
险， 险企纷纷做起了售后保障
工作， 推出网购场景下的相关

保险产品。
包括中国人保、中国人寿等

在内的9家保险公司与蚂蚁金服
合作，推出质量保障类、物流保
障类、售后保障类、价格保障类、
信用保障类五大类保险，具体险
种包括衣服褪色险、 生鲜腐烂
险、化妆品过敏险、保价险、订单
险等超过30种。

今年还有保险公司瞄准了
“双11”期间快递送货慢的痛点，
与京东金融合作推出了“送货龟
速险”。记者了解到，该险种理赔
范围为京东配送中送货时间超
过3天的国内快递， 以及其他电
商平台上配送时间超过8天的国
内快递，赔付金额均为5元。

■记者 蔡平

“送货龟速险”让你安心买
专属理财产品、信用卡支付优惠、特色“网购”险种纷纷抢滩，“金融战火”一触即发

本报11月10日讯 为了让消费者
在享受国美优质购物环境的同时，消除
“电商低价”谬误所带来的困扰，国美电
器联合易安保险推出了“双11”低价保
障险”。11月4日-13日期间， 消费者在
国美电器全国1700多家门店购置家电
（手机、数码、电脑除外），都将自动获得
一份“低价保障险”。如果15天内消费
者所购的家电商品出现价格高于其他
正规家电零售渠道所售的同款商品的
情况，都可以到门店或者拨打国美客服
电话（400-811-3333）反映问题，国美
将有专人负责与易安保险对接， 履行
“低价保障险”相关流程，消费者可以在
第一时间拿到全额差价赔偿，免除消费
者理赔负担。

依托在供应链领域的核心优势，国
美电器在11月4日-13日的国美“双11”活
动期间，以产品为主导，拒绝“限量”、“秒
杀”等噱头，派发10亿元代金券，展开全
民购物体验。 到店的消费者就可在国美
“真低价”的基础上，使用在门店现场领取
的100元代金券，实现“低价双保险”。同
时，活动期间，将与天猫“双11”活动价对
标，相同型号的商品，国美现货售价将低
于天猫活动价，天猫特有型号，国美将拿
出同品质甚至更高规格的型号对标，同时
保证价格优势。 ■记者 李国平

国美“双11”低价
保障上“保险”
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