
曹国存：做踏实、自由、健康的茶事业
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联合创始人访谈录

“什么事都先做，做了再说，这便是
我的作风。”曹国存如是说。

1988年，17岁的他从江苏泰州老家
出来，到上海打拼，投身建筑工程。一转
眼20多年过去了，付出了青春，也收获
了成功。

去年，他突然放弃本行，奋不顾身地
投入“互联网+”，走进大茶网。他说，愿在
茶行业里开辟一片新天地。

深入大茶网， 曹国存也经历
了许多改变。在大茶网，他感觉很
踏实。

以前干工程， 光是买车买器
械就得花不少钱， 还得时刻注意
施工危险。而现在，加入大茶网，
自己投钱开店，投入虽小，回报很
大。他还时刻注重学习互联网，学
习年轻人思维，紧跟时代潮流，注
重自身知识的积累。

生活中， 他是一个爱旅游的
人。但是以前，这种小小的愿望却
实现不了。因为接手一个工程，一
忙就得好几个月。

“现在，我觉得很自由，工作
充实的同时， 也有很多时间陪家
人到处逛逛， 有时候甚至旅游还
能传播茶文化。”他说道。

如今， 他还养成了喝茶的习
惯，从不喝茶变成资深老茶客。

“喝茶的人越来越多，这是我
最愿意看到的事， 也是一定会看
到的未来。” 他斩钉截铁地说，有
正确的思路和方向， 跟随董事长
刘健的步伐，为梦想，铿锵前行。

去年12月份，曹国存毅然走进了
大茶网，开始挑战新事业。

茶，是健康行业，投身茶行业不断
拼搏的曹国存， 也受到朋友们的支持
和赞赏。

他透露， 自己跟朋友分别向公司
推荐了5家体验店的设立， 分别是江
苏泰州、江苏大丰区、江苏亭湖区、河
南许昌、浙江宁波。

如今， 他的大茶体验店已经落户
泰州。

600平方米的店面除了齐全的产

品、独特的装修设计、优质的服务，还
有展览区、娱乐区、培训区，三位一体，
每天都吸引着不少人来喝茶享茶。

“当地茶市场很大，但刚开始，偌大
的茶城买茶的人寥寥无几。我跑遍泰州
的茶市场， 也了解了不少市场的情况，
真正到茶店买茶的都是些老顾客，还有
不少喝茶的都是网上购茶。”他说道。

所以，我也想通过这种方式，将茶
观念带给越来越多的人， 特别是年轻
人。先让他们爱上喝茶，然后将他们从
线下带向线上。

在大茶网，干出自己新天地

工作严谨认真的他， 其实平时是
一个特别开朗的人。

“别人都觉得， 到哪里我都是一个
亮点，很活泼，每次有生意上的会议，都
被人拉着合影拍照。”他笑着说。

性格豪爽开朗，非常受人欢迎，也
正是这样， 他身边聚集着来自各行各
业的朋友。28年工程建筑生涯， 宛如
流水， 悄然消逝。 他一次次地收获成
功，也渐渐看清摆在面前的现实。

“如果没有亲自经历过，很多人很
难想象， 上海翻天覆地的变化是多么

巨大。”他感叹，“高楼大厦早已遍布上
海，该建的也都建好了。在我看来，没
东西可以建， 也就意味着工程建筑在
上海的发展接近尾声， 这一行以后没
那么好做了。”

“行业不好做，我能挣什么？”他坦
言， 老本行已经很难赚到钱， 该转行
了。“正当我为寻出路一筹莫展的时
候，朋友们把大茶网介绍给了我，让我
试试大茶网。 抱着对朋友的信任，也
抱着对平台及行业的信任， 我觉得我
可以挑战。”

工程行业遇瓶颈，尝试挑战大茶网
做自由、踏实、健康的
茶事业


