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关注三湘都市报微信
看E报。

业务员：工资三千，主要靠提成

工作3个月左右的员工甄星告诉记者，自己6月份只拿
到了基本工资3000元，这也意味着他当月并未开单。当记
者询问没有开单是因为股票知识还是营销技巧有欠缺时，
他表示“都有点儿”。

实际上，除了基本工资，业务员的收入主要靠业绩提成。
据记者了解，普通业务员完成一单可提成10%，比如单子金额
为680元，那么单笔可获得68元的个人提成。而如有上拽组成
员参与，6800元以上的单子提成四六分，也就是上拽组成员可
分享40%的提成。据程海金介绍，总监可提成15%-20%。

程海金曾公开表示，上拽组、管理层百分百能赚到钱，
而业务员能不能赚到钱就看个人能力了。

律师：从事证券咨询需有从业资格

岳成律师事务所律师周伟表示，证监会明确规定荐股
属于证券投资咨询业务，要做这个业务就必须具有证券投
资咨询的资格。他认为，上述巨丰投顾总监和分析师助理
所做的都是证券投资咨询的业务。

实际上，证监会公布的《证券、期货投资咨询管理暂行
办法》曾对证券投资咨询人员设出门槛。其中，从事证券、
期货投资咨询业务的人员，必须取得证券、期货投资咨询
从业资格并加入一家有从业资格的证券、期货投资咨询机
构后，方可从事证券、期货投资咨询业务。

对于股民跟着建议操作买卖股票出现亏损如何办，北
京盈科（上海）律师事务所律师李贺认为，要看有没有签订
具体的协议，根据协议来操作。 ■来源：新京报

“美女”微信聊股票，不是艳遇是圈钱
记者卧底揭“荐股术”

不少投资者反映经常接到推荐买
股票的电话， 这些荐股机构靠谱吗？他
们的操作是否合法？ 记者7月下旬通过
应聘的方式进入位于北京化信大厦A座
4层的巨丰投顾第五事业部， 并以业务
员等身份参与该公司电话销售、微信营
销、股票咨询等工作。

自称带领客户拉升股票获利，实际这类股票大多头天晚上
有利好消息。

“早盘强力拉升股”也是该公司向客户表明实力进而引导
推销产品的一种方式。身为总监的程海金在和几位业务员的一
次聊天中表示， 这种类型的股票都是头天晚上有消息或者公
告，然后第二天必涨，并非真的带领客户建仓拉升。

“我推高开低走的票，一推一个准。消息需要刺激、拉升，庄
家出货，散户接盘。”据程海金透露，群里每天早上发的交割单
也是假的，“都是经过计算一下，然后P个图” 。

业务员揽客有 招数

化信大厦A座4层新单一部的30多个工
位上，每天都会时不时地传出业务员与客户
电话攀谈的话语。在新员工入职培训中，培训
人员称，公司有电话和微信两种营销模式。

除了打电话，用微信开发新客户也是每
个业务员的主要任务。 记者在公司看到，许

多男业务员都是以女生账号与客户进行沟
通。新单一部的主管方刚表示，公司发给他
的账号就是女生，而女生的优势是“好聊客
户”。为了不“穿帮”，有些业务员也会准备一
个女生的名字，以应付客户随时可能提出的
疑问。

【招数1】 男业务员以美女头像微信“加人”聊天

【招数2】朋友圈发软文+图片吸引客户

巨丰投顾主卖的五款产品根据服务期
限、 面向客户及服务内容设定了不同的价
位， 最低3个月680元、 最高一年168000
元。

微信添加客户第一步完成后， 朋友圈
成了营销的阵地。

“8月，加入牛股观战群的股民朋友们，
恭喜你们可以免费得到一套App股票资讯，
祝你们在2016最后5个月，有一个不错的收
益！” 将这段话和一张群截图发到部门微信
群后，新单一部上拽组的陈敦（化名）告知业
务员将其发至朋友圈，“一个图，一段话”。

将草根股民打造成明星老师， 拉群开
视频直播吸引投资者，可免费先试看，最终
不付费将被踢出群。

打造“股神老师”办网络直播，也成为巨
丰投顾第五事业部引导潜在客户付费的方
式。

【招数3】包装出“股神”办直播吸引付费

【招数4】伪造交割单号称带客户拉升股价获利

无证“分析师” 荐股

拿着“本科学历”、“对股票略有了解”的简历，并没有任
何证券从业资格和经验的记者， 通过了该公司分析师助理
的面试。次日，没有经过培训，记者便被安排到新单一部“试
岗”， 一些业务员和潜在客户聊天遇到咨询股票的时候，便
会拉着记者去分析，或者让记者通过微信直接回复。

平时，业务员遇到投资者对个股的疑问，便会放到工作
群内请求分析师助理进行分析。而简单分析后，分析师助理
一般会提出持有或买卖的建议。 记者在与其中两位分析师
助理的交流中得知，他们也都没有证券从业资格证。

8月16日，巨丰投顾北京分公司市场部负责人江勇回应
记者称，三位分析师助理是新员工，刚入职不到两个月，目前
不具备证券业相关从业资质或者证书。程海金也是刚来两个
月，是第五事业部的业务总监，没有证券从业的资质。

业务员通过汇通软件登录三个微信账号。

7月底的一次晨会，一位巨丰投顾“分析师助理”在向业务员讲解股市知识。

巨丰投顾第五事业部化信大厦4层办公区域。


