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记者观察

根据国家人力和社会保
障部的数据，这个夏天，将有
765万大学生毕业进入职场，
再创历史新高， 被网友戏称
“史上最最难就业季”。面对疯
涨的CPI， 节衣缩食恐怕也不
够支付找工作的求职成本，交
通、置装、打印简历……长沙
理工大学的毕业生刘波，估算
着自己的求职账单，身为一个
大老爷们也直呼“伤不起”。

“敲门砖”花费上千

找工作，自然少不了“敲门
砖”———简历。为了让自己的简
历能够吸引企业招聘主管的眼
球，学生在制作简历时，大多采
用成本颇高的彩色简历。

“我是学习视觉传达的，
我的简历自然也应该要体现
我的专业素质。为此，我特意
设计了封面，简历内容也是精
心排版的。” 长沙理工大学的
毕业生刘波说。

记者看到，刘波的简历有
10页左右，除开封面，前两张
是彩色打印的个人简历，后面
附带黑白打印的自荐信、成绩
单， 还有大学期间各类证书、
奖状的扫描件等。

“从找工作开始，我的简历
已经修改了近二十遍。 从最初
的单面简历，到最终的中英文双
面简历，其中报废的残次品更是
数不胜数。”刘波告诉记者。

刘波粗略统计了一下，大
四以来，自己参加过大大小小
的招聘会不下20场，每场投递
的简历至少10份。除去投递的
简历和去公司初试、复试打印
的简历，至少就有200份，以每
份5元的价格计算， 费用不下
1000元。

“改头换面”为自己代言

22日，记者在长沙理工大
学门口遇到了刚刚面试回来
的刘波。成熟的发型、合体的
西装、锃亮的皮鞋，成熟稳重，
除去身上背着的黑色双肩包，
俨然一副成功人士的装扮。

“我早两天特意去学校附
近的西装店租了套西装，两天
租金100元。”刘波说。

记者了解到， 临近毕业，
多数学生忙于“形象工程”。男
生西装、领带、皮鞋一样都不
能少，有的为节省资金会选择
租赁正装， 租金50至200元不
等。也有一大部分毕业生选择
买一套自己的正装，花费少则
几百，多则几千。

相较男生，女生在形象上
的花销就更大了一些。除正装
外还需购置一些化妆品，外加
做发型。甚者，会尝试微整形。

陈佳是舞蹈专业的一名

毕业生，在她看来，在这个拼
脸的时代， 颜值是张门票。迈
进职场前夕，特意要求妈妈陪
着去长沙市一家整容医院，花
费1800元做了一项名为“国产
膨体”的隆鼻手术。

据整容医院的导医介绍，
在这个毕业季，进行微整容的
学生特别多，像陈佳这样选择
“动五官”的大三大四学生，占
医院客源的一半以上。

错投一百也不放过一个

身为求职大军的一员，刘
波信奉“宁可错投一百，绝不
放过一个”。

网投简历、 线下招聘会、
校招、亲友介绍，求职的每一
条途径都被刘波做到了极致。
参加完学校及周边学校的招
聘会之后，刘波从长沙赶到武
汉、广州等地，参加当地的大
学招聘会。

“这个月上海去了1趟，武
汉去了2趟， 广州去了2趟，其
中有一次去广州真的要折腾
死了。 长沙上午和晚上各一
场，广州下午一场，且都在同
一天，为了赶时间，不得不坐
高铁。其他地方在时间允许的
情况下，为节省开支，我都选
择买普快硬座。 哪怕这样，这
个月的交通费也快接近2000
元。”刘波计算到。

“以前一个月生活费也才
1000多，要不是家里知道找工
作要花钱，一直救济着，只靠
着自己的生活费，连去面试的
车票都买不起！” 刘波说起花
销，一脸无奈。

专家提醒切忌到处“试水”

根据人社部的数据，如果
加上中职毕业生和初高中毕
业以后不再继续升学的学生
数量，今年青年人的就业群体
加在一起约有惊人的1500万。

就业的形势越来越紧张，
而求职的成本也是越来越高。
午餐、交通、租房……甚至是整
容花费， 让原本已经“压力山
大”的求职中的大学生，又多了
一重压力———在没开始挣钱之
前，求职开销却日渐增长。

对此，湖南商学院工商管
理学院市场营销系主任、副教
授、博士尹元元分析，面对当
前就业形势严峻的环境，一大
部分同学盲目求职， 慌不择
路，到处“试水”，不仅浪费精
力，还浪费资金。

“大学一般都有‘大学生
职业指导课程’， 建议大学生
尽早做好职业规划，有个明确
的就业方向，并从理论和实践
两个方面提早下手做准备。”
尹元元说，“这样在求职时，不
仅目标具象化， 有针对性，而
且也利于提高求职成功机率，
并减少不必要的求职开支。”

■见习记者 和婷婷
实习生 盛家豪

6月25日，交通银行湖南省分行
将邀请著名学者唐浩明开讲“励志
楷模曾国藩”。作为“曾国藩研究第
一人”，唐浩明先生将从曾国藩“修
身自律、百折不挠、拙诚忠勇、求阙惜
福” 四个方面阐述曾氏为何成为百
年来一切有志青年楷模。

交通银行湖南省分行个人金
融业务部相关人士介绍，该行将陆
续开展以文化为主题的系列高端
客户活动，首次系列活动以“学习”
+“游学”的形式推出5场，以中国
传统文化标志性人物曾国藩之精

神遗产为主线， 融合名家讲课、易
经研读、品茗修禅等，与大师们一
起实地探访，亲身感悟曾国藩文化
的魅力。“励志楷模曾国藩”是此系
列活动第一场。

据了解，唐浩明是湖南省作协主
席、岳麓书社首席编辑、中国研究曾
国藩第一人，参与此次主题讲座的客
户将获赠《唐浩明评点曾国藩日记》，
并有机会获赠《曾国藩》线装版丛书
一套。 喜欢国学的交通银行私银、沃
德等高端客户可联系客户经理咨询
活动参与。 ■潘显璇 蒋浩 易月

毕业季“压力山大” 求职账单伤不起
网友戏称“史上最最难就业季” 专家建议勿到处“试水”

经过“毕业经济”系列
报道， 不难发现，“毕业消
费” 有三个显著的特点：固
定的时间段，固定的消费群
体， 以及固定的消费内容。
对于这些，消费商家早已了
然于胸， 应对起来也较轻
松。

但毕业生则不同，作
为新鲜登场的主角， 在这
场有预谋的“毕业经济争
夺战”中，显然不如商家那
样老到，无法沉着应对，难
免沦陷在商家的“糖衣炮
弹”中。

中华英才网针对“毕业
季消费”的调查显示，受访
应届毕业生平均消费在
6000元以上。其中，超过四
分之一的受访者消费超过
万元，接近长沙人均工资的
两倍！

尹元元指出，“毕业经
济”的出现符合市场规律，
很多商家别出心裁去满足
毕业生所需求的东西，这
是一种非常积极的经济态
势。但是，毕业生的经济尚
未独立， 因此在这方面的
花费必须有个尺度， 需要
明白，在毕业季，究竟“投
资”什么才更值得？

“很多学生一直在象牙
塔中生活，对社会的了解程
度不高。 在学校所学的知
识，与职场的匹配度也有一
定差距，这不利于毕业生在
未来职场的发展。 毕竟，企
业管理者不会像导师一样，
对学生的失误尽可能宽
容。” 尹元元说到。“建议毕
业生在毕业到入职之间的
短暂‘空窗期’，更多‘投资’
自己，比如向职场人士‘取
经’， 或者去培训班提高职
业技能， 补齐自身能力短
板，增强职场核心竞争力。”

毕业需理性“投资”

在市场持续呈现箱体震荡的格
局下，新华基金旗下部分绩优产品已
经全面推展定投业务，并参加费率优
惠活动，优惠产品涵盖股票型、混合
型、债券型，指数型等各类基金，正在
发行的新华双利债券基金成立后，也
将率先在陆金所资管平台开通定投
业务。目前，投资者可以通过新华基

金官网、各大银行，以及陆金所、天天
基金网等第三方销售平台申请新华
基金的定投业务，每期最低申购金额
为人民币100元起。定投是定期定额
投资的简称，其意义在于用时间来分
散投资风险，并降低一次性投资的成
本，最终获得良好的长期回报。

■黄文成

我国首家相互制寿险机构———
信美人寿相互保险社（简称“信美相
互”）6月22日正式获保监会批准筹
建， 天弘基金作为主要发起会员之
一参与发起设立。 天弘基金参与发
起设立信美相互， 是其在践行普惠
金融道路上的又一有益尝试。 相互
保险是指具有同质风险保障需求的

单位或个人， 通过订立合同成为会
员，并缴纳保费形成互助基金，由该
基金对合同约定的事故发生所造成
的损失承担赔偿责任， 或者当被保
险人死亡、伤残、疾病或者达到合同
约定的年龄、 期限等条件时承担给
付保险金责任的保险活动。

■黄文成

过去一年以来， 股市持续调整，
以嘉实基金为代表的老牌基金公司，
在系统性下跌的市场环境下，整体业
绩凸显抗跌性。在过去一年里，嘉实
旗下嘉实事件驱动、嘉实新兴成长等
8只纳入统计的股票型基金平均净值

回报跑赢大盘指数近10%，并优于同
业平均表现，嘉实成长收益、嘉实稳
健等14只纳入统计的偏股混合型基
金平均净值回撤同样优于同业平均
表现，并大幅跑赢上证指数。

■黄文成

新华基金推展定投优惠业务

天弘基金参与发起我国首家相互制寿险机构

普遍跑赢指数10%��解密嘉实偏股基金整体抗震之道

交通银行湖南省分行举办“励志楷模曾国藩”讲座

毕业生专场招聘会，人头攒动。
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