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预测

常佰通·益生元低聚果糖作为
肠道益生菌的增殖因子，可直达肠
道，能选择性促进人体肠道内益生
菌的生长， 同时抑制有害菌繁殖，
具有多重健康功效：

一、保护肝脏。肝脏吸收的物
质大部分来自肠道，肠道微生态失
衡导致肝脏暴露于来源于肠道的
各种有毒物质。 常佰通·益生元低
聚果糖能选择性地促进一种或几
种有益菌生长， 恢复肠道菌群平
衡， 粘着和清除肠道的各种毒素，
减少有毒代谢产物形成，起到保护
肝脏的作用。

二、能减肥，降血压、血糖、血
脂。 常佰通·益生元低聚果糖能延
缓胃排空速率、 使人产生饱腹感；
通过改变肠道菌群组成来调节食
欲相关激素的分泌；所产生的短链
脂肪酸能起到调节大脑与摄食行
为的作用， 进而减少能量吸收。同
时， 常佰通·益生元低聚果糖通过
减少内脏脂肪聚积、抑制内脏脂肪
炎性因子释放、 改善胰岛素抵抗，
提高抗氧化能力、减轻肾脏氧化损
伤，发挥降血压作用；通过延缓餐
后血糖的吸收，改善耐糖量，可调
节糖尿病人的血糖水平；能显著降
低血浆中胆固醇和甘油三酯含量，
达到降血脂的作用。正是通过辅助
性降血压、血糖、血脂，还能预防冠
心病等慢性疾病。
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保护肝脏 告别“三高”

工信部发布的数据显
示，5月全国汽车产销分别
为206.5万辆和209.2万辆，
产销同比分别增长5.0%和
9.8%。其中，新能源汽车生
产3.7万辆， 销售3.5万辆，
同比分别增长 131.3%和
128.0%。

5月，我国汽车产销市
场较上月下降， 同比增速
继续保持增长。1～5月汽
车产销保持稳定增长，产
销增幅比上年同期均呈小
幅提升。

“车展销量是火爆了
一把， 但之后相对冷淡
了。”本地某4S店市场部经

理吴伟告诉记者， 一方面
受端午节小长假的影响，
但更重要的是本地购车需
求在5月车展时被集中释
放，导致他们6月的汽车销
售情况截至目前很不理
想。

“预计6月份的经销商
库存预警指数将增长。”本
地一业内资深人士介绍，
一方面，6月是汽车传统淡
季，市场需求不大；另一方
面， 厂家为冲刺半年任务
目标， 排产和发车量将有
所调整，一般会加大压库，
经销商的库存压力在6月
份或将反弹。

■记者 胡锐 实习生 李洋

近日， 中国汽车流通协会发
布数据显示，5月中国汽车经销商
库存预警指数为51.0%，比上月下
降6.9个百分点。 据行业人士分
析，受各地5月车展推动，市场需
求、销量和经营状况有所好转，因
此经销商库存压力有所减小。三
湘都市报记者采访部分汽车经销
商发现， 对于长沙的汽车销售而
言， 一年当中5月至7月相对来讲
是传统的淡季， 所以一般厂家在
上半年会把最大的优惠放在5月
份集中释放。为吸引消费者，汽车
厂家和经销商都会通过展会给出
可观的让利幅度以增加销量。

经销商
5月车展缓解库存压力

“5月多亏了有车展，有效缓
解了我们的库存压力。”6月 14
日，长沙一4S店市场部经理郑丹
枫向记者透露，因为车展，他们5
月的销量比4月有了大幅提升，
资金和库存压力也有所缓解。

多个本地4S店受访时都反
映， 他们在5月份出现销量环比增
长、库存环比下降的现象。其中车
展被认为是主要原因。“5天卖了
50多辆玛莎拉蒂。”玛莎拉蒂长沙
店的刘星佐介绍，车展不仅对普通
车有促销和缓解库存压力的作用，
对豪车也一样有用。

“因为车展期间买车优惠幅度
大，激发了大家的买车欲望。”湖南
车展组委会相关负责人介绍，今年
5月车展5天时间共卖出24343辆
汽车，销售额近50亿元。据了解，不

仅长沙在5月举行了车展， 全国各
地车展在5月扎堆推出， 其中北京
国际车展也于5月初落幕。

数据
库存预警指数降6.9个百分点

近日，中汽协发布5月汽车经销
商库存预警指数，为51%，环比下降
6.9个百分点。 虽然指数仍然处于警
戒线（50%）以上，但已连续3个月环
比下降，其中5月份下降幅度最大。

除车展外，厂家和经销商在5
月进行了一系列降价、促销活动，
这也被认为是导致5月库存下降
的原因。“几乎所有的汽车经销商
都在5月份搞了促销活动， 包括降
价、送车费保险、礼包以及免费检
修等。”上述负责人介绍。此外，由
于5-7月是国内汽车销售的传统
淡季，厂家在安排生产和对经销商
压库的节奏上也作了相应调整，库
存预警指数才会出现较大下浮。
“减小了经销商的库存压力。”

6月库存压力或上升

2016年5月，湖南车展在湖南国际会展中心举行。车展期间，销售额近50亿元。 记者 李健 摄

汽车周刊

车展发威，5月汽车销量大增
受各地车展推动，中国汽车经销商库存预警指数环比下降

传统银行业逆袭
开启征信 3.0时代

传统银行业在征信管理上来了
一次逆袭。 以广发为代表的信用卡
发卡行率先推出银行信用分， 利用
大数据、 云计算等互联网技术开始
对个人信用进行精细化管理和应
用，深化信用卡账户管理的内涵，开
启了个人征信的 3.0时代。

“互联网 +” 时代，银行业插上
大数据翅膀，持续创新，开始对个人
信用进行精细化管理和应用。 广发
信用分推出后，能够多维度、更精确
地展现个人的信用消费行为， 根据
客户的消费偏好、 习惯提供有针对
性的产品和服务， 而客户也能够清
晰地掌握自己的信用状况。 为了鼓
励客户优化自身的用卡行为， 客户
可使用广发信用分享受餐饮、娱乐、
旅游等领域更优惠的市场活动、快
速调额等更便捷的银行服务及权
益，而且信用分等级越高，可获得权
益则越多，有利于激活休眠账户，提
升金融服务效率。

个人征信时代不断更替，个人征
信业务向市场化发展，信用已经从金
融服务延伸到生活服务，逐步影响生
活的方方面面。在个人征信不断丰富
发展的今天，信用也是一种财富。

雷士照明加速布局家居照明业务
6月 12日，雷士照明携手中国跳

水队在长隆海洋王国举行“冠军精
神·共创第一” 电商新品首发仪式。
发布会上， 雷士在天猫平台首发了
无极调光吸顶灯、蓝牙智能音乐灯、
科技范镜前灯、“巨芯”LED 灯大球
泡、 梦之灯等创新产品， 涵盖 LED
光源、LED 天花灯等多个领域多款
单品，体现了多项创新技术应用。

“雷士家居业务有巨大的成长

空间，家居业务、商照业务要双轮驱
动、比翼齐飞。 ”雷士照明董事长王
冬雷这样表示。 作为行业龙头企业，
雷士照明提出夯实商照业务同时，
大力推动并提升家居事业，实现“商
照 +家居”的双引擎增长模式。
互联网 +�跨界营销

“商业的本质很简单，找到你的
客户。 现在，我们的很多客户都去互
联网上了， 所以我们要去互联网上

找到他们。 ” 雷士电商公司总经理潘
智慧表示。 他提出： 电商不止于销
售。 要打造一个品效合一的电商平
台，不断创新产品及营销模式。 “欢
乐、自由、敢于筑梦” 是本次跨界活
动的新格调， 由此也看出雷士把目
标瞄准了新一代的互联网人群，同
时促进品牌的年轻化转型。
行业龙头的“国际化”之路

本次电商新品首发仪式雷士携

手中国跳水队与天猫共同跨界举
办。 同时，雷士已经连续 3年赞助国
际泳联“FINA世界跳水系列赛” ，今
年还将在 2016年巴西奥运上为中国
跳水队夺金助威。

对于雷士的国际化品牌战略，
王冬雷在发布会上表示， 技术才是
创世界品牌的重要核心， 在中国品
牌走向国际化的进程中， 掌握核心
技术是产品国际化的先决条件。

1.2THP卫冕“国际年度发动机”大奖
东风标致 308S“小T大作”展高效动力

2016年 6月 1日，在德国斯图加
特举行的第十八届国际最佳发动机
大奖颁奖仪式上， 由国际专业媒体
组成的评委会将 1.0L-1.4L发动机组
别的“国际年度发动机” 大奖，再次
授予了东风标致 308S 所搭载的
1.2THP涡轮增压直喷发动机， 这也
是它连续第二年获此殊荣。 此次成
功卫冕， 不仅代表着这款发动机高
性能、低油耗、超平顺的强悍性能赢
得了专业人士的肯定， 同时再次完
美诠释了“小 T大作” 的超凡实力。

年度国际发动机评选是由全球
著名发动机专业技术刊物《engine�

technology� international》 主办，
其评选结果在整个汽车界具有权
威、全面的参考意义。 而 1.2THP 涡

轮增压直喷发动机凭借其
高性能、低油耗、超平顺的
特性， 多项革新性技术及
120 项专利， 征服了在场
评委，成功卫冕 1.0L-1.4L
组别桂冠！ 东风标致 308S
搭载的 1.2THP 涡轮增压
直喷发动机是其中最年轻
的选手， 在去年初次参选
便斩获大奖， 今年又成功
卫冕，“小 T大作”，就是这

么锐不可当！
此次成功卫冕 2016“国际年度

发动机” 大奖，充分说明了 1.2THP发

动机的超强性能。 它拥有 100kw的
最大功率， 230N·m峰值扭矩，性能
全面超越主流竞品的 1.4T发动机，
让东风标致 308S不仅起步迅猛，其
加速的持续性也很出色， 稍一发力
就可以轻松秒掉对手。 自上市以来，
308S凭借独特产品优势， 为两厢车
市消费者带来极具精致格调的驾驭
体验，而此次成功卫冕“国际年度发
动机 ” 大奖 ， 再一次检验了其
“T+STT高效动力” 的不凡实力。 相
信在未来，会有更多“主宰自我的品
质控” 们，选择 308S，加入“精致格
调两厢车” 的阵营。


