
【建议】
大学生创业项目
必须具备可操作性

此次“创青春”和“挑战杯”
竞赛的评委黄波老师认为，和
往年相比，今年湖南大学生的
创业项目有一个显著变化，那
就是：从侧重技术创新转向侧
重创业创新。“这证明大家在
做创业项目时， 已经把更多目
光投向了市场，但也意味着大
家将面临更多挑战。”

黄波坦言，大学生创业，
最不缺的是激情， 但很多都
是拍脑袋想模式的类型，并
不具备核心竞争力， 也不会
吸引投资者。“大部分作品的
创意都不错， 但是在评审时
创意并不是决定因素， 我们
强调可操作性。” 黄波说，从
提交的作品来看， 最大的不
足是： 没有考虑到如何确保
公司的资金链健康， 从而确
保企业的稳定运行和可持续
发展。 对于高校开展的大学
生创业教育，黄波建议，一定
要把课堂搬到企业里去，让
学生在实践中成长。

【创业经】
刘叶焕：青春就是在可

以冒险的年龄冒险。对于大
学生而言，创业的优势在于
试错的成本很小。但劣势也
很明显：没有经验，而且缺
少资金和稳定的团队。

徐元璨： 考虑创业时，
千万不能盲目，不能只考虑
卖弄创意，或者只注重推广
营销。项目一定要与自己过
硬的技术、 产品相结合。否
则， 碰到一个有钱的对手，
你成功的经验很快就会被
复制和超越。

在此次比赛中，长沙理工大
学可谓是高校中最大的赢家，一
共有六件作品获得金奖。该校孙
涛、徐元璨等10个本科生创办了
长沙凌云电力机器人有限公司，
同时推出的核心产品———基于
视觉导航的变电站巡检机器人，
获得了金奖，并深受投资者和评
委青睐。公司副总经理、大三学
生徐元璨告诉记者，这个产品旨
在检测变电设备机械、 电气、热
缺陷问题等。“产品采用独创的
视觉导航图像融合技术，安装简
单、定位准确、性价比高。”徐元
璨说，在使用时不仅保证人员安
全、解放人力，更提高巡检质量
以及人力资源利用效率，从而极
大地降低管理成本， 与此同时，
大大减少了国家电网故障损失，
保证了供电可靠性。

该校计算机与通信工程学
院10名本科生设计的“楼宇联防
卫士”作品，也颇让人眼前一亮。
团队成员陈小姣告诉记者，“传
统的楼宇家居环境检测中，主要
是依靠保安警卫等值班人员巡

查楼道或者通过摄像头来监察
突发情况的发生。” 陈小姣说，
这样不仅不能及时发现灾难的
出现， 还可能由于人员的疏忽
或知法犯法的行为造成一些不
可挽回的损失。 他们设计的这
个作品运用当今最流行的物联
网技术， 实现了各型传感设备
的自动采集信息且自动组网、
无需布线， 实行全天候实时监
控并通过远程电脑获取数据，
通过监控软件进行分析、 预警
以及及时做出智能处理。 同时
管理人员还能通过手机App以
及网页端远程访问。

针对目前电力线路故障人
工沿线查找难题，由该校电气与
信息工程学院谢李为、杨磊等同
学创办的长沙精科电力故障监
测云服务有限公司，开发了国际
领先的电网故障监测云服务平
台；提出“技术+服务”的创业理
念，把现代服务理念和云技术相
结合应用于电力故障监测，能满
足电网公司故障监测服务外包
的强大需求。

2016年湖南“创青春”和“挑战杯”举行 《创周刊》走近部分优秀创业团队

“90后”试水新媒体应用商店成功融资
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5月23日， 2016年“创青春” 湖南省大学生创业大赛和
2016年“挑战杯———彩虹人生”湖南省职业学校创新创效创业
大赛颁奖典礼在长沙理工大学举行。 活动现场，479件代表着
今年湖南大学生最高水平的创业作品和项目被一一展示，吸
引了许多企业和投资人关注。三湘都市报《创周刊》记者走近
部分优秀创业团队，聆听他们带着激情的创业故事，也见证他
们如何用技术、创意和商机点亮自己的创业梦想。■记者 黄京

2014年11月， 刘叶焕再次
朝新媒体发力，推出了针对全国
大学生的微信公众号———“玩转
大学”，这也是他第五次创业。短
短一年半，这个微信公众号粉丝
超过百万。刘叶焕笑言，他们吸
粉的手段就是“送”。从PPT模板
到简历模板到期末复习资料，吸
引学生眼球的实用资料应有尽
有。就这样，第一个月粉丝达到
30多万，第二个月50多万，后面
进入缓慢增长期。除了“玩转大
学”，他们还有玩转职场、校园情
书等10余个微信公众号与QQ
公众号，共计150余万粉丝。

他们此次参赛的“微猴
（vmonkey.cn） 新媒体应用商
店”，是一个新媒体的功能自选超
市，拥有10余项知识产权，可让微
信公众号、QQ公众号等自助添加
微网站、微商城、刷脸打折等200
余个功能， 操作就像手机安装
APP一样简单。 之所以会设计这
样一个产品，刘叶焕说，自己做过
调查， 全国微信公众号超过1000

万个，87.3%的企业想利用微信公
众号实现宣传推广、用户维护、电
商交易等功能， 但多数企业没有
自主开发能力或自主开发成本太
高。“企业和我们合作，要把微信号
推火，完全不成问题。”刘叶焕说，
不久前某公众号利用微猴平台，
短短5天就做到了3000万流量。

正因为效果不错，目前微猴
已为湖南省社科联、京东方（上
市公司）等500余个企事业单位
提供服务。2015年，微猴创收达
134.7万元，净利润68.8万元。他
的公司团队成员已超20人，全部
都是“90后”，每月工资支出8万
余元。说起老板身份，刘叶焕颇
为谦虚：“我在公司也不算老板，
‘90后’ 团队比较好的地方就是
可以平等融合的交流。”

更为可喜的是， 今年3月，公
司获得国内校园O2O巨头“俺来
也”300万元Pre-A轮投资， 估值
3000万元。 刘叶焕预测：“今年的
营业额收入至少达到500万，甚至
有望突破800万。”

发力新媒体应用，吸粉百万

刘叶焕用“不安分，爱折腾”
来形容自己，但他承认，正是这
种与生俱来的特质， 激励着他在
创业道路上越挫越勇。 他人生第
一桶金是初三时掘到的。 当时家
里没电脑， 他就在网吧下载各种
学习资料并进行分类整理， 然后
传到网上去卖， 一个假期挣了
3000多元。高考后的暑假，他正式
开始创业， 在家乡创办了一个中
小学假期培训机构，但因资金、师
资等问题做了一年就倒闭了。

2012年， 他注册了一家公
司———长沙明月光电子商务有
限公司，做了一个叫校米网的网
站。“当时定位做校园O2O，与
校园周围很多商家达成了合作，
但是由于市场接受度不高、团队
执行效率低下， 这个项目没成
功。”9个月之后， 校米网转型专
门做学生旅游网站，并改名叫青
驴网。几个月之内，该网站在长
沙大学生中有了较大知名度，但
由于整个学生跟团旅游的市场

不断下滑， 青驴网难以有大作
为，到了2013年10月，他果断把
团队解散了。

2014年6月，刘叶焕和同学
一起创办了湖南微猴科技有限
公司，专注在新媒体领域进行创
业。他们一起做了一个针对湖南
大学生的微信公众号“湖大百事
通”，决定通过微信外卖来赢利。
“我记得当时正是酷暑， 我们在
高温下跑遍了长沙大大小小200
多家外卖商家，并签订了合作协
议。”9月6日， 新生开学的日子，
“湖大百事通”正式上线，仅花了
55天，他们就把公众号的粉丝做
到了1万人。 可还没来得及尝甜
头，在“饿了么”和“美团外卖”的
拼抢中，像“湖大百事通”这种没
有任何资金支撑的微信外卖业
务难以生存。“忙活了这么久，不
仅没挣钱，还亏本了。”

创业四次，次次失败。但刘
叶焕却认为，每一次失败都有意
想不到的收获。

痴迷创业，在失败中成长

1992年出生的刘叶焕是湖
南大学金融专业2015级研究生。
他还是学校闻名的“创业达人”，
创办了两家公司和一个公益机
构。在这次比赛中，他和8位小伙

伴们共同制作的“微猴———新媒
体应用商店”荣获金奖。对这次
获奖，刘叶焕并不意外，“我的目
标一直是做国内领先的新媒体
公司。”

“90后”创业达人第五次创业终见彩虹
【故事】

【金项目】
10名本科生发明“楼宇联防卫士”

鱼缸里的清道夫， 可以将
鱼缸净化，保持生态平衡。长沙
环保职院的学生们研发了一种
技术， 可以激发出黑臭水体的
清道夫， 使黑臭水体具有自净
功能，从而彻底恢复水体生态。
这项技术在此次“挑战杯”竞赛
中获得特等奖。 该校杨利平老
师介绍， 我省有129条黑臭水
体， 而且绝大多数县城都是依
河而建，内河水系众多，治理城
市黑臭水体任务重。 此项技术

对黑臭水体的治理很有效，尤
其对于富营养化导致的黑臭水
体有效。

在学生创业的浪潮中，该校
发挥环保特色优势，形成行业引
领示范，先后组建了环境生物技
术研究所、环境生物技术大学生
创新创业实践教育基地创新、创
业平台。通过这些平台，进一步
深化了产学研合作，也为学校青
年教师和学生提供了一个创新
创效创业的实践平台。

【金技术】
黑臭水有了“清道夫”

大学生创客刘叶焕（中）和团队在一起。


