
5月10日，2016室内设计·
中国行巡回展首站正式登陆
居然之家长沙高桥店，活动邀
请了居然之家高桥店总经理
李盖斌、居然之家湖南分公司
运营总监许静、德坚设计创办
人特邀设计讲师陈德坚、十分
之一设计事业有限公司设计
总监（特邀设计讲师）任萃等
重量级嘉宾进行开幕剪彩。同
时，本次活动诚邀设计界众多
设计名家，以其各自的优秀作
品联合展览。其中，“12·间”公
益设计作品展再现大师们演
绎“设计为民生”的经典案例。
据悉，此次活动为期6天，接下

来还将在其他城市进行。
“居然之家湖南分公司近期

将在高桥店成立居然顶层设计
中心湖南分会， 预计在8月份面
向客户营业，旨在打造一个为长
沙设计师交流的平台。大师样板
间、设计师独立工作室、VIP洽谈
室、多功能厅、书吧、咖啡吧等都
会一应俱全。”李盖斌介绍，居然
顶层设计中心湖南分会在长沙
高桥店亮相后将定期举办名师
讲堂、设计师论坛、设计名品展
览、设计大赛、设计师文化之旅、
会员沙龙等，为长沙的设计师提
供交流平台，促进设计师之间的
沟通、交流与学习。 ■陈龙

2016室内设计·中国行
首站登陆居然之家
居然顶层设计中心即将亮相

4月30日-5月2日，红星美
凯龙短短3天总计24小时的营
业时间内， 商户销售收入42亿
元，同比增长56%，创造了“世
界上3日内销售最多的连锁家
居商场”世界纪录。

5月3日下午，世界纪录协会
认证官Mike�Vincent�Heister
在红星美凯龙真北商场为红星
美凯龙颁发了世界纪录证书。

据悉， 整体消费中有三分
之二以上的人是老会员， 老会
员复购销售贡献占比达55.6%。
这意味着经过前三次的大促实
践， 老会员已经形成了使用微

信服务号获取第一手大促情
报、攒优惠券、享受会员福利的
习惯， 并主动进入O2O营销闭
环的良性循环。

数据显示，2015年红星美
凯龙核心净利润同比增长
20.1%， 派息率高达66.7%，整
体派息达17.03亿人民币，吸引
了众多机构、中小投资者追捧。
招商证券、华富证券、中金等权
威机构均给予红星美凯龙“买
入” 评级， 并分别给出12.1港
元、12.1港元和11.32港元的目
标价， 摩根士丹利更是给出
14.77港元目标价。 ■陈龙

红星美凯龙创造世界纪录

12日上午，中国人寿保险股
份有限公司在上海正式发布两
款个人税收优惠型健康保险产
品，首批团体和个人客户收到了
保单。这意味着越来越多的本土
保险机构开始试水“税优”健康
保险市场。

所谓个人税收优惠型健康
保险， 即由商业保险公司承保、
能够享受个人所得税减免政策
的健康保险。去年8月，中国保监

会印发《个人税收优惠型健康保
险业务管理暂行办法》。今年1月
1日起， 税优型健康保险在31个
城市开展试点。

根据此前财政部、国家税务
总局的相关通知，对试点地区个
人购买符合规定的商业健康保
险产品的支出，允许在当年计算
应纳税所得额时予以税前扣除，
扣除限额为2400元/年。 企事业
单位统一组织并为员工购买的，

视同个人购买。
除中国人寿外，截至目前还

有人保健康、阳光人寿、泰康养
老、平安人寿、新华人寿等多家
本土保险机构相继有个人税优
型健康险产品和费率获批，部分
已开始销售保单。

按照上述《暂行办法》，已问
世的税优型健康保险产品均为
万能型。

■据新华社
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中小企业成主要关照对象

长沙分行是渤海银行在中
部设立的第一家分行，也是该行
在全国设立的第13家分行，2010
年12月26日开始正式对外营业。
作为一家进入湖南刚满五年的
股份制商业银行来说，大量的中
小企业，正是渤海银行打好客户
基础和扩展业务的重点对象。

为解决小微企业融资难题，
该行一是设立了专门服务小微
企业的专门团队，针对小微企业
的经营特点进行产品方案设计、
市场营销、 客户服务和风险管
理;二是出台了“小微企业连续
贷”管理制度，规范了小微企业
贷款操作流程， 放宽风险容忍
度，增强业务发展动力;三是根
据湖南市场情况开展小微业务
调研分析，制定了《小微企业授
信营销指引》，从行业、区域、客
户、产品和管理“五个维度”明确
授信策略与政策导向;四是针对
核心企业供应商、工业园企业集
群、专业市场小微企业商圈群等
特定的客户群体开发设计各类
个性化业务产品，为小微企业提

供融资服务。
同时， 该行还推出限时服

务、绿色通道等方式不断提升审
批效率。

围绕小微企业特点
研发产品

渤海银行的产品均围绕小
微企业的特点研发。以“小额快
捷通”为例，它是该行向小微企
业授信业务的主打品牌，可向小
微企业提供用于生产经营的贷
款、承兑、贴现、信用证等各类授
信业务，获得“全国中小企业最
受欢迎金融特色产品”。

目前，“小额快捷通” 分为
“小微企业抵(质)押贷”、“小微企
业商圈贷”、“小微企业信用贷”、
“小微企业保证贷”、“小微企业
组合贷”、“小微企业政采贷”、
“小微企业连续贷”等子产品。

渤海银行还通过“按揭贷款”
为企业提供长期资金支持。“按揭
贷款” 是该行向中小企业借款人
发放的，用于购买其办公、生产经
营所需商业用房、工业用房，并用
所购买的房产作为抵押物的贷

款，企业贷款金额最高可达3000
万元，贷款期限最长达10年。

五年放贷总额超60亿元

今年以来信贷规模紧缩，对
于企业和银行来说都面临极大
的考验。“我们十分珍惜每一个
客户，但并不是所有的中小企业
我们都满足融资需求。” 汪泷表
示， 如何识别优质的中小企业，
达到有效的风险防范，同样是摆
在银行面前的难题。“具有成长
性或者是优秀大企业链条上的
中小企业，银行会考虑将条件适
当地放宽松，或是选择联合担保
公司、联保联贷等方式解决小企
业融资难题。”

据了解，该行从进入湖南市
场之初， 就以服务实体经济、大
力支持本地中小企业发展为重
点业务发展方向，在不断提升自
身金融服务水平的基础上，加快
适应湖南区域金融市场。仅五年
时间，湖南地区就有1150家中小
企业获得了渤海银行的信贷支
持，总贷款额超过60亿元。

■潘显璇 熊芳

渤海银行入湘五周年系列报道之七

“对于渤海银行这样新成立的银行来说， 中小企业就是我们最主要的服务客户。”渤
海银行长沙分行行长汪泷表示。

今年以来，渤海银行长沙分行重点加强同小微企业聚集的专业市场、集群商圈合作，加
强同小微企业政府主管部门、商会协会等机构的合作，广泛搭建融资合作平台，因地制宜创
新综合金融服务方案，加大对科技型、创新型、创业型小微实体经济的支持，实现小微企业客
户营销模式从零散式向批量式的转变，为服务实体经济发展做出了突出贡献。

渤海精准发力帮扶小微企业

本土保险机构纷纷试水“税优”健康保险市场

空中俯瞰建设完工的长沙市天心区芙蓉南路林荫大道和先锋公园。 记者 郭立亮 摄

市场上眼花缭乱的广告让
不少妈妈都挑花了眼， 到底什
么是好的牛奶？五一期间，澳牧
进口儿童牛奶邀请6组中国家
庭前往澳牧的原产地澳大利亚
一探究竟。

澳牧的牧场上共有2000
只奶牛可以产奶， 它们在宽广
的澳牧牧场上自在地生活，牧
场上的天然牧草就是他们的健
康饮食来源。 每只奶牛每天可
以挤3次奶，通过自动化的挤奶
机， 只需要5分钟就能够完成。
澳牧牧场的每一头奶牛耳朵上
都佩戴着有数字标识的NLIS
（营养状况信息系统） 耳标，以
采集和跟踪它们的健康状况。

原奶从牧场经过装运来到
工厂后， 会通过多重检测、加

工、UHT超高温瞬时灭菌消毒
处理、再到利乐包装灌装、分拣
包装等众多环节。 每一个环节
都是无菌生产， 而在中国喝到
的每一盒澳牧进口儿童牛奶都
是在这里完成了所有的制作过
程，再原装进口到中国的。

有消费者妈妈表示，再好的
广告都不如亲自去实地看看，从
牧场的自然环境、奶牛的生长状
态、到每一个生产环节都一一亲
眼去见过，才能够对一款牛奶放
心，也才会让小朋友喝得安心。

有家长表示， 七天的行程
下来， 对澳牧进口儿童牛奶有
了更深刻的了解。 无与伦比的
自然环境、 严谨科学的制作工
艺以及对儿童成长健康的人文
关怀， 这些都能让消费者更放
心地饮用澳牧的产品。

探寻澳牧进口儿童牛奶诞生之旅


