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举一反三， 会发现更多的商品都在利
用这个原理挣钱。 我们在网上搜“男士T
恤”， 也会出现很多排在前面的包邮商品。
一款标题叫“2015夏男士T恤男短袖打底
衫男装修身上衣服纯白纯色紧身圆领半
袖”的男生T恤，9.8元全国包邮，还可以用
淘金币代替部分金钱，实际购买价格更低。
成交量也是非常惊人的，高达12506+件。

或许有的小伙伴不服气， 说了那么久
都是叫我们自己去看他们的销售情况，那
到底小编你自己有没有买过九块九包邮的
商品啊？在这里，小编跟大家说，当然买过！
而且不止一次哦。小编曾经买过一瓶9.9元
包邮的服装清洁液和一个1.9元包邮的手
机套。后面那个商品，还利用了优惠，等于
说没花钱就包邮了。
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经常会有朋友问小
编：你说那些淘宝和天猫
的商家经常会拿部分商
品做九块九包邮的低价
促销活动，他们到底赚不
赚钱的呀？我们平时去寄
个快递都要10元8元了，
那他们商品本身的价格
呢， 这样做不会亏本吗？
如果能赚钱他们是怎么
赚的呢？而且不少网购的
朋友都担心他们是骗人
的。

关于这个问题，小编
经过一番研究之后，给出
的答案是：一，他们是赚
钱的；二，他们不一定是
骗人的。

看到这里， 相信大家都
惊呆了吧， 原来他们都是可
以赚钱的！ 原来九块九包邮
的赚钱方法是这样的！

既然现在明白了， 那么
作为消费者， 就可以相对放
心地去购买九块九甚至更低
价的商品了， 这样可省不少
钱， 而且不用担心会受骗上
当。 如果你是一个淘宝或者
天猫的商家，如果你有资源，
那么你也可以去搞一搞九块
九包邮的促销活动， 从而大
赚一笔了。

不过小编还是要提醒一
句，因为网络鱼龙混杂，或许
会有一些商家借九块九包邮
刷单， 也有些商家借此销售
不太优质的商品， 这些情况
下小伙伴们就要记得多看评
论，筛选信用比较好的商家。

■据互联网的一些事

九块九包邮是赔本买卖？
原来赚钱方法是这样的
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就以女士蕾丝内裤为例说明
吧。在淘宝搜“内裤”，会看到排名
比较靠前的商品价格又便宜而且
还普遍包邮，同时它们的销量也特
别好。比如一个天猫商家上架了一
条女生内裤，标题为“包邮 透视性
感 全透明蕾丝……”， 标价为9.4
元，一看标题就知道是包邮的商品
了，为了避免广告的嫌疑，其他的
关键词就不说了。看其销量，这件
九块多的商品月销量高达77302
以上。

现在我们来解析他们是如何
操作赚钱的。 价格卖得这么低，应
该是厂家或者是一级代理商销售
的，那就假设这条女裤的销售价格
为5元吧， 快递费也姑且算5元。我
们个人平时寄快递要10元8元的，
如果是公司跟快递公司合作可以
拿优惠价的，甚至可以包月———就
是比如给快递公司1万元， 这个月
无论多少、所有的快递全部都包给
他们了———如果是量大的公司包
月会更划算，就是说，其实快递费
比我们想象的可能低很多。这里不
算人工和其他开支，一条就要10元
了，这样一算，好像是亏钱了。

账不能这么算，为什么？因为大家
看到的只是表面的东西，如果一个人只
买一条那估计得亏了，但是很多人并不
是单单买一条的呀，很多人看到便宜的
东西就会买2条或者更多， 反正都要穿
嘛，而且以防过了这次或者就没那么便
宜的了，甚至一些客人还会顺带买些该
店铺内的其他商品呢。所以说他们的货
单价很低，但是客单价很高，综合起来
就赚钱了。这就是赚钱的基点了。

顺便说一下什么是货单价？ 什么
是客单价？ 货单价就是一件货物商品
的本身价格， 如这条内裤的单价9.4
元； 客单价就是一个客人所成交的价
格，比如一个美女一次买了3条这款内
裤共花费差不多30元。 部分商家可能
前期不赚钱， 但是他们这活动吸引了
不少人， 从而提高了他们的知名度或
者拉动了店铺内其他商品的销量，后
续也是能赚到不少的钱呢。

成本五元快递五元，亏大了？
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