
做事， 赢得了许多消费者的认
可。

即使这样， 在竞争激烈的
市场上也避免不了“被人挖
坑”。据她回忆，多年前，自己的
货就曾遭遇烟酒回收店“李鬼
掉包” 的把戏———不法商贩将
顾客的名烟掉调了包， 再谎称
“顾客在亿客隆买到了假烟。”

为了让“李鬼”现出原形，
唐晓丹请自己的母亲扮演顾
客， 带上几条烟去到那家礼品
回收店。 不明所以的二手回收
店主再次故伎重施， 被她抓个
正着， 当场向政府主管部门进
行了举报。

“从那以后，烟酒二手回收
店内换假货的事情便少了很
多。”唐晓丹不轻易对业内潜规
则低头的勇气也为全长沙的烟
酒经营、 二手回收店经营进行
了一次肃清。

眼光长远的投资人

“白酒肯定是越陈越香，上
了年份的酒在未来肯定是不可
逆的稀缺资源。”

成功商人的绝妙之处在
于， 总能把爱好与投资结合在
一起。

2015年3月，唐晓丹遇见并
收藏了她的挚爱珍宝——— 一
坛价值68.8万元、 堪称国窖酒
厂“熊猫血液”的老酒，至今已
在地窖中保存了50多年。

对唐晓丹而言，收藏好酒既
是爱好， 也是投资，“白酒肯定是
越陈越香，上了年份的酒在未来
肯定是不可逆的稀缺资源。”

记者在位于芙蓉中路上的
亿客隆名烟名酒中心看到，除
了这坛老酒， 唐晓丹还收藏了
不少价格不菲的陈酒，茅台、五
粮液、国窖、水井坊、酒鬼酒、湘
窖等名酒一应俱全， 其中不乏
80年国酒茅台， 多坛100斤装
的大坛老酒一类的精品。

“以茅台为例， 刚出厂的新
酒颜色微黄，但经过数年甚至数
十年的存放，瓶中的酒会发生很
大变化，颜色逐渐加深，直至微微
泛绿的黄色。”唐晓丹说，陈酒本
身的香气与口感也会比新酒好

很多，这样的酒可遇而不可求，具
有较大的升值空间。

一边做着烟酒的生意，一
边收藏着有价值的高度白酒，
这让原本略显枯燥的生意显得
鲜活有趣了起来。“我现在还收
藏着一批自己刚开始做烟酒生
意时的白酒， 现在如果要标价
出售， 价格少说也要翻上好几
番呢。”唐晓丹笑着说。

乐享生活的优雅女人

“做一个独立的女人，才能
够任性地宠爱自己， 别人不一
定宠你一辈子，但自己可以。”

从19岁开始创业到现如今
拥有年营业额数千万的企业，
唐晓丹在二十余年的创业、经
商过程中， 一直未曾忘记乐善
好施、与人为善的本心。亿客隆
有一面墙， 上面挂满了各式各
样的荣誉证书，“快乐联盟”爱
心捐赠纪念、“开福万店义卖慈
善行动” 明星单位等都记录着
这些年来她曾热情参与过的慈
善事业。

而员工们的眼里， 唐晓丹
也是个让人倍感温暖的老板。
她平时与员工们打成一片，所
有的员工相处融洽， 就像家人
一般。

与她打交道十几年的老顾
客也评价说，“晓丹做事有魄
力，也讲究品质生活，既懂得如
何享受生活， 也拥有经商的智
慧”。

对于女人爱逛街的天性，
唐晓丹也毫不避讳，在她眼中，
女人首先要懂得宠爱自己。因
此，她既是个努力赚钱的女人，
也是个会努力花钱的女人。

作为一个女性创业家，唐晓
丹认为，只有做一个够独立的女
人，才能够任性地宠爱自己，别人
不一定宠你一辈子，但是自己可
以，“自己挣的是应得，他人给的
是惊喜”。 也正是因为坚持着这
样的信念，她选择自己打拼出一
番事业的新天地。

她说，年份白酒收藏文化交
流可拨打：0731-84479992。

变， 它的价值也会随着时间而
成倍增加，成为稀缺资源。”

于是， 在挣下足够的本钱
之后， 她和丈夫决定转向经营
零售烟酒。1997年， 正因为踩
准了市场发展的节奏， 再加上
多年来坚持诚信经营而擦亮的
“金字招牌”， 唐晓丹的烟酒商
铺迅速在业内打响了名气，占
领了长沙市内60%至70%酒店
的酒水配送业务。

智计满分的商界女强人

“我们不做商品回收的生
意， 不想打破自己从来只从厂
家渠道直接进货的原则。”

在唐晓丹的朋友圈里，很
多人开玩笑似地称呼她为“丹
哥”———性格爽朗、真诚大气是
她给很多人的印象。当然，残酷
的生意场上绝不是每天开心快
乐就能轻易过关。 为了在烟酒
行业谋得长远发展， 这个已在
零售业打拼20余年的“女强人”
也有不少自己的独到窍门。

随着生意越做越大， 唐晓
丹开始计划创建自己的品牌。
2002年，她在长沙开设了第一
家亿客隆烟酒贸易商行， 经营
方式由零售扩大至批零兼营。
这也是长沙烟酒销售界第一批
以商贸行形式经营的店。

“在一般的副食品店经营
中， 烟酒销售能起到抛砖引玉
的作用， 也能最大限度的带动
店内副食、虫草、燕窝等其他商
品的销量， 从而提升整个公司
的营业额。”唐晓丹认为，相对
其他商品， 经营烟酒的风险更
小，资金周转也更快。

所有亿客隆售出的烟酒，都
贴有公司专用的防伪贴标。如此
一来，既有助于品牌获得市场上
的传播和认可， 又能规避这一
行业中最敏感的假货问题。

“我们不做商品回收的生
意， 不想打破自己从来只从厂
家渠道直接进货的原则， 也是
从根本上保证消费者所购商品
的货源正宗和品质。”唐晓丹自
信地说， 在多年的烟酒生意经
营中， 她始终坚持诚信经营的
原则，规规矩矩做人，踏踏实实

5000余年的历史积淀，造
就了博大精深的中华文化。其
中， 白酒是不可不提的重要一
瞥。对于大多数人而言，但凡重
要的场合里， 豪饮浅酌都少不
了这极具中国特色的一杯。

唐晓丹爱酒，虽不胜酒力，
却迷恋白酒的浓郁芬芳，“每瓶
酒打开， 都忍不住凑过去闻一
闻，酒香四溢的感觉真好。”

从揣着9000元创业资金
白手起家， 到出任如今长沙市
内首屈一指的亿客隆烟酒商贸
行董事长， 这个脸上总挂着明
朗笑意的湘妹子拥有让人意想
不到的勇气和毅力。

去年“龙抬头”那天，她竞
拍下了一坛“熊猫血液”———国
窖酒厂1965年酿造的醇香白
酒， 成交价68.8万元。“好酒是
不可再生的稀缺资源， 这既是
个人爱好， 又是一次投资。”唐
晓丹说。

19岁挣下人生首个1万元

“当时才90斤不到的体重，
还得自己踩三轮去下河街进
货，有时车上的货都比我重。”

在不少人眼中，9000元只
是一台笔记本或者一次海外
游， 但19岁的唐晓丹却已经揣
着这笔创业基金开始了自己的
创业之旅。

租下长沙北大桥副食品批
发市场一个20平方米的小门
面，经营着花生米、瓜子、果冻
等散货副食， 唐晓丹每天从早
上8点一直忙到晚上10点。“当
时才90斤不到的体重， 还得自
己踩三轮去下河街进货， 有时
车上的货都比我重。”唐晓丹回
忆。

人生的第一个“1万元”来
得有点意外。

那是一家单位的过节福
利，需要将50个咸鸭蛋、50个皮
蛋、 墨鱼、 香菇等物资一一打
包，总计1000份。对当时的唐晓
丹而言，可是笔大生意。她发动
了所有的家人、 朋友一起帮忙
打包，总算做到了按时交货。

“当时真是2天2夜都没合
眼， 就怕不能准时交货坏了诚
信。” 唐晓丹至今还清楚地记
得， 每个皮蛋的利润是5分钱，
那一笔订单她赚了自己人生中
的第一个1万元。

做了一段副食生意后，年轻
的唐晓丹发现，保质期就像个紧
箍咒，让她每天都要为货品的销
量担忧。 而白酒生意则不同，不
但商品更加精致， 还能够保值，
更不存在保质期的问题。

“白酒的保值功能相对黄
金都有过之而无不及， 不但酒
的状态会随着时间的改变而改

■文/记者 朱蓉
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9000元创业，如今68.8万收藏一坛酒
唐晓丹：女人要懂得宠爱自己，既要努力赚钱，也要懂得花钱

亿客隆伍家岭店大厅，酒香四溢，访客不断。

创客说

“越香醇的酒
越值钱， 而人经过
长时间一步一脚印
的踏实做事， 也更
容易得到他人认
同，获得事业成功。
做人如做酒， 随着
岁月的沉淀， 也能
越发显露出一个人
的品性来。 除去浮
躁繁华， 剩下的便
是真正的人格魅力
所在。”

———长沙市女
企业家联合会副会
长、 湖南亿客隆商
贸有限公司董事长
唐晓丹


