
首家黑茶微商平台上线

春节上“微阳光商城”淘黑茶

1月27日，全国第一家“一带一路”黑茶采
购微商平台“微阳光商城”，在长沙上市。“微阳
光商城是包括黑茶及辅助产品， 以及日用品、
消费品等上万种商品的多元化消费平台。”润
和茶业集团董事长陈社行称表示。

本次上线仪式由湖南省黑茶商会主办、湖
南润和茶业集团承办，来自全国各地的代理商
共500余人，见证了该电商平台的诞生，国内外
黑茶代理商现场签约近亿元，此举标志着我省
黑茶产业布局电商，吹响了向“一带一路”进军
的号角。

湖南润和茶业集团，是一家
集黑茶种植、研发、生产、销售、
收藏，及黑茶文化传播与大宗农
产品交易于一体的综合性现代
化产业集团。公司辖有湖南鑫亚
农业发展有限公司、湖南国茯茶
业发展有限公司、 中华黑茶园、
湖南润达商品交易市场有限公
司、 安化太阳山黑茶有限公司、
湖南鑫亚达食品有限公司、新天
地（马来西亚）全球电商有限公
司、润和茶学院等全资子公司以
及战略合作伙伴鼎鑫生物工程
有限公司。

公司总部位于湖南省长沙
市国家经济开发区湘江新区，注
册资金8000万元人民币， 总资
产超10亿元人民币。

公司依托安化县独一无二
的黑茶资源，并经过不断的科研
开发及创新，公司现已逐步形成
了以“鑫亚”品牌理念为核心的
产品格局， 黑茶产品多达数十
款。同时，公司先后与湖南农业
大学等茶叶研究机构建立了良
好的合作关系，开发出多款具有
高科技含量、 独特保健功效，便
于携带饮用的速溶茶、袋泡茶及
黑茶饮料等新型黑茶产品。

■杨刚

中国茶企众多， 可在国际上却没
有一个有绝对话语权的品牌。 陈社行
认为，要想实现黑茶销售上的奇迹，只
有进军当下流行的“互联网+”模式，
从天猫、 京东等电商平台销售数据来
看，茶叶电商正在成为消费的新趋势。

润和茶业集团总经理刘益辉表
示， 微阳光商城的最大愿景就是做成
像天猫一样的购物平台， 把湖南的黑
茶推向世界。

“湖南润和茶业通过互联网等电
子商务方式已突破5000万元销售
额。”润和茶业集团董事长陈社行告诉
记者，根据去年的销售成绩推算，预计

微商平台上线后， 今年的电商销售额
有望突破亿元， 将更加接近销量与品
牌起飞的目标， 实现公司的又一次华
丽转身。

据黑茶商会负责人表示，5年之
内， 黑茶商会将联合所有的会员企业
通过线上线下共同发力， 使黑茶的销
售收入达到200亿元， 期待打破立顿
一家独大的茶叶消费格局。

记者亲身体验了在微阳光商城上
买东西，确实非常方便，只要轻轻点击
一下，就能在手机上下单，坐等快递送
货上门， 这大大提高消费者的购物体
验。

微商平台助企业华丽转身

润和茶业集团董事长陈社行正在接受记者采访。

2016.1.29��星期五 编辑 杨刚 图编 覃翊 美编 陈阳 校对 汤吉E13 新春送 记

3

2

茶是世界性健康饮品， 也是全球
仅次于水的第二大饮品，我省2015年
黑茶总产值逼近100亿大关， 稳居全
省茶叶类销售第一，全产业链从业人
员达到35万人，而电子商务成为企业
竞相逐鹿的新天地。 据统计，2015年
茶叶电商交易额达到100亿元，“双十
一” 有茶企单日销售额突破千万元，
年销售额超5亿元。未来几年，茶叶电
商可能冲击千亿元规模。

为更好的服务黑茶产业发展，省
黑茶商会借助互联网线上的广阔市
场和无时间、地域限制的特性，为黑
茶企业开辟一个更为广阔的发展渠
道，进一步打开黑茶快消市场，布局
“一带一路”产业发展，助力黑茶企业
走向国际舞台，成就名副其实中国茶
品牌。

将商城从PC端转向移动端，这将
是一个大的趋势。 随着智能手机、平
板电脑的普及，移动互联网正以飞快
的速度替代传统PC互联网。2014年，
我国移动智能终端用户数达10.6亿，
较2013年增长了231.7%， 在当年6
月，我国手机网民规模首次超越传统
PC网民规模。

为此， 黑茶商会联手湖南润和茶
业集团开发出垂直电子商务平台“微
阳光商城”得以在今天上市，抢占市
场先机。
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