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如果说沅陵碣滩茶的发
展还在路上，那么安化县已经
真正享受到了安化黑茶发展
带来的红利。

2015年10月， 第三届中
国湖南·安化黑茶文化节在安
化县举行。 记者在现场看到，
曾经破旧的安化已经焕然一
新。建设古朴又不失庄重的安
化黑茶博物馆、总投资近20亿
元的盛世茶都大市场、两岸斑
斓的绿化带，整个安化县城华
美无比。

这一切的变化都源于安
化黑茶所带来的产业发展。在
2007年以前，安化黑茶主要作
为边销茶生产， 价格低廉，外
界也嫌弃它带点土壤气息的
味道。公开数据显示，2006年，
安化黑茶的年总产值还不足
5000万元。

2007年安化县发布了《关
于做大做强茶叶产业的意见》1
号文件。2008年8月又出台了
《关于做大做强茶叶产业的意
见的实施细则》。安化黑茶从此
开始走上正轨。2008年，安化全
县黑茶产量9870吨、 产值1.56
亿元，实现大突破。从2007年的
综合产值不足1亿元到年产值
近80亿元，在7年时间内，安化
黑茶的综合产值增长近百倍。

安化县委副书记、县长熊
哲文表示：近年来，安化黑茶
产业发展迅速，逐步成为区域
内规模最大、品牌最响、综合
效益最高和带动能力最强的
富民产业。“黑茶产业广泛吸
纳贫困农户进入市场经济圈，
真正让他们参与改革进程、共
享改革成果，成为全县实施精
准扶贫的中坚力量。”

安化黑茶综合产值7年增长近百倍，沅陵碣滩茶5年内打造30亿电商产值

茶产业成为区域经济发展重要推手

日前，湖南梅山黑茶股份有
限公司在北京西城区金融街全
国中小企业股份转让系统公司
正式敲锣开市，这是湖南继2015
年湖南黑美人茶业成功登陆“新
三板”后的第二家茶叶企业。

湖南梅山黑茶股份有限公
司总部位于安化县经济开发区
江南工业园， 注册资本6136万
元， 总资产1.5亿元， 集黑茶种
植、生产、研发、黑茶产品深加
工、 营销和茶文化传播于一体。
公司汇聚湖南财信集团旗下财
富同超投资有限公司、湖南农业
大学茶学专家、 安化茶企代表、
资深茶人和科技、 营销专家。投
资5000万元建设的传统黑茶产
品加工车间和新型黑茶制品深
加工车间、1000平方米国内首
家高科技、 符合GMP10万级和
30万级净化标准的黑茶生产加
工车间。生产的40余款“梅山崖”
系列安化黑茶质量稳定可靠，品
质优良，深受消费者青睐。

该公司董事长陈安社表
示， 公司将以此次挂牌上市为
新的起点和契机, 坚持自主创
新，不断提升产品及服务质量；
以开放的胸怀接受公众股东的
监督和指导， 做挂牌上市公司
规范经营和管理的典范， 努力
成为茶产业的明星企业。
■记者 肖祖华 通讯员 黄德开

绿色、环保、健康，同时又
能有效为农民增收，茶产业发
展越来越受到各地重视。日前，
张家界市宣布启动“旅游+茶”
行动计划，把张家界美丽的自
然景观和茶产业发展相结合。

张家界地处武陵山脉，海
拔在800米左右的山地较多，
土壤中铁、锌、硒等元素含量
丰富， 平均有雾天气较多，茶
叶生产的气候、 地理条件优
越，尤其适合高山云雾茶的生
产。2015年， 张家界全市春茶
产量1452吨， 产值1.05亿元，
其中名优茶产量193吨， 产值
5800万元。

尽管张家界市生态环境
好，茶叶品质优良，但目前仍存
在不少问题。全市现有茶叶商
标20多个，其中湘陵春、云雾
王等品牌相对比较成熟，但总
的来说品牌散杂，各自为政，没
有公共品牌和“拳头”产品。本
来，茶叶是旅游商品的上上之

选，但张家界卖给游客的基本
都是安化黑茶、 古丈毛尖等，
本地茶少得可怜。

由此， 张家界提出实施
“旅游+”战略，给市茶产业发
展带来重大启示和机遇。将在
全市大力实施“旅游+张家界
茶”行动计划，推进茶产业与
旅游业融合发展。

记者了解到，在发展“旅
游+茶” 行动计划中， 将依靠
“张家界” 品牌打造“张家界
茶”公共品牌，为“张家界茶”
申请地理标志产品，搞好“张
家界茶”地理标志产品的认证
和保护，将其打造成又一张靓
丽的张家界名片。以张家界白
茶为重点大力发展茶产业，巩
固现有绿茶、 重点突破白茶、
适度发展红茶、兼顾发展黑茶
的思路，发展与其他地区差异
化的“拳头”产品。围绕茶产品
与旅游产品的融合打造符合
旅游市场需求的茶产品。

把握“互联网+”风口
机遇， 引领农业电商快速
发展。

合理利用互联网带来
的机遇， 成为许多地区发
展的新抓手。 沅陵县政府
在与大茶网合作发展碣滩
茶上取得了卓绝成效，
2016年开始，将进一步加
强深度合作。1月 6日下
午， 大茶控股董事局主席
刘健一行与沅陵县委、县
人民政府相关领导会晤，
并就沅陵县电子商务产业
合作项目达成一致意见。

2016年起，大茶控股
将投入超过3亿元， 建立
电子商务办公大楼及仓储
物流中心等。 并着手从公
司建设、产业打造、品牌塑
造、销售战略、电商人才的
引进与培训等方面， 全面
推进沅陵电子商务产业的
发展， 帮助沅陵农产品走
出去， 促进沅陵农产品大
流通。 以期实现到2020
年， 沅陵电商产品在大茶
系销售规模达到10亿元
以上， 带动电子商务产值
不低于30亿元，真正意义
上推动一方产业经济爆发
式发展。

据了解， 大茶控股旗
下大茶网平台在过去两年
对沅陵碣滩茶品牌打造，
以及产品销售上的实际战
绩， 无疑为此次洽谈意向
的达成提供有力的事实依
据。 而此前关于定位于茶
叶批发市场的PC端平台
大茶网， 主要针对普通消
费者的移动端平台大茶优
选， 针对地方产业媒体平
台大茶视界， 三个平台将
齐头并进， 大茶系将全面
起航的发布， 也在一定程
度上奠定此次合作意向顺
利达成的基础。

5年内打造
30亿电商产值

1月12日， 湖南万和华润农
业开发有限公司电商平台在安
化县正式启动。

万和华润董事长刘庆祥表
示， 在当前互联网以及移动互
联网发展的大趋势下, 万和华
润洞察“互联网+”的时代商机，
以中国生态农业为基石， 创新
生态农业综合电商服务模式，
建设集商城、 服务和金融三大
板块为一体的电商平台， 引领
现代农业转型升级， 打造生态
农业大数据中心， 助推“农业
4.0”（智慧农业）。

2015年， 万和华润南方马
口鱼养殖基地、 万亩茶园基地、
天泉池茶厂、休闲度假农庄已完
成建设，“三网联动”已全面实施，
全国连锁系统正以规模化、 品牌
化优势开启大市场；2016年将全
面打造品牌新高度。在国策和政
府的大力支持下， 在南方马口
鱼养殖基地水库建设小型水电
站，大力发展绿色能源。以“三
网联动”为依托，将电子商务平
台、 生态农产品和消费商营销有
机结合， 打造一个服务于万千投
资、生产、创业者的新型立体化农
业发展平台。 ■记者 肖祖华

万和华润
电商平台启动

梅山黑茶
登陆“新三板”

茶动态

数据

启动“旅游+茶”行动计划

安化黑茶综合产值7年增长近百倍

1月6日，湖南大茶视
界控股有限公司（以下简
称大茶控股）与沅陵县人
民政府就沅陵县电子商
务产业发展达成合作意
向。 预计2020年将实现
沅陵电商在大茶系平台
销售业绩突破30亿元。

这是湖南茶产业发
展的一个缩影，也是湖南
区域经济发展的一个缩
影。近年来，湖南茶产业
发展迅猛，已经成为湖南
区域经济发展的重要拉
动力。

怀化沅陵县是茶产
业拉动经济发展的典范。
沅陵碣滩茶历来是贡茶，
品质优良，但是，受制于
信息落后、 交通相对闭
塞， 一直难以走出沅陵。
2014年，沅陵县政府与大
茶网合作，走O2O发展模
式， 短短不到两年时间，
全国线下连锁店超过800
家， 茶叶总产值翻番，沅
陵碣滩茶品牌度骤然提
升，2015年获得“百年世
博中国名茶金奖”。

安化县也是茶产业
发展拉动经济增长的典
型代表，因为保健养生功
能的发现，安化黑茶一夜
成名， 在茶市迅速崛起。
在7年时间内， 安化黑茶
的综合产值增长了近百
倍。 在2007年的时候，安
化黑茶的年产值还不足1
亿元， 到了2014年的时
候，安化黑茶的年产值已
近80亿元。

湖南省茶叶协会会
长曹文成曾在全省茶叶
工作会议上表示，湖南茶
产业的发展后势强劲，离
千亿产业的目标越来越
近，茶产业的发展使得农
民增收、企业增效、财政
增税、产销两旺，是区域
经济发展的重要推手。

■记者 肖祖华
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