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每年的“双11”，已经成为
全民的狂欢节。茶叶，因为健
康，每年“双11”销量剧增。

在茶叶领域，双11的销售
还主要依赖淘宝、天猫等第三
方平台。专业的茶叶平台销售
不甚理想。今年，湖南茶叶电
商大茶网强势启动“双11”计
划，欲打破这一格局，冲击茶
界销量第一的宝座。

此前，大茶网任性地宣布
“销量不过两千万， 带全体高
管摆地摊； 销量过五千万，送
消费者十台红旗轿车”。11月1
日，该网站“双11狂欢节”活动
正式启动， 宣布凡新注册用
户，送385元现金券，总共将送
出7700万元现金红包，并推出
抽苹果6S、购买免单等诸多优
惠活动。

湖南茶叶电商
强势启动“双11”

来自淘宝数据魔方统计
显示，2014年“双11”期间，前
一百名茶企销售额总和已经
突破两亿，增长迅速。

迅速增长市场， 也促使
专业的茶叶电商出现。 大茶
网是湖南首个茶叶类电商平
台，一出现便引起各方关注。
2014年是其成立的第一年，
在第一个双11，没有任何宣
传和造势的情况下， 销售近
300万元。

经过一年的发展，大茶网
在全国的实体店已经超过800
家，2014年大茶网销售超过
1.2亿元， 整个公司销售超过
4.7亿元。今年，做好准备的大
茶网可谓目标远大。

日前， 大茶网强势启动
“双11”活动，老板刘健更是豪
气地表示，“销量不过两千万，
带全体高管摆地摊；销量过五
千万， 送消费者十台红旗轿
车”。刘健告诉记者，大茶网要
做的是颠覆传统的事情，茶叶
应该有自己专门的电商平台，
而不是依附第三方平台生存。

目标“双11”当天2000万
冲茶界第一

在2014年的“双11”当
天，大益茶以1407万元战绩夺
得茶界销量冠军。

刘健告诉记者， 大茶网
“双11” 期间的目标是销售
5000万，“双11” 当天的销售
目标是2000万，剑指茶界销售
冠军的宝座。

刘健告诉记者，大茶网有
着与其他茶叶电商无可比拟
的优势。首先是茶品，大茶网
全部是原产地贡茶，推崇大众
消费，实实在在的价格，最地
道的茶品；其次是模式，大茶
网采取的是线上线下的O2O
模式， 全国体验店已经超过
800家，消费者可以网上下单，
体验店体验、取货。大众消费，
不虚高的价格，加上超方便的

体验场所，这是大茶网的优势
所在。

据了解，大茶网提前招聘
的客服人员以及物流、 仓储、
后勤人员已经到位， 整装待
发。 大茶网承诺下午4点前下
单， 当日发货；4点后下单，第
二天发货。

抛出十大优惠
撒7700万现金券

记者了解到， 为了迎战
“双11”， 大茶网大招频发，推
出十大优惠，所有优惠活动11
月1日已经正式启动。

大茶网宣布准备了7700
万元的现金券，11月1日起，凡
是邀请、 注册大茶网会员，邀
请人、新注册会员均可免费领
取385元大茶网消费券大礼包
一份，邀请越多，领取越多；部
分新品接受预订，预订订单越
多，优惠越多，原价3880元每
支的千两茶仅1699元每支；单
笔满69元，全国包邮；凡11月1
日———11日期间在大茶网下
单，即有一次抽奖机会，订单
金额每满500元， 另加一次抽
奖机会；大茶有伴，现在“脱
单”，大量畅销精品茶叶，高档
精致茶具，买一送一；大茶网
纯天然茶叶提取美容护肤系
列，现在出手，低至2折；11月1
日起，年度巨献，爆款疯抢；11
月11日当天，8个时段，极致秒
杀，精美茶具只要9.9元；11月
11日当天，第1单，第11单，第
111单······逢全1订单，免
单。

启动第一天
销售已超一千万

11月1日， 是大茶网启动
“双11”活动的第一天，在网上
引起了强烈的反响，第一天成
交额便达1000万元。

来自大茶网后台数据显
示，11月1日， 大茶网订单近
20000个， 超1000万成交额，
首日出战告捷。据了解，对此
贡献最大的主要是其推出的
几大爆款，好评如潮，订单迅
猛。大茶网千两茶，原价3880
元每支，现在下单只需1699元
每支，一次性购买两支，还可
获赠大茶网安化百两茶（黑
茶）两支，放“价”首日，成交超
4000支， 这次让利活动11月
12日零点便恢复原价。7头冰
裂茶具（6混色杯+绿色壶）原
价115元，预订价48元每套，预
订满1000套，只需38元每套，
日成交超2000套； 青花瓷10
头功夫茶具富贵牡丹，原价78
元，预订价48.8元每套，预定
满1000套， 只需38.8元每套。
这些爆款均获得巨大订单量。

据了解，该平台所售第一
批产品已经通过物流配送出
去。 对于完成五千万的目标，
刘健信心满满。

■记者 肖祖华

湘茶电商战“双11”，冲茶界销量第一
大茶网“双11”正式启动，注册就送385元现金券，有机会免单，抽红旗轿车

转眼就临近“双11”了，各路商
家纷纷开启备战预售模式， 近几年
茶产业乘着电商的东风发展得如火
如荼， 但是网上售卖的茶叶种类繁
多、五花八门，不乏一些不良商家乘
机误导消费者，所以消费者欲在“双
11” 的时候买到真正实惠的好茶还
得注意以下几点：

找靠谱的平台

网上茶叶电商鱼龙混杂， 首先
要找准专业、正规的销售平台。最好
是拥有自己的线下实体店的， 能够
进行价格比对和茶品体验。

看真实的评价

消费者在看评价的时候一定要
有自己的判断力， 一般一个产品的
评价内容不可能全部都是专业且长
篇的评价， 有一部分的消费者一般
都是自动确认收货后系统是仅显示
好评两字的。所以消费者需要在 这
些评价里面找出真实的评价且得到
有用的判断信息。 一般晒图的真实
性能高一些。所以大家在“双11”买
茶的时候一定不要被满屏的虚假好
评所欺骗。东西贵又不知名的，或是
东西便宜但是买了没用的 ，月销上
千都困难，月销上三千不可信。

参考线下
茶叶加盟店、专卖店价格

一般知名茶企品牌都会有相应
的线下茶叶专卖店、茶叶加盟店，消
费者可参考实体店市场价与网上同
款比较， 一般差价过大的情况下消
费者购买就得慎重了。 网店虽说是
厂家直销省去了中间商的环 节但
是与茶叶加盟店市场差价不会过分
大的。

买茶的时候切莫贪图小便宜

现在去淘宝都是各种各样低价
的噱头，9.9元的铁观音真的不敢再
买了， 入口的东西一定要有安全保
障。 消费者切莫为了贪图便宜购买
低价特价产品， 一些商家就是为了
迎合消费者求便宜的心理，将一 些
陈茶、茶渣包装再出售，而像这种特
价产品商家一般都不支持退换货
的。

1. 红茶适合体力耗费多
的人

适合送予活动量大的人、
体力耗费多的人、想延年益寿
的人。大红袍、金骏眉、正山小
种等，大家可以根据自己的经
济情况以及对方喝茶的习性
来选择不同的系列。

2. 绿茶适合常应酬喝酒
的人

适合送予活动量及劳动
量少的人， 比如经常应酬喝
酒的朋友或领导。 绿茶亦有
减肥、 降血脂防动脉硬化之
功效， 对于工作压力大者以
及癌症患者都是不错的选
择。 西湖龙井、 洞庭碧螺春
等，可供选择的系列众多，大
家可根据价格以及产地来进
行选择。

3.花茶适合送女士
花茶是成品绿茶之一，适

合送予用脑过度者、脾胃属虚
寒者、较少劳动者。另外不同
的花茶有不同的美容功效，适
合送予女士。茉莉花茶、玫瑰

花茶、菊花茶等。其中茉莉花
茶属浓香型茶， 茶汤醇厚，香
味浓烈，汤黄绿，鲜味持久，是
消费者尤其喜爱的一款花茶。

4. 乌龙茶适合送领导和
长辈

铁观音乌龙茶其实是绿
茶经过发酵而成，色泽相对深
浓，涩味减轻。非常适合送予
领导和长辈，也适合送予经常
应酬饮食较油腻的朋友或是
经常运动对减肥美容感兴趣
的朋友。

5. 普洱茶适合送年长的
长辈

普洱茶性温和醇厚，有暖
胃、降血压、降血脂的作用，长
期饮用对减轻动脉粥样硬化
和预防心血管疾病有效，适合
送予年长的长辈。此外，普洱
茶中茶碱含量较低，富含多种
促进神经舒张的物质。 因此，
对于许多常失眠却又喜欢喝
茶的人来说，普洱茶是最好的
选择， 送给他们这样一份礼
物，相信他们不会拒绝。

7头冰裂茶具（6
混色杯+绿色壶）原价
115元， 预订价48元/
套，预订满1000套，只
需38元/套。
下单地址：大茶网

支招

送女友最好的是花茶

好茶推荐

提醒

大茶网沅陵碣滩
黑茶·千两茶， 原价
3880元， 预订价1699
元/份，预订满500份，
只需1599元/份。一次
性预订两份， 送两份
大茶网安化百两茶
（黑茶）。
下单地址：大茶网

“双11”网上购茶注意什么


