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外用“肾方”
轻松解决男人问题

温馨医讯： 近日，一
种名为“伊思威坚硬膏”
的男士产品在市场上引起
了不小的轰动， 其剂型独
特，不是药品，不是针剂，
也无需口服，只需一抹，就
可轻松解决男性问题，效
果比口服产品还要快速，
持久，而且无不良反应，初

期体验者无不惊奇，直呼意外，更让全球已经
享用的男性朋友兴奋不已……

“已经试用，真是个好东西，时间从来没有
这么长过……”

“效果真不错，简直就是“外用伟哥”，真的
太尽兴了……”

“老公扬眉吐气……， 我也享受到了久违
的快乐”

据负责国内市场销售的欧阳总监介绍：伊
思威坚硬膏的主要成分是从世界三大壮阳植
物“阿纳其根”“东哥阿里”“达米阿那”中提取
的特殊男性精华，科学界称之为 copulins（助情
素），它通过刺激人体交感神经，加速男性局部
微循环，提升和增强海绵体细胞分裂增殖三大
作用，从而大大延长男性生活时间，增强勃起
的力度和硬度， 实现男性器官的二次发育，增
大增粗，再现男人雄风，效果又快又安全，欧美
医学界称之为“魔力膏”。

在欧美国家，很多医院都向患有功能障碍
的男士推荐伊思威，其独特的效果使伊思威已
经成为无数夫妻的床头必备品， 无论是疲软、
无力、冷淡、控制力差等，只要轻轻一抹，立刻
就来精神。 很多用过的人说，虽然伊思威提高
的是生理功能，但他们最享受的却是心理上的
满足，看着爱人惊讶的表情，仿佛又找到了二
三十岁的感觉。 虽然伊思威促勃、延时的效果
奇佳，但最让人津津乐道的还是促进器官的二
次发育。 调查显示， 只要连续使用伊思威 2-3
个月， 海绵体细胞的数量即可提升 30%以上，
对于伊思威的使用，专家建议一旦各方面都达

到满意效果要减少或停止使用。
热销趣闻 --

明明是一种男性产品，而购买者中女性竟
占了四成。 一种男性产品缘何如此受女性青
睐？ 已经是第二次购买的李女士说：“老公今年
还不到 40 岁，那方面就不行了，总觉得力不从
心，不仅时间越来越短，好像还变小了许多，也
吃过一些壮阳药，不是头疼就是事后好几天缓
不过来，就再也不敢让他用了，伊思威坚硬膏，
只需抹一抹，立马就有精神，而且每次都能控
制自如，持久不泄，用他自己的话说不论从感
官上、时间上都好像回到了 30 岁一样，我也重
尝了久违的快乐。 一位女性朋友私下对调查者
说，之所以购买伊思威坚硬膏主要还是看中了
伊思威坚硬膏的安全性和有效性，既能享受高
质量的夫妻生活，又不会为副作用担心，既是
对他负责，更是对自己负责。

用过的人说起伊思威的效果滔滔不绝，但
还有一部分人却心存疑虑：真的安全吗？ 真的
能有效解决问题吗？ 过后会不会反弹啊？

一、首先，外用不需口服，不会对血管、肝
肾有任何伤害，三高人群也能使用，其次纯植
物提取没有任何化学添加，100%安全。二、之所
以能够在那么短的时间里起效，则完全因为采
用的小分子工艺，有效成分能够透过皮肤直接
作用到海绵体，不需经过缓慢的吸收、循环，其
效能 100%的被利用。 三、美国伊思威的效果已
经被全球近亿万男性朋友验证，在你身边可能
就有伊思威的受益者， 这是一种全新的体验，
无数人已因伊思威过上了美好的夫妻生活。

好消息：目前，美国“伊思威”已经得到国
家相关部门的批准在中国正式上市，由于国内
市场需求量巨大，一直供不应求，因而每日仅
推出 10 套特惠装供大家订购， 详情可拨打全
国免费电话 4008-373-979 进行咨询， 全国
各地保密配送，货到付款 优惠代码：156

温馨提示：外用制剂，效果强劲，“未
成年人和性欲亢进者禁用”。

■记者 杨田风 实习生 何达

本报7月20日讯 今日，全省“互联网+
商贸流通”创新发展培训班启动，省市相关
部门300多人参加培训。据透露，“互联网基
因”将大刀阔斧地改造我省商贸流通业。

最近出台的《湖南“互联网+商贸流
通”行动计划》明确，我省将在农村电商、
电商进社区以及跨境电商等方面创新流
通方式。力争到2020年把湖南打造为中西
部电商产业生态发展平台，实现全省电子
商务交易额超过15000亿元、 网络零售交
易额超过3000亿元等目标。

构建移动支付、跨境电商大平台

《行动计划》摘要：我省将重点打造集
“商流”、“物流”、“资金流”、“信息流” 和综
合服务于一体的国际、 国内贸易大平台，
争取到2020年把湖南打造为中西部电商
产业生态发展平台。

解读： 湖南省商务厅副厅长肖彬介
绍， 我省创造性地提出了构建全省性的
P2C现货交易大平台、 互联网及移动支付
大平台、跨境电商大平台，并创立湖南省
“互联网+商务创新”发展（培训）中心，“将
互联网引入商贸流通领域，可以有效缓解
流通业高成本、低效率的现状。”

推动社区移动O2O模式

《行动计划》摘要：“推动线上线下一
体化发展， 大力推动本地化的社区移动
O2O运营模式，打造O2O模式的城市商业
综合体，促进城市群消费。”

解读：事实上，长沙市民已经享受到
了“互联网+”带来的便利，如网上点餐、手
机支付等。肖彬表示，“未来我们还将支持
大型实体零售、餐饮、家政、洗衣、生鲜配
送企业利用电商平台开展网订店取、网络
订票、社区配送等业务，制定线上线下服
务规范和标准，利用位置服务等互联网技
术，提高资源配置效率，激发消费潜力。”

5年内农村电商全覆盖

《行动计划》 摘要： 支持县域电商发
展，进一步完善“农村商贸综合服务体”电
商模式，着力再造县乡流通体系，促进我
省优秀的农产品网络销售模式发展。

解读：省电子商务处处长胡松强表示，
自去年9月开始，省商务厅推广“农村商贸
综合服务体”电商模式，提供“工业品下乡、
农产品进城”的电子商务平台。

2014年，该模式已在宁乡县、浏阳市、
长沙县、湘潭县、湘阴县落地。预计到今年9
月底， 全省上线运行的县域站点可达到20
家，平台终端客户将超过40000家，交易额
将突破6亿元。5年内，全省农村商贸流通实
现平台全覆盖，平台终端客户超过20万家，
交易规模突破100亿元。

今年10月可家门口买洋货

《行动计划》摘要：促进跨境电商发展，
拓展海外市场，用“互联网+外贸”实现优进
优出，开展B2C零售出口、跨境电商直购进
口业务， 推动我省大型商超百货企业开展
跨境电子商务、 跨境电商直购与保税展示
交易有机结合，促进内外贸易融合发展。

解读：肖彬介绍，目前的主要瓶颈在于，
海关总署尚未同意在我省开展跨境电子商
务保税进口试点。“下一步， 我省开发B2C直
购进口通关监管系统，9月开始B2C直购进口
业务，10月开始跨境电商直购与保税展示交
易有机结合的模式。 并在香港建立湖南进口
商品海外仓， 由港澳直通车运至长沙的直购
进口集货模式， 作为保税进口模式的替代方
案。”这也意味着，长沙市民最快今年10月就
能在家门口购买洋货。

“互联网+商贸流通”行动计划出炉

我省描画电商“万亿蓝图”

农行举行赵一兵
先进事迹报告会

7月15日晚，由农行湖南
省分行党委宣传部和农行常
德分行主办的赵一兵同志先
进事迹报告会在常德市文化
馆举行。省分行党委委员、副
行长陶伟梁， 总行党委宣传
部宣传处副处长许华民，《光
明日报》 驻湖南记者站站长
唐湘岳等近400人参加报告
会。

赵一兵同志生前是农行
常德分行桃源县支行行长，
今年4月4日凌晨， 因操劳过
度引发脑溢血倒在工作岗位
上，年仅46岁。

报告会上， 报告团赵一
兵的儿子赵伟哲、 桃源博邦
农林科技股份有限公司副总
经理颜盛军和桃源县枫树乡
红旗村村支书曾祥德等7位
报告人从不同角度、 不同侧
面，用真实、生动的事例和真
挚、朴实的情感，讲述了赵一
兵同志一生廉洁奉公、 朴实
为民的先进事迹。

农总行党委宣传部许华
民宣读了农总行追授赵一兵
同志“中国农业银行优秀共
产党员”和“中国农业银行五
一劳动奖章” 荣誉称号的决
定。 农行湖南省分行陶伟梁
代表省分行党委为赵一兵同
志的妻子颁发荣誉奖牌，向
赵一兵同志表示了深切的缅
怀， 并号召全行员工深入学
习赵一兵宝贵精神， 广泛宣
传赵一兵先进事迹， 积极培
育赵一兵先进典型， 在全行
形成“比学赶超” 的良好氛
围， 让赵一兵先进精神转化
为员工践行“三严三实”的自
觉行动。 ■通讯员 申喜志

彭沙诗 记者 潘海涛

7月20日， 记者从交通
银行湖南省分行获悉，该行
“沃德财富红领巾俱乐部”
（第二季）———小大人亲子
电影季专题活动已于近日
正式启动。活动期间，该行6
月—8月新增资产达标沃德
客户家庭（父母+14周岁以
下孩子） 可获赠小大人亲子
套票一套（含两张成人电影
票）；新办沃德卡且时点余额
50万以上沃德客户家庭可获
赠小大人亲子套票一套。

近年来，交通银行湖南
省分行针对沃德客户推出

了一系列专享增值服务，如
联合省内数百家著名餐饮、
影院、加油站、超市，为客户
不定期提供刷卡打折、刷卡
赠礼等优惠活动；特邀百余
名中医专家组成专属沃德
财富增值服务的中医名家
团队，为沃德财富和私人银
行客户提供中医名家问诊
绿色通道及特色诊疗服务
等。今年以来，该行相继开
展了“友富同享”推荐有礼、
电影节观影季、奢侈品鉴赏
会等沃德客户专属活动，系
列优惠让客户体验良好。

沃德财富是交通银行
为高端客户量身定做的服
务品牌，以“一对一、面对
面、团队协作”的服务方式，
为客户提供全方位专享品
质服务， 包括专属客户经
理、服务渠道、沃德账户、价
格优惠、增值服务、理财产
品等，以此体现客户尊贵地
位， 实现客户财富增值。通
过一系列优质、贴心的专属
服务，该行品牌影响力不断
提升。截至6月末，该行沃德
客户较年初增幅近15%。
■通讯员 蒋浩 记者 潘海涛

交行“沃德”送优惠
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中西部
电商平台

集商流、
物流、 资金
流、信息流于
一体

2020 年
实现电子商
务交易额超
15000亿元

发力社区
移动O2O

支持实体
零售、餐饮、家
政等企业开展
网订店取、预
约上门等业务

打 造 O2O
模式的城市商
业综合体，促进
城市群消费

农村电商
大爆发

支持县域
电商发展，促
工业品下乡、
农产品进城

平 台 终
端客户超过
20万家，交易
规模突破100
亿元

海淘
总动员

最 快 10
月起，家门口
购买洋货更
方便

9 月 开 始
B2C直购进口
业务，10月起跨
境直购与保税
展示交易结合

本报7月20日讯 省商
务厅今日公布的2015年上半
年全省电子商务运行情况显
示，2015年上半年我省电子
商务交易额达到2085亿元，
同比增长52.2%，其中网络零
售额 375亿元 ， 同比增长
59.6%。

数据显示， 虽然网络零
售店铺数量同比呈下降趋
势， 但总交易量和交易额同
比大幅上升， 呈现明显的集
中趋势； 从网络零售产品分
类来看，服装、虚拟商品、食
品酒水、家居家装、母婴、运
动户外、 个护化妆等类目的
交易额占比居于全省前列。
其中，长沙、株洲、郴州、益阳
等市州的交易额占比居于全
省前列，怀化、株洲、益阳、邵
阳增长最快。

■记者杨田风实习生何达

相关新闻

我省上半年电商
交易额增长52%


