
恒大集团面向全国发布“无理由退房政策”，长沙各项目已落地实施。
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■记者 刘婞

“商品不满意包退”，在竞争日益激烈的
商品流通市场早已见怪不怪，但买房不满意
可包退？在4月15日前，还是房地产行业的传
说。

4月15日，恒大集团在广州面向全国
媒体发布无理由退房政策， 立刻引起全
国楼市一片哗然， 开启了一场关于购房
的革命。而“五一”特惠活动，也在近期提
前启动， 将低折扣、 高优惠同步释放出
来，长沙作为中国南部的铁路枢纽城市，
高铁新城已然成为城市热土， 位于高铁
新城的恒大国际广场， 更是积极响应集
团号召，提前释放了“五一”优惠：40-140
㎡臻品华宅，首付1万元起，户户送1600
元/㎡豪装。

购房可签“无理由退房协议”

4月15日，恒大集团召开记者发布会，
宣布从16日早上8时起， 集团开发的所有
楼盘均可在签合同时自愿选择是否签署
《无理由退房协议书》，协议可保障签合同
之日至办理入住手续前业主“无理由退
房”。

此举对于购房者来说无疑是最大的
保障。 恒大集团董事局副主席夏海钧表
示，“无理由退房”正是基于对自身楼盘的
质量以及未来市场足够的信心，承诺无理
由退房能够体现恒大的产品品质，让客户
买恒大的楼盘“买得放心、买得称心、买得
高兴”。

一名购房者这样表示：“一直就很喜
欢恒大的产品，但毕竟买房子不同于买其
他的商品，总是会有过多的考虑，这次恒
大提出可无理由退房，所有的顾虑全都打
消了， 非常欣赏恒大这种有胆有识的作
为。”

豪装房首付一万元起，不满意包退
恒大国际广场40-140㎡臻品华宅提前启动“五一”特惠

为了让星城市民“五
一”购好房，坚持贯彻恒大
地产“民生”理念的恒大国
际广场“五一”特惠提前启
动，“超低首付、 额外折扣、
1600元/㎡精装全赠送”等
诸多优惠政策叠加推出。

事实上， 面对政策利
好， 趁势涨价的房企不在少
数，而国际广场以低首付、超
值精装赠送， 让每一位购房
者都能买得起好房。 本次优
惠活动期间， 恒大国际广场
不仅实施“首付1万起”的超

低门槛，截至5月3日，购房
额外享受总价88折的优惠，
极大地减轻了购房者的置
业压力， 而国际广场在售的
40-90㎡精装小户、100-140
㎡阔绰华宅，能够完全满足不
同阶段的置业需求。

作为恒大长沙的首个旗
舰级的世界综合体项目，恒
大国际广场包含了高端精装
住宅、国际商务办公、顶级公
寓、2万㎡风情商业街、8万㎡
Allcity购物中心，并设有贵

族幼儿园及公立小学等自身
配套，将长沙城市的居住、商
务、购物、娱乐、休闲五大核
心功能重新优化组合， 让居
于此的人们享受下楼即享的
一站式生活。

在户型设计上，恒大国
际广场两至四房户型均采
取主卧大飘窗、270°观景
阳台、 超宽采光横厅等设
计，给业主带来一种物超所
值的奢美享受。

商业旗舰打造都会生活圈

“五一”优惠提前享

近日， 泰康人寿董事长
陈东升在出席北大国发院举
办的“全球创新论坛2015年
会” 时表示， 泰康人寿将打
造手机保险金融综合服务第
一品牌， 把复杂的保险行为
都放在手机上。 泰康人寿在
互联网上销售的保险， 累计
达到了50亿元。

今年一季度，泰康人寿大
概90%的客户都是在手机上
投的保。陈东升介绍，过去把
一个传统的保险完全放在手
机上来销售是不可能的，因为
保险里最复杂的就是理赔。但
现在可以做到了，因为手机也
是一个照相机，通过无线互联
网可以传输各种票据作为理
赔的凭证。

陈东升表示，泰康人寿
不是一个互联网公司， 但随
着O2O时代到来， 泰康必须
用互联网来武装自己， 一个
是保险互联网， 一个是互联
网保险，两边来合作。为此，
泰康提出“互联网+大健康”
的理念， 因为健康是第一大
产业。

■通讯员 王志平 李婷婷
记者 潘海涛

泰康人寿陈东升：
打造手机保险
第一品牌
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