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今年3月， 泰康人寿湖
南分公司在湖南保监局、省
保险行业协会的统一部署
下，在全省范围内组织开展
了一系列保险消费者权益
保护活动。 对于该公司而
言， 一年365天， 天天都是
“3.15”。

3月4日至13日， 泰康人
寿湖南分公司在全省各级机
构集中开展“总经理投诉接
待日”，不仅畅通客户的投诉
渠道， 更让客户感受到泰康

对客户服务的重视。3月15
日， 泰康人寿湖南分公司及
下辖中支公司在各地城市广
场、 大型社区进行保险教育
宣传活动， 活动中主要包括
保险知识、投保指南、理赔指
引等内容。此外，该公司还不
遗余力地通过代理人、 媒体
大力推广手机易理赔服务，
使客户享受到更加方便快捷
的理赔服务。

■通讯员 王志平
记者 潘海涛
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本报3月29日讯 “湘
赢·e企来” 是国内首家湘品
生活一站式电商平台， 长沙
有近万名大学生通过在这个
平台上开网店， 圆了“创业
梦”。记者今日获悉，作为湖
南本土电商平台， 湘赢商城

根据本土文化特色， 量身定
制了多个湖湘特色馆，包括：
湘食城、湘艺城、湘绣城、湘
纺城、湘茶城。志在为湖南企
业打造属于自己的平台，为
全国消费者提供最地道的湖
南名优产品。 ■记者 黄文成

国家大力实施“一带一
路”战略，湖南正在脚踏实地
挺进。3月25日， 湖南省商务
厅驻老挝、 泰国和中东地区
商务代表处正式成立暨授牌
仪式。 省商务厅厅长徐湘平

表示， 成立代表处将加强与
东盟和中东地区的经贸往
来，推动我省企业走出去、增
强企业国际竞争力， 将推进
湖南商务和开放型经济追赶
式跨越发展。 ■记者 杨田风

5月12日-14日，我省第
一批彩民代表将参加2015年
“走近刮刮乐”活动，他们将
赴京参观福彩即开票的生产
现场和物流基地， 和他们所
钟爱的刮刮乐各票种来一次
“零距离接触”。那么，在这春
暖花开的季节， 哪些刮刮乐
最受我省彩民“宠爱”呢？

“10元羊票”：2015年是
农历羊年， 羊票受宠理所当
然。 它采用人们熟悉的对数
字玩法， 每张彩票均有12次
中奖机会，最高奖金25万元。

“冰vs火”：于2015年情
人节前夕上市的“冰vs火”，

正如同它的名字一样， 强烈
的画面对比给人极大的震慑
力和刺激感。“冰vs火” 采用
刮出“奖金”即为中奖的开奖
方式，共有20次中奖机会，最
高奖金25万元。

“连环夺宝”：以视频票
中福在线的热门游戏“连环
夺宝”为设计原型，延续了中
福在线视频彩票画面的绚烂
夺目。“连环夺宝” 共11次中
奖机会，头奖设25万元。

■湘福彩

3月26日，交通银行对外
披露《2014年企业社会责任
报告》，这是交行连续第九年
发布该报告， 当年每股社会
贡献值上升至3.73元，较上年
增长0.45元。 值得一提的是，
2014年交通银行对外捐赠
3169.53万元，广泛用于开展
助残、支教、扶贫等各类公益
事业。

报告显示， 交行在2014
年继续秉持“以和谐诚信为

基石，不断追求自身的超越，
与社会共同发展”的理念，持
续推进责任管理， 健全完善
责任领域制度建设， 将企业
社会责任战略与企业经营管
理实践紧密融合， 切实支持
经济发展， 着力提升金融服
务，持续建设生态文明，热诚
回馈社会大众， 努力实现经
济效益、环境效益、社会效益
的协调统一。
■通讯员 蒋浩 记者 潘海涛

首家湘品生活一站式电商平台
让“湘字号”商品走出去

我省成立老挝、泰国等商务代表处

交行捐赠3000万助力公益

泰康人寿全力保护保险消费者权益

这些刮刮乐最受我省彩民“宠爱”

神秘的商界第一“朋友圈”正和岛在湘设立分支机构

80位湘籍大佬“登岛”，聊什么

当商界最有影响力的一批人聚到一
起时，他们会讨论什么话题？3月29日， 正
和岛首届中部论坛暨正和岛湖南岛邻机
构成立大会提供了一个答案：传统企业如
何在经济新常态下进行战略转型与升级？
500余位知名企业家领袖、政商领导、专家
学者齐聚一堂，进行了多角度的剖析。

正和岛很神秘，这种神秘感来自于一
串串的富豪名单，中国财富金字塔顶层的
那群人，几乎都已出现在正和岛中。

对于发生在“岛上”的故事，“岛上”的
声音， 外界都会不吝啬投掷自己的关注。
3月29日，正和岛湖南机构正式成立，湖南
企业家们也借机看到了，一个旨在塑造中
国商业社交文明的高端人群圈层，是如何
在新常态下驻足共享“合作剩余”。

湘籍大佬争相“登岛”

在成立的湖南正和岛岛邻机构里，都
有谁？

记者从一份名单中看到， 远大科技
集团董事长张跃、 大汉控股集团有限公
司董事长傅胜龙、科力远新能源股份有
限公司董事长钟发平、步步高集团董事
长王填等大佬都赫然在列， 确实有种豪
门相聚的感觉。

“湖南民营企业近几年虽然发展迅
猛，但和全国比起来，不管是企业规模、
创新能力， 还是经营哲学、 发展视野等
仍有不小的差距。 在正和岛的平台上，
湖南企业家可以与中国最顶级的商业领
袖‘无缝对接’，互换思想礼物，寻找商
业机会。” 大汉控股集团有限公司董事
长傅胜龙如是介绍， 从筹备到正式成
立， 短短2个月时间里，80位湖南商界大
佬已经付费登岛，展现了湖南企业家强烈
的抱团发展意愿。

四个论坛，多场头脑风暴

本次论坛大会，湖南和全国的岛邻齐
聚一堂观摩切磋的依然是最前沿的话题
和最新锐的观点。尤其是在互联网碎片化
成移动互联网的今天，企业家作为舵手又
将把企业的方向对准哪里？会上，参会的
企业大咖都针对这些问题，给出了自己的
解读。如金蝶国际软件集团董事局主席徐
少春就分享了公司成功转型的“互联网+”
七个玩法， 如用户至上、 小美快、90后思
维、移动办公等等。

当天下午，在房地产、农业、制造业、
传统商贸等四个专场论坛上，众多大咖抛
出的“干货”也都给参会企业负责人带来
了一场高规格的头脑风暴。

■记者 杨田风

正和岛被称为中国商界第一高端人脉与网络社交平台。
会员称为“岛邻”，分为“绿色”、“蓝色”两种。“绿色岛邻”主要
是企业家， 入岛门槛是， 企业年营收必须在1亿元人民币以
上， 投资类企业资金募集规模必须在5亿元人民币以上；“蓝
色岛邻”主要包括专家、学者和知名媒体人。目前，王健林、王
石、马云等企业家以及成思危、吴敬琏等著名专家，已成为正
和岛“岛民”。

在下午的房地产专场
论坛上，座无虚席，互动热
烈。其中有一个问题可谓戳
中了参会人员的心？那就是
如何运用互联网的思维为
消费者提供更便宜、更切实
可行的购房计划？

长沙先岛投资控股公
司总裁邹林对此的回答似
乎给大家注入了一剂兴奋

剂，“传统的房子是先将地
卖给开发商，由开发商卖给
消费者。我们今年就准备开
始有一些地不卖给开发商，
自己建楼自己卖，融资成本
只有开发商的三分之一。”
邹林表示，通过这种直销模
式， 卖8000元/平方米的房
子就能够只卖4000元。“这
就是互联网思维的颠覆。”

传统农业如何搭上互
联网的快车？三全集团董事
长陈泽民认为，农业落后的
原因就是效率低下，要利用
互联网的高效率来指导农
业生产，比如通过互联网的
技术进行科学种植，通过互
联网高科技手段来保证食
品安全。

湖南大三湘油茶有限
公司董事长周新平也分享
了心得， 他表示自己一直

坚持在做一个产品， 就是
简单地把油榨出来， 但卖
的时候却遇到问题了，因
为成本比市场上大品牌的
售价还高，“我只能坚持会
员制，靠慢慢积累消费者，
坚持了五年才积累到4000
多个会员， 去年才收支平
衡。”周新平认为，互联网
也好、物联网也好，口碑只
有慢慢做 ， 形成会员、员
工、农民的心联网。

电商大行其道，传统商
贸会死吗？

酷漫居董事长杨涛认
为，传统的商贸在未来的五
年内， 至少有60%-70%的
企业要转型，如果不转的话
真的要死亡。

而在步步高集团董事
长王填看来，电商特别是淘
宝模式，有三个痛点，第一
货品没有保证，40%的商品

是不合格的，假货、伪劣商
品大行其道。第二，物流成
本非常高，平均一单是17%
左右。第三，就是交货的痛
点。“我们的突破点就是保
证商品品质并提供服务，物
流成本也比传统电商物流
低10%。因此，我们这种线
上和线下结合的方式才更
具颠覆性，这也是传统商贸
企业的机会。”

正和岛

头脑风暴

去中介化，房子“直销”模式开启

传统农业做“互联网”先做“心联网”

传统商贸与互联网如何较量

3月29日，正和岛首届中部论坛暨正和岛湖南岛邻机构成立大会在长沙召开。 记者 徐行 摄


