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蒙牛首次跨进500亿元
门槛。 蒙牛乳业（02319.HK）
发布2014年年报， 销售额
500.5亿元，净利润23.5亿元。
与2013年相比， 这两个指标
分别增长了15.4%和44.1%。

年报中， 蒙牛旗下的明
星品牌特仑苏、冠益乳、优益
C、纯甄等势头强劲。AC尼尔
森的最新数据显示， 蒙牛液
体奶的市场份额继续位居市
场第一。

蒙牛总裁孙伊萍把她和

团队这一年的着力点聚焦在
国际化、质量把控、创新以及
消费者沟通四个方面。2014
年，蒙牛持续加快着国际化战
略的脚步：达能成为蒙牛第二
大股东并入股雅士利，双方的
低温业务进入全面运营阶段；
与丹麦Arla�Foods在进口业
务、牧场技术等方面的合作稳
步推进； 联同美国White-
Wave推出植物原饮品牌植
朴磨坊； 与IBM合作开发的
SAP智能信息管理系统已投

入运行。
对于质量第一道关口的

奶源， 蒙牛则通过推进现代
化牧场建设的办法继续提高
规模化奶源的占比， 目前这
个数字已经达到96%。持续地
从端到端的严格管控加上已
经运行成熟的四驾马车质量
体系， 令蒙牛产品的质量有
了更可靠的保障。

在行业中， 蒙牛率先运
用互联网思维重新定义牛
奶，从产品品类、口味、包装、

配送渠道和品牌体验等多个
层面整合创新。 将工厂翻新
打造成各种主题的互动乐
园， 还创新地打造了牛奶生
活体验馆等更多沟通模式，
拓展了与消费者沟通的渠
道。

孙伊萍表示，“过去三
年，只是蒙牛蝶变的开始，未
来， 我们将通过不间断的颠
覆性创新， 继续向成为创新
引领的营养健康食品公司迈
进”。

为迎接五一黄金周，继
续给力于湖南车市，4月29日
至5月3日，2015年湖南车展
将在湖南国际会展中心举
办。一年一度的湖南车展，相
信消费者们早已不陌生。它
为广大汽车经销商提供了一
个展示品牌文化的舞台，同
时也为消费者们营造了一个
良好的赏车、购车环境。

湖南永通、湖南申湘、湖
南兰天集团等九大汽车集团
相关负责人均向记者表示，
为了湖南车展， 专门制定车
展专享优惠政策。

等到湖南车展再出手

“逛了很久的4S店，发现
优惠还是远远达不到理想的
程度，所以我决定等到湖南车
展再出手。” 家住在长沙星沙
的周先生表示，自己家离中南
汽车世界并不远，所以没事就

会去4S店逛逛。
但是几番比较下来，他

发现目前的优惠还不够令人
满意，所以他下定了决心，在
湖南车展上再出手拿下心仪
已久的车型。

在2015湖南车展新闻发
布会上，湖南永通、湖南申湘、
湖南华洋世纪、 湖南兰天、湖
南津湘、物产中拓、湖南力天、
湖南九城、湖南顺意通九大汽
车集团， 与组委会签订了
“2015湖南车展合作承诺书”。
他们均表示，此次参加湖南车
展，一定会拿出年内最优惠的
购车政策， 能优惠的一定优
惠，能送的礼品一定送，时间
一定不会让消费者们白等。

回馈3000辆“特惠车”

据悉， 湖南车展主办方
将携手各大参展商敬献“感
恩”活动，以一系列“特惠”车

型回报长沙市民。“部分车型
会比4S店的内部员工价还要
便宜。”湖南九大汽车集团相
关负责人表示， 将为消费者
提供3000辆“特惠车”，总让
利幅度超过5000万元。

超值高性价比的精品新
车、畅销车型和最新款车，都
将以空前的优惠力度， 涌现
在湖南车展现场， 车友尽可
借湖南车展这一良机， 实现
购车愿望。不论是自主品牌，
还是合资品牌， 或者是豪华
品牌，只要是你想买的车型，
在车展上都将以年内最优惠
的价格购买到。

“这次湖南车展，车展现
场推出的特惠车和真金白银
的优惠， 势必激发长沙乃至
湖南整个车市的消费热情。”
业内人士表示。可以预见，在
即将到来的传统淡季下，长
沙的车市将淡季不淡。

■记者 陈龙

3000台特惠车，让利幅度超5000万

2015湖南车展就是这么任性

蒙牛加入500亿俱乐部

日前， 广汽传祺GS5速博
1.8T增补车型携2.0L共8款车
型在湖南倾情上市，售价区间
为12.68万元至18.28万元。厂商
负责人也表示，将在湖南车展
以最优惠的价格回馈消费者。

配置方面，1.8T/2.0L豪
华导航版配置北斗+GPS双模
导航、360°全景泊车影像、双
L型LED光导日行灯、EPB电
子驻车制动系统等。2.0L精英
版采用高清7英寸触屏娱乐系
统、180°广角倒车影像、德国
博世最新ESP�9.1、 双区独立
控制恒温自动空调、PEPS无
匙进入及一键启动等。这几款
新增车型动力强劲，配置丰富
具有很高的性价比。

链接

速博新增车型
抢占湖南车展

3月26日， 我省启动打击传销春季宣
传月活动。 省工商局局长李金冬表示，将
努力实现省政府确定的3年全省基本无传
销的目标。

据介绍，当前传销活动出现了传销队
伍化整为零， 变集中洗脑为分散洗脑，网
络传销迅速扩张，在传销活动中有非法集
资、诈骗、传授犯罪方法等新特点。这其
中，“1040工程”、 购物返利以及大学生参
与传销活动等社会影响较大。

而针对目前打着直销旗号的传销活
动，省工商局经济检查总队副总队长肖向
阳提醒，法定的直销企业经营范围只包含
保健食品、化妆品、保健器材、保洁用品和
小型厨具，而湖南省内仅绿之韵生物工程
集团有限公司和湖南炎帝生物工程有限
公司两家合法直销企业。

■记者 朱蓉 通讯员 许英

传销出现新趋势：
网络化、年轻化
我省启动打击传销春季宣传月

3月26日，中信银行“智慧网点”长沙
贺龙体育场支行正式开门迎客。中信银行
长沙分行行长助理崔浩介绍，作为中信银
行在全国为数不多的旗舰店，该支行总面
积达2600平方米，是目前湖南省规模最大
的商业银行网点。未来三年，中信银行长
沙分行将形成智慧（旗舰）网点、综合网
点、精品网点、社区（小微）支行、离行式自
助银行五种网点业态。

记者现场体验发现， 该行最大的特色
便是充分发挥“水泥”银行+“鼠标”银行+“手
机移动”银行的协同作用，以填单环节为
例，该行引进智能填单后台作为用户信息
载体，用户办卡无需再填写繁冗的个人信
息，电子化填单模板轻松易得，降低用户
和银行的交互门槛。

■通讯员 彭姣 记者 潘海涛

中信银行“智慧网点”
开门迎客
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