
华声金融
2015.1.22��星期四 编辑 张允 图编 李梓延 美编 代宏福 校对 刘湘

A20�-�A21

TCL开启万台真彩惊爆周
TV+真彩电视H7800 色域高达 96%

春节临近，如果问家里装上一
台什么电视最“壕” 气，当然是色域
高达 96%的 TV+真彩电视。 为庆贺
荣登千亿企业，1 月 23 日到 25 日，
TCL将盛大举办主题为 “千亿企业
感恩回馈，万台真彩岁末盛惠” 的钜
惠活动。 届时，TCL不仅豪派万台色
域高达 96%的 TV+ 真彩 H7800，并
以史无前例的任性价倾情回馈，彻
底点燃春节前购机热情。

此次活动，55 英寸 TV+ 真彩
H7800 系列率先降至万元以下；49
英寸的 H7800 则让消费者以市面普
通 LED电视价格， 轻松享受色域高
达 96%的 TV+ 真彩电视绚丽画质。
而超 高 性 价 比 的 全 程 4K 电 视

A571U，优惠幅度也十分给力。同时，
活动期间，凡是购买 TV+ 真彩电视

的消费者还将有
机会获得价值千
元的真彩大礼
包，多买多送。

“TV+ 真彩
H7800 通过率先
应用 TV+ 真彩
显示技术以及行
业顶级高色域
LED 背光源，实
现了色域值、对
比度、能效、亮度
等画质参数的综
合提升 ， 尤其

NTSC 色 域 覆 盖 率 达 到 惊 人 的
96%。” 行业观察人士表示，H7800采

用了 TCL 核心画质提升技术之
一———真彩显示技术， 其包括混合
调光技术、精准色域匹配技术、自然
光技术等 TCL独家专利技术， 从背
光部件及算法、 图像处理等多维度
实现色域值、对比度、亮度等画质参
数的综合提升，使景物更为艳丽，人
物更加真实，并且具有健康、绿色节
能等特点。

据悉在 20日中国电子视像行业
协会举办的 2014年度中国电子信息
产业经济运行暨彩电行业研究发布
会上，TCL真彩显示技术一举获得了
2015创新技术奖， 而 H7800 也凭借
着真彩显示技术和顶级高色域 LED
背光源带来的 96%色域覆盖率获得

了协会颁发的 2015创新产品大奖。
同时，H7800外观设计尽显时尚

典雅风格， 此外其还搭载了 TV+OS
系统，拥有微信互联、首发影院等丰富
的智能应用， 全面满足消费者客厅娱
乐需求，春节摆在家里，绝对够面子。

另据了解 TCL推出的中国首款
量子点电视 TV+H9700，及性价比之
王 A571U也将倾情参与本次岁末大
回馈活动。 其中，TCL量子点电视同
样在 2014年度中国彩电行业研究发
布会上斩获了 2015创新产品大奖。

此次 TCL在春节前夕重磅推出
TV+ 真彩电视钜惠活动， 将让消费
者一步到位尽享高色域极致享受。

文 沈珉

【猜想一】
秒办各种贷款业务

60秒就能在手机APP
上拿到一笔贷款？“这并非
空想，现在的技术已经可以
实现。” 长沙某股份制银行
人士表示，这样的贷款速度
在国外早已有之。国内也有
银行和互联网金融公司开
始做。招商银行就已经推出
“闪电贷”，建行推出了个人
网上自助贷款产品“快贷”、
浦发银行的小微融资平台
“网贷通”，未来互联网银行
的快速放款，将不只局限于
存量客户。

【猜想二】
消费金融或成主流

蚂蚁金服CEO曾表示，
网商银行的主要业务定位是
阿里电商体系的个人消费金
融和供应链金融。事实上，近

年来， 银行系消费金融公司
也逐步扩容，继北银消费、中
银消费、 四川锦城消费和捷
信消费金融公司成立之后，
兴业银行、 邮储银行也于近
期相继加入战局。

长沙某股份制银行零
售业务部门人士认为，近年
来，消费金融成为电商、P2P
等争抢的焦点，面对消费金
融这块巨大的市场，微众涉
足是在情理之中。

此外， 阿里巴巴电商系
统所支撑的线上供应链金
融，比传统商业银行线下供
应链金融更为开放，在资金
流、物流和信息流上具有先
天优势，目前已有多家银行
与阿里建立合作，运用上述
征信工具和系统开展线上供
应链金融业务， 这也将成为
网商银行的主要业务模式。

蚂蚁金融服务集团首
席执行官彭蕾认为，信用等
于财富，其背后的意义是金

融面前人人平等；传统金融
因种种原因做不到，互联网
金融可以做到。 平台战略、
数据化战略、 云金融战略，
可以支撑起百花齐放的小
微金融生态圈。

【猜想三】
人人授信时代来临

记者获悉，微众曾在内
部模拟了一位个体创业者
的在线放款流程。客户拿起
手机， 把摄像头对准自己，
软件系统识别出他的身份，
并与公安部身份数据匹配
成功，与此同时，通过社交
媒体等大数据分析，软件将
他的信用评定为83分，同意
授予贷款3.5万元。

腾讯相关负责人介绍，
除个人资产状况外，腾讯旗
下的QQ、 微信等社交工具
将发挥很大作用，多种服务
上聚集的用户数据都将用
于腾讯开展个人征信业务，
进而为用户提供金融服务
提供风险评估依据。

“银行服务的是25%的
大企业和高端客户，由于在
人民银行缺少征信信息，
75%的普通个人用户、中等
收入者等人群仍无法从银
行借款。互联网大数据征信
的运用，也是一次惠普金融
的探索。” 湖南某支付公司
负责人在接受记者采访时
表示。

也许某一天，我们打开
微信，就会提示你今年有几
千或者几万的信用额度。

微众银行试营业 互联网银行奏响金融变奏曲

微信聊天记录或将影响信用额度
没有固定网点柜台，业务办理全靠互

联网交易，未来或许刷脸就能开户或者获
得贷款……18日，国内首家民营银行———
深圳前海微众银行开始试营业。 此外，首
批试点的5家民营银行中的另两家———浙
江网商银行、 上海华瑞银行也在9月获批
筹建。

微众银行试营业

1月21日， 三湘都市报记者登录微众
银行官网后发现，目前用户只能通过手机
扫描二维码的方式进入，尚无电脑端的入
口。而手机端也只是放上了一段简单介绍
微众银行的动画说明，具体业务办理的导
航和介绍信息还没有出现。微众银行主要
大股东腾讯透露，此次试营业仍处于银行
内部测试阶段，普通消费者目前还无法办
理业务。

据了解，目前深圳前海微众银行遵循
依法合规的原则，为银行股东、银行员工
办理开户； 邀请目标客户参与业务体验；
与此同时加强同业联动，建立合作关系。

对于此前的一些构想，如无需当面面
签就能“刷脸”开户、无抵押信用贷款、一
元钱起存起贷等，由于此次试营业未公开
普通用户的使用场景，这些新奇构想是否
会在短期内实现仍没有得出明确结论。此
外， 政策监管也是其需要跨越的门槛。举
例说来，“刷脸”开户，目前就仍需等待监
管部门对银行开户需要“面签”进行政策
突破才有可能实现。

专注“屌丝”客户

据记者了解，微众银行将以大股东腾
讯8亿QQ活跃用户和5亿微信活跃用户以
及超过3亿的支付用户为基础， 并充分利
用腾讯现有的线上渠道，在腾讯原有的开
放平台上提供金融服务。

微众银行某高层在接受媒体采访时
表示， 微众银行的目标客户就是互联网
“屌丝用户”，覆盖面最广的社会基层人员。
据其介绍， 可以从三个维度来划分客户
群，年轻白领，积蓄不是特别丰厚，金融需
求明确；不同年龄层次的蓝领，包括产业
工人、服务业从业人员等，其金融需求更
为简单；三是小城镇非农从业的互联网用
户。

微众银行董事长顾敏曾表示，微众银
行依托母公司腾讯巨大的客户资源优势，
会成为全国客户数量最大的银行。

蚂蚁金服CEO也曾透露，网商银行就
是服务草根消费者和小微创业者，主要以
阿里体系的电商客户为主，也可以服务其
他客户。 ■记者 蔡平

观察

撼动传统银行业是理想还是幻想？
对于互联网民营银行，

传统银行并不以为是威胁。
此前多位银行高管曾表示，
民营银行想要站稳脚跟并非
易事：更加严格的监管，没有
经验的团队， 想要搅动传统
银行业恐怕只是班门弄斧。
且目前银行业也都在努力尝
试依托互联网的新模式，互联

网银行未必就能占到先机。
中央财经大学中国银行

业研究中心主任郭田勇则认
为，网络银行与传统银行将会
形成竞合关系，微众银行可以
获取巨量用户，传统银行有业
已形成的交易场所和应用场
景，不存在谁取代谁的问题。

长沙某国有大行人士也

认为， 银行的互联网化和互
联网公司的银行化， 最终会
殊途同归，“我们不应低估银
行业创新的速度和能力。”

是未来的王者， 是搅局
的鲶鱼， 还仅是中国金融改
革红利中的陪玩者？ 微众银
行已经箭在弦上， 在争议中
指向未知的将来。

连线

作为湖南的首家民营银
行， 三湘银行的进展也成为
外界关注的焦点。

2014年12月4日，三一重
工发布公告称， 该公司的全
资子公司湖南三一智能控制
设备有限公司与该公司的控
股股东三一集团有限公司拟
与汉森制药、 永清环保和共
创实业集团等三家单位作为
主发起人， 筹备设立三湘银
行股份有限公司。

三一重工的官方微信平
台表示，目前主发起人的前期
准备工作已接近完成，不久将
正式报银监会进行材料申报。

三湘银行
筹建加速

招商银行
产品名称：高端尊享
购买日期：1月底
认购起点：100万
投资期限：开放式
预期收益率（年化）：1年7%，2年8%

兴业银行
产品名称：万利宝
购买日期：1月14日至1月20日
认购起点：50万
投资期限：6个月可赎回
预期收益率（年化）：6.0%���

华夏银行
产品名称：增盈1459号
购买日期：1月21日-1月27日
认购起点：5万
投资期限：120天
预期收益率（年化）：5.7%

光大银行
产品名称：感恩尊享
购买日期：1月21日-1月26日
认购起点：30万
投资期限：199天
预期收益率（年化）：5.8%

■通讯员 严钧乐 虢锐
傅晓菡 成晶晶

记者 梁兴 蔡平

聚宝盆


