
1月9日，玛丽莱钻石长
沙东塘店将正式开业。至
此，玛丽莱钻石将成功完成
在长沙市场上的“1+N”模
式主流商圈布局。

2014年，湖南珠宝市场
上，部分本土知名珠宝品牌
因为资本运作困难、缺乏品
牌个性等问题，遭遇发展困
惑，面临生存危机，甚至不
得已做出撤店、并退出部分
区域市场的决策。

业内人士分析，目前珠
宝行业正处在洗牌进行时，
品牌规模大、品牌核心竞争
力强的珠宝企业才能形成
相对竞争力。

2012年，玛丽莱钻石正
式在长沙开启“1个钻石珠
宝城+N个钻石专营店”的
1+N战略模式。2014年，玛
丽莱钻石凭借着强大的品
牌实力，成功发力。自4月开
始， 相继开设了长沙皇冠
店、 常德玛丽莱钻石珠宝

城、 湘潭玛丽莱钻石珠宝
城、长沙东塘店、长沙南门
口店5家直营大店， 且多为
1000㎡以上的大店。 至此，
玛丽莱钻石已成功完成长
沙“1+N”模式主流商圈战
略布局， 并开始实行以常
德、湘潭为起点的全湖南市
场“1+N”模式布局。并计划
2020年底， 在全国开设300
家直营大店。

玛丽莱钻石2014年的
成功发力，给湖南珠宝市场
带来多记重磅，同时，也让
玛丽莱钻石一跃成为湖南
珠宝市场的行业发展领头
羊。 ■记者 朱蓉

湖南企业“走出去”再添护身王牌。
1月6日，在打造“湖南千亿海外”重点

企业座谈会上， 省商务厅厅长徐湘平表
示， 力争今年外经业绩达1000亿元人民
币,�将通过新增5个海外地区处室、 启动
首个涉外规划、制定出台配套政策等措施
力促湘企走出国门。

就在10天前的国务院常务会议上，国
务院总理李克强也从加大金融支持、简化
审批、提供法律服务等方面，部署明确了
一揽子出海便利。

这些都在传递着一个信号，企业出海
的黄金时代即将到来。

“走出去”有几大拦路虎

湖南企业“走出去”参与国际竞争已
成为新常态，湘企走出国门的队伍也在不
断壮大。数据显示，湖南境外投资规模长
期居全国前列、中部第一。

在此次座谈会上，全省重点“走出去”企
业以及银行、 信保等30家单位畅谈经验，并
提出了困难和建议。其中，竞争激烈、境外风
险大等是企业走出国门的几大拦路虎。

湖南中扬建设工程集团目前在非洲6
个国家有工程项目，在公司总经理张和平
看来， 省内企业走出去的愿望很强烈，但
各自为政，单打独斗，未能形成省内企业
间合作交流的合力，政府如果牵头搭建平
台，企业加强跨行业合作，将达到事半功
倍的效果。

中联重科股份有限公司海外公司领
导夏军则直言不讳地指出，过去工程机械
行业扩容式的飞跃发展带来企业扎堆竞
争的现状，同质化问题严重，恶性竞争激
烈。“希望政府能积极引导行业分流，形成
‘抱团取暖’式出口新格局。”

特变电工衡阳变压器有限公司是世
界变压器单厂产能最大的企业，在全球建
立了34个海外常设办公机构，产品远销60
多个国家和地区。“虽然积累了不少‘出
海’经验，但仍然有各种风险不可控。”公
司外事专员张艺山在座谈会上谈起，公司
此前与苏丹政府签订了一单变压器项目
合同，因当地政治局势不稳，对贷款的回
收及产品发货都造成了影响。

“缺钱”、“缺人”现象严重

融资难融资贵、走出去“人才”缺乏也
让众多企业负责人头疼不已。

湖南交通勘察设计院、 三一集团、南
车株机等公司都提到了海外融资难的问
题。“由于境外客户大部分为中小型客户
且单笔出口金额较小，基本难以得到国内
金融机构支持。” 三一集团有限公司外联
总监陈爽认为，当前国内金融机构的产品
设计、支持力度与企业走出去的整体水平
还有很大的差距。

记者获悉，目前我省对外劳务合作已
形成年派出劳务人员近万人、常年在外劳
务人员3万余人的规模， 外派劳务遍布五
大洲， 年创劳务收入超过10亿美元，“湘”
字号劳务品牌呈现进一步壮大趋势。

但在座谈会上，多家企业却不约而同
地表达了“走出去”人力资源不足的担忧。
对此，湖南国湘人力资源劳务责任有限公
司董事长张湘娥一语道出了个中缘由，
“最新的政策对劳务派遣企业设立了门
槛，注册资金需达到600万，光这一点就足
以封杀一大批企业，全省外派企业也由此
前的150多家骤减到不超过15家， 大大限
制了整个行业的发展”， 加上人民币贬值
等因素， 中国劳务外派整体市场优势不
再，不少企业已将人力需求转移到东南亚
等国家。

“我们要从打游击战变成打阵地战。” 省商务厅厅长徐湘
平说，湘企在全球80个国家和地区都开拓了市场，今年全省将
打造3至4个“抱团出海”产业联盟，推动省内优势产业整体走
出去，并搭建境外合作信息共享平台，为企业提供精准信息服
务，同时推行对外劳务合作公共服务平台，加强对劳务人员培
训和规范管理。

今年，省商务厅还将制定《加快湖南优质产能转移出境五年
跨越计划》，推动我省轨道交通、工程机械、矿业、水利水电、建筑
业、 钢铁等富余优质产能走向世界，“2014年外经业绩达700亿元
人民币左右，2015年力争突破千亿。”徐湘平信心满满地说道。

在本次座谈会上，徐湘平表态：“2014年的着力点在外贸，
2015我们的工作重点是推进湖南外经发展。”对于省内相关企
业来说，这显然是一个大好消息。

“我们要做的，同样就是搭建平台，为企业做好服务。”徐
湘平表示，当下，政府职能必须从管理转为服务，“如果把湖南
比喻成一艘航空母舰的话， 政府职能转变将会助力其全面提
速。”

■记者 杨田风实习生戴瑾昕

“粮食丰产固然重要，
但是让农民朋友能颗粒归
仓、丰收粮食也一样重要。”
1月6日，在长沙举行的杂交
水稻超高产农机农艺融合
示范项目启动仪式上，“杂
交水稻之父”袁隆平说。

原来，由袁隆平院士领
衔的超级杂交水稻攻关项
目，已实现百亩连片平均亩
产超1000公斤的新突破。而
早在2013年，中联重科农业

装备制造研发团队与杂交
水稻科研团队就启动了“国
家杂交水稻农机农艺融合
项目”， 并向国家杂交水稻
工程技术研究中心交付了
首批用机。

中联重科董事长詹纯
新表示，中联重科将整合优
势资源， 并通过技术创新，
不断推进高端产品，擎起中
国农机行业民族品牌旗帜。
■记者黄利飞 通讯员李箐箐

1月5日一大早，省福彩
中心迎来了新年首位双色球
一等奖领奖者。 该彩民手持
2015年 1月 1日开奖的第
2015001期双色球一等奖中
奖彩票， 由于该中奖彩票为
复式票， 除获得当期双色球
一等奖845万多元外， 还揽
获二等奖4注， 合计中奖金
额为916万元。

中奖彩民夏先生（化名）
来自常德， 是双色球铁杆粉
丝，从双色球玩法在我省上市
起， 夏先生便每期不落地购
买。夏先生称，这次中奖的彩
票是一张守号的复式票，号码
由家人的生日组合而成。

这次中奖还有个小故

事。由于工作越来越忙，夏先
生就交代每期都去投注站购
彩的朋友帮忙代买， 每个月
他再去投注站集中“领取”这
些彩票， 并顺便兑换奖金。
“新年1月1日晚， 我接到了
朋友的电话， 他告诉我中了
一等奖， 我想他肯定是在开
玩笑。但放下电话后，又越想
越觉得是真的， 又打了几个
电话去确认，第二天一大早，
我便跟他一同前往常德市德
山开发区莲池路的福彩
43069176号投注站取回了
自己的中奖彩票， 这时心里
的石头才落了地。” ■湘彩

湖南启动“千亿海外”计划
鼓励优质产业整体“走出去”，力争2015年全省外经业绩突破千亿元

举措

为企业“出海”护航
“走出去”有困难，打击

的是企业的积极性与拼搏
力。让人欣喜的是，政府部门
已经全力开始行动。

记者了解到， 湖南省商
务厅的机构改革近期已经完
成，“新增了亚洲处、 西亚非
洲处、 欧洲处、 美洲大洋洲
处、 港澳台处， 每个处配备
5—6名工作人员，至此，21个
处室中，就有7个处室是为外
经服务的。” 徐湘平介绍，

2015年， 省商务厅将着手研
究海外发展的“十三五”规
划， 这也将是湖南首个涉外
规划。

湖南企业走出去意识觉
醒较早，敢闯敢干，在海外市
场尤其是东盟地区占有了一
席之地， 但相关政策却还是
个空白。对此，省商务厅方面
表示， 将在2015年年底内出
台企业“走出去”配套政策，
为企业出海保驾护航。

展望

外经业绩有望破千亿

杂交稻超高产示范项目在湘启动

玛丽莱珠宝理财专栏

玛丽莱钻石：1+N战略
一跃成为行业领头羊

新年首位双色球一等奖得主领奖

●省商务厅数据显示：2014年我省外经业绩达700亿元人
民币左右，2015年力争突破千亿。
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缺钱又缺人才， 各自为政，
同质化严重，恶性竞争激烈。

困境 启动涉外规划， 出台配套政
策，力促更多湘企走出国门。

举措 打造3至4个“抱团出海”产业
联盟，变游击战为阵地战。

展望

●目前我省每年派出
劳务人员近万人、 年创劳
务收入超过10亿美元。

●2013年湖南进出口排名较后， 在中部六
省中排名第五，而2014年前10个月在外需乏力
的形势下，湖南逆势而上成为中部地区第一。


