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正值年末岁尾， 点石家装将联合
100家战略联盟商斥千万元优惠推出年
末感恩回馈活动，年终答谢会也即将开
启。

16年来, 点石家装始终立足于行业
前沿，以“真爱筑家”的企业理念为出发
点。据相关负责人表示，点石家装在活动
期间， 将面向湖南全省同步征集500席
“2015首批欧标数控”样板房，为签约业
主免费升级成环保基材。

16年服务树立行业标杆

点石家装作为湖南家装品牌的先行
者，16年以来， 一直致力于创新研究。以
“客户的满意高于一切” 为核心宗旨，以
“真爱筑家”为文化理念，迅速成为湖南
家装市场家喻户晓的品牌。

今年,5000平方米的点石马王堆旗
舰店开业，对于家装行业来说，这是湖南
首家园林式6S家装体验店， 它标志着一
个体验式家装时代的正式到来。 同时，
4000平方米的点石邵阳旗舰店相继开
业，集原创家装设计、原木实木定制、全
球名品主材代购、数控施工管理、国际软
装搭配于一体， 为客户提供高品质的全
方位家装服务。

此外， 点石家装还与湖南大学达成
合作，以打造更人性化、科学化居家环境
为目的，共同研发未来人居环境课题。目
前，湖南大学已派出由硕士、博士成员组
成的课题研发小组进驻点石家装， 针对
家装消费群体的居家需求进行专项研
究。

作为家装行业的佼佼者， 点石凭借
不断创新得以层层突围。 点石家装再度
升级的25大欧标新工艺， 在解决装修耐
用、环保和安全的基础上，加进了智能材
料工艺，有效解决了传统装修的弊端，有
效提升工艺标准体系。

点石家装掀起岁末答谢会
全省征集500套欧标样板房，前500名签约业主材料免费升级

目前，点石“25大纯正
欧标新工艺”全面升级、第3
代“100%数字化工程管理”
将质量验收节点从399个提
升到429个。另外，在第十届
中国国际室内设计双年展，
点石家装狂揽金奖2名、银
奖5名、铜奖10名，以总奖牌
数第一再次成为双年展的
最大赢家，也再次奠定点石
家装湖南家装行业设计龙
头的地位。

同时，点石公司还全面
布局湖南地区， 继株洲、衡
阳、岳阳、湘潭、娄底、郴州、
怀化、常德各大市州分公司
盛大开业后， 点石邵阳、浏
阳分公司相继盛装起航。

据点石家装相关负责
人介绍，岁末客户感恩盛典
系列活动已正式启动。消费
者可借此机会，在享受点石
家装高品质产品、服务的同
时，将获得年终感恩优惠回
馈。

点石家装在活动期间，
将面向湖南全省同步征集
500席“2015首批欧标数控”
样板房， 前500位签约的客
户皆可尊享由点石家装独
家提供的“25大纯正欧标新
工艺”生态材料免费升级以
及点石卓越首发的“欧标顶
配” 环保基材免费升级，更
有多重顶级品质钜惠、超级
豪奖等你来拿。■记者 曾倩

500户签约业主材料免费升级

12月18日，居美家建材家
居广场在融程花园国际大酒店
举办招商大会。目前，居美家建
材家居广场已大体完成项目建
设。 作为湖南建材家居业的初
到者， 居美家在全国首推建材
家居O2O新商业模式，并打造
房地产采购基地， 引发各界广
泛关注。

据相关负责人介绍， 品牌
招商定位仅限一线和二线品牌
入驻， 同时一二线品牌又以有
营销和团队的品牌优先， 以共
同发展为目标， 一二线品牌将
强强联手。 品牌之间在管理和
营销方面可相互学习， 客户又
可以引流， 资源实力将达最大
化。

居美家凭借营销策划团队
的实力，对商家客户做出承诺，
全年将举办不少于4场的大型
活动和单品牌活动， 以及不少
于6场的品牌联盟活动。 其次，

将运用O2O新商业模式构建
全国唯一的建材家居线下体验
中心， 构建全国唯一的房地产
家居建材采购基地。 据相关负
责人表示，“招商、护商、养商”
相结合的方式是居美家建材家
居广场最大优势， 是对所有入
驻品牌商家的责任。

同时，居美家还拥有专业的
营销团队深入小区推广，在品牌
维护和宣传方面，自身拥有专业
的视频拍摄团队，将为企业量身
打造宣传片和微电影。

据悉， 居美家建材家居广
场项目总面积为 42000平方
米， 卖场共三层， 涵盖多种业
态，一层规划为陶瓷、卫浴等，
二层规划为地板、木门、衣柜、
五金等， 三层规划为橱柜、电
器、墙纸、布艺等。居美家精心
打造的多种业态布局方式，将
为消费者提供最便捷的购物服
务。 ■记者 曾倩

点石家装客厅样板间。

居美家建材家居广场效果图。


