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经济观察

■记者 蔡平 黄利飞

从今年开始，持续了15年的湖
南农博会将褪去“泥巴味”，引入移
动互联网和电商平台等时尚元素，
推出农博会APP应用“店家亲”，化
身“云农博”，而且今后所有参展的
优质农产品都将在“手机农博汇”电
商平台上展销，真正实现永不闭幕。

11月18日，以“绿色与品牌、交流与合作”为主题的2014中国中部(湖南)国际农博会在长沙红
星国际会展中心开幕。来自湖南、全国乃至南亚、欧美的10万件放心农产品直销市民“菜篮子”。方便
菜、玉竹饮料等特色新品纷纷亮相，“指尖”购美食，好不乐哉。

湖南农博会昨日开幕，“店家亲”、“云农博”让展会永不闭幕

10万农产品，手机轻松淘

一场展会，一天，一种香
柚，销售额2万元；7天，一种
大米销售60吨；3个月， 一个
方便菜品种， 单店销售可以
从零实现到万元的突破；一
个虫草销售电商， 年销售额
可达几千万……

在美国华尔街拥有多年
基金管理与公司财务顾问工
作经验的唐浩夫分析， 无论
是从短期还是中长期来看，
消费领域无疑都值得进入。
在当前消费升级的背景下，
现代特色农业无疑有很多投
资机会。他表示，从量来看，
未来中国对肉类等农产品的
消费量将逐步增加； 从安全
角度来说， 消费者对绿色健
康、安全、高营养食品的需求
量越来越大， 这些都离不开
现代农业的发展。“可以说农
业在未来相当一段时间内都
会受益于此。”

有数据指出， 传统农业
的平均利润率在 2%-8%之
间。 由于新农业企业的规模
化生产， 和对整个产业链的
控制，降低了成本；另外，由
于新农业企业更注重销售渠
道的建设及品牌营销， 新农
业企业正在向更高的利润率
努力，新型特色现代农业，无
疑将成为下一片掘金沃土。

“从终端做起，逐渐往前
端走”，这也是现代特色农业
产业发展的一个趋势。 目前
关注农业领域的投资机构几
乎都认为， 他们主要在消费
终端寻找机会， 有业内人士
指出，生物农业、装备农业、
品牌农业等将是未来的主要
创富机会。

借助农博会多年来的
客户和消费者资源沉淀，
充分利用移动互联网技
术， 此次农博会推出了手
机逛农博APP“店家亲”，
市民只需通过手机扫描农
博会二维码， 即可成为
APP用户参加“逛农博·抢
红包”活动，更有1元抢购
和免费摇奖。

“从17日至23日，农博
会期间店家亲每天11时、
14时、17时和20时，会推出
特色商品1元抢购，摇摇手
机， 收集齐商家的产品奖
券，还能收获大奖”，“店家
亲”负责人告诉记者，此外
“店家亲”还为外地的消费
者搭建了电商平台， 此次
参加农博会的产品， 粮油
副食、 生鲜食品、 酒水饮
料、 休闲食品等7大类产
品，均能从“店家亲”实现
“异地购物、坐等收货”，真
正实现农博会永不闭幕。

值得一提的是， 参展
企业还为广大消费者免费
提供了“真源码”防伪溯源
服务， 所有参展产品均有
“农博会参展产品”属性二
维码， 以杜绝假冒伪劣产
品。同时，消费者也可以通
过产品上的二维码直接购
买产品。

记者从农博会组委会
获悉， 七天的集中展销结
束后， 本届农博会还将根
据企业需求， 分期举办蔬
菜瓜果、五谷杂粮、食用油
及调味品、 生鲜肉类和都
市农业、 观光农业等分会
场活动。

农业“大佬”聚中部齐走星光道

11月18日，第16届中国中部(湖南)国
际农博会在长沙红星国际会展中心启幕。
三湘都市报记者在农博会现场了解到，本
届农博会秉承着大区域、大交流、大合作、
大品牌的办会理念，不仅在办展水平上提
质升级，还在参展产品及企业的选择上量
质齐升。300多家国家级、 省级龙头企业，
黑龙江、大连等30省市参会参展。

展区面积达3万平方米，特装展位260
个，标准展位400个。展区划分为：休闲农
业展区、省内龙头企业展区、省外龙头企
业展区、黑龙江与大连市组团展区、生鲜
水果展区、长沙市蔬菜直销店展区、市州
特色农产品直销展区、种子展区、外省名
优产品展区，超过历届布展数量和水平。

湖南本土“农”字号大佬———湖南粮
食集团、湖南茶业集团、唐人神集团、湖南
金浩等15家企业将以总协办单位、特别协
办单位的身份助阵参会，此外，大连海参、
黑龙江五常大米、宁夏枸杞、天津麻花、哈
尔滨红肠、青海牦牛肉等著名的10万农产
品“大佬”齐聚此次农博会，为市民带来一
站式的购物享受。

生态农产品直销市民“菜篮子”

本届农博会上，“长沙市菜篮子工程”
展区格外引人注目。2.5元一斤的菜苔，5元
一斤的莴笋，7元一斤的辣椒，10元一斤的
苦苣，从生态农场直供的绿色纯有机蔬菜
展台前围满了前来抢购的市民。

让湖南的消费者都吃上新鲜放心农
产品，让小生产和大市场真正对接……经
过近三年的探索， 本届农博会大力推出
“直销区”，直销配送长沙市农产品。除了
保证产品的纯绿色，直销店农产品价格普
遍低于周边市场10%-30%，对拉低“菜篮
子”价格意义重大。

“我们联合了湖南坤宏农业集团、开
心农业公司等16家公司，在长沙已建成多
类型的直销网点1500多个 (社区直销店
500多家)， 年销售农产品能力达到60万
吨，日均销售870万元。根据计划，2014年
底，长沙配送门店数将达300家，到明年底
实现1500余家，2016年将达到3000家。”
湖南田园香生鲜配送股份有限公司拓展
部部长夏雅媛告诉记者。

如果不愿意去社区店，市民也可以在
自己的阳台搭建绿色农场，“可以选择水
培、气雾培和营养基质培养，苦苣、小白
菜、西红柿、草莓等蔬菜和水果都可以种
植， 一套装备300元—400元， 绿色又环
保”， 湖南柯柯农业科技有限公司工作人
员告诉记者。

【逛展·现场】

上班族没时间做饭，
想做饭但厨艺不精， 怎么
办？ 此次农博会现场，聪
厨·方便菜、速食家以及凯
雪速冻食品等都推出了即
热即食的方便套餐，“梅菜
扣肉、 辣椒炒肉、 魔芋烧
鸭、 酱椒排骨等九大招牌
套餐， 提供多样选择”，速
食家工作人员告诉记者。

而作为中国速食菜
行业的领军品牌之一，聪
厨·方便菜主打湘菜系列，

包括浏阳黑山羊、 腊味合
蒸、 粉蒸排骨、 毛家红烧
肉、 浏阳火焙鱼等16大产
品，价格也很亲民。

“湘西外婆菜10元，梅
菜扣肉、麻辣仔鸡19元，芷
江啤酒鸭和香妃猪手24
元，” 聪厨·方便菜营销总
监刘学军告诉记者， 公司
从今年4月开始推出方便
菜产品， 目前已在长沙市
内开设了32家门店， 接下
来将开拓全国市场。

【逛展·新品】 【逛展·便利】

“指尖”购美食，
农博“不落幕”

此次农博会， 除了绿
色、快捷，健康养生也是一
大亮点。 在永州异蛇酒和
一品东方养生饮品的展位
前都挤满了抢购的市民。

蛇酒———“针对处于
亚健康状态、 工作繁忙的
都市白领和居家老龄群
体， 我们推出了异蛇王酒
系列产品。” 永州市异蛇
科技有限公司总经理郭
德志告诉记者， 该酒能
祛风除湿、 舒筋活骨，对
风湿骨痛、手脚麻木有显
著功效，并能提高人体免
疫能力。公司未来还将推
出适合儿童的蛇胆粉等
相关产品， 用于改善儿童
的视力。

玉竹饮料———“现在
的都市白领们经常熬夜，
皮肤和身体都存在较大负
担，针对这部分人的需求，
我们推出了一品东方天然
玉竹饮料和新鲜杨梅榨
汁”，湖南坤乾食品有限公

司总经理邓文艺告诉记
者，“玉竹又称小人参，在
马来西亚具有二两玉竹一
两参的说法，对支气管炎、
便秘、皮肤粗糙、面黑等具
有显著疗效， 而杨梅中富
含大量的花青素， 是天然
的抗氧化剂， 为女性养颜
护肤之佳品。”

富砷钙香柚———在众
多的农产品中， 湖南江永
富砷钙香柚成为其中的佼
佼者，在还未对市民全面开
放的第一天，就实现了2万
元的销售额。 湖南江永富
砷钙农产品合作社负责人
宋日升说，药补不如食补，
砷是人体不可缺少的微量
元素，而老年人尤其缺钙，
湖南江永富砷钙香柚很好
地满足了市民的这一需
求。据宋日升介绍，此次农
博会， 他运了10吨富砷钙
香柚过来， 根据目前的销
售预期， 将实现近70万元
的销售额。

美味速食方便菜

特色养生健康食品

特色现代农业，
下一片掘金沃土

11月18日，众多消费者在2014农博会现场选购参展商品。 记者 徐行 摄


