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华声金融B07

作为有益于国家经济、绿化环境的一
个重要行业，对上下游多个产业都具有一
定的影响和改变。如果买种子、发展林业
生产也能贷款， 对于从事该行业的农户、
中小公司来说，无疑是有益于开拓业务的
一件大好事。

11月12日，记者从邮储银行湖南省分
行获悉，该分行近日已正式获总行批复在
长沙试点开办小企业林业种子基金贷款
业务，为小企业金融服务全省“大三农”发
展增添了后劲。

长沙林业总产值近200亿

涉及国民经济第一、第二和第三产业多
个门类的林业行业，不仅涵盖范围广，而且
产业链条长、产品种类多。

据统计，2013年， 长沙市林业总产值
达189.02亿元，共有山林面积100多万亩，
共有80余家树木林场。

在长沙一批林产工业行业的龙头企业
也正在形成。目前，省级林产工业龙头企业
42家，国家级林产工业龙头企业1家，产值
超过5000万元的企业8家，产值过亿的企业
5家，产值规模达到10亿元的企业1家。

首创林业种子基金贷款业无疑对助
推我省现代农林产业发展和社会主义新
农村建设具有重要意义。

最高可享受4亿基金专项额度

据介绍，小企业林业种子基金贷款是
邮储银行湖南省分行向林业种子基金管
理人推荐的林业企业发放的，以种子基金
担保作为增信手段的信贷业务。中国邮政
储蓄银行湖南省分行小企业金融部工作
人员介绍，种子基金是指政府机构、企事
业单位、商业团体作为合作方，为帮助特
定小企业客户群体向银行融资而出资设
立的风险补偿专项资金池。

据悉，只要种子基金达到人民币5000
万元， 就可享受最高4亿元的基金配套专
项总额度。经基金管理人推荐，符合邮储
银行湖南省分行准入条件的林业经营者
和经营实体的自然人和法人，都可获得单
户最高500万元的用于生产经营流动资金
周转的贷款。

“各出资人按各自出资比例分别承担
种子基金项下所有借款人的连带担保责
任。”该工作人员解释，很大程度上来说，
这是“抱团贷款”的一种最佳方式，其中，
单户最高可获授信金额500万元， 授信期
限为1年，还款方式为按月还息，到期一次
性还本模式，可申请的贷款用途主要为生
产经营流动资金周转。

“林业种子基金贷款业务试点推出后，
将有力带动全省上游的林场、林木种植业、
花卉苗木种植业， 中游的人造板材业及其
他木材初加工业和下游的家具业、 木地板
业、林下经济等产业发展。”邮储银行湖南
省分行小企业金融部总经理谢建国说。

五大细分行业可申请贷款

谢建国介绍，林业行业可分为5个细分
行业，主要为林场、花卉苗木种植、林产工
业、油茶、林下经济等。其中，林场面积大于
500亩，经营年限大于3年；苗木规格和苗圃
面积胸径20公分以上的苗木占地面积大于
10亩，胸径3公分以下的苗木占地面积大于
30亩；经营年限大于5年；林产工业行业经
营年限大于2年，年销售大于500万；油茶行
业经营年限大于3年， 年销售收入大于150
万元； 林下经济行业经营年限大于2年，土
地租赁期限大于10年，年销售额大于100万
元， 均可抱团申请邮储银行湖南省分行小
企业林业种子基金贷款。 ■记者 朱蓉

面对在互联网浪潮和
复杂经济环境下努力打拼
的中国小企业主，银行机构
能做些什么？11月7日，随着
第四届华夏之星中国小企
业菁英训练营在长沙的一
所乡村学校落幕，这个已培
养了一批有远见、 有潜力、
有情怀、有坚守的中国新生
代小企业家的开放式公益
平台又多了29位“同路人”。

在过去四年中，由华夏
银行搭建的这一面向小企
业主的公益平台，已经通过
优秀小企业先锋大汇、小企
业菁英训练营、小企业公益
大讲堂等多个特色活动被
业界所熟知。 迄今为止，已
经为1300多位小企业主提
供互联网时代传统企业转
型指点、创业分享等，并为
其中100多名“华夏之星”学
员提供了商学院培训、公益
理念孵化等培训。

倡导知行合一
———开创公益2.0平台

本次菁英训练营设立
于湖南长沙望城区的维新
学校，远离都市，投身村野，
直面更加广阔的天与地。在
七天七夜中，29位小企业掌
舵人除了聆听来自名校商
学院教授的课程，完成“知”
的提升这一传统商学院模
块，还要践行一个前所未有
的“行”的承诺———亲手为
维新学校的孩子们建造一
所木结构图书馆。

搭梁建椽，对于专业人
员犹非易事，更何况“业余
选手”。对于这样的安排，华
夏之星组委会负责人表示，
小企业主亲手捐款并建设
这样一座图书馆，不仅是用
汗水来践行公益理念，更希
望他们在“荒地筑梦”这样
的过程中，完成一次课堂之
外对于管理水平、 团队协
作、责任意识、奉献精神、情

感表达的综合展现与锤炼。

寻找同路人
———在创新中坚守

此次训练营的培训形
式和深度都有所创新，而内
核却一如既往———倡导情
怀、推崇坚守、挖掘潜力。这
个平台在帮助传统企业快
速适应时代突破思维壁垒，
同时更鼓励企业在自己擅
长的领域深耕细作，努力坚
守、勇往直前。

互联网浪潮下，中国传
统行业的小企业主的日子
并不好过。面对瞬息万变的
行业环境，是转向回报更快
更高的领域，还是在转型调
整中坚守住自己的道路，是
摆在大家面前的一道难题。
而在华夏之星组委会看来，
这个平台就是要帮助这些
有追寻的企业主坚守下去。

7天创造奇迹
———助人，更是自助

就在刚刚结束的第四
届菁英训练营中，这群“业
余选手”用七天徒手为乡村
学生们创造出了一个荒野
奇迹。 在很多学员看来，这
样的过程， 不仅仅是助人，
更是一种自助———激发了
未知的潜力，暴露了不自知

的缺点，更改变了他们的很
多观念，深刻影响了一个企
业主的未来之路。

广州航桥国际货运代
理有限公司董事长余朝晖
曾经在参与活动之前对这
个项目充满疑虑，但真正进
入训练营后发现自己的“正
能量”被充分调动，每天都
处于“被感动”与“被颠覆”之
中。在他看来，中国的小企
业对提高就业率做出了巨
大贡献，但社会真正对这个
群体的精神关怀和方向指
引并不多，华夏之星的平台
正是在此方面给予了他们
最朴素的帮助，让他们坚定
了自己要做什么样的人，走
什么样的路。

五年来，华夏之星的平
台在为众多小企业家输送
资金、管理智慧、经营理念
之外，更在源源不断地输送
着一种朴素坚韧的价值
观———扎根实业、 坚守初
心、勇于挑战、甘愿奉献。这
样的企业主，也许今天仍在
困境中挣扎、 转型中彷徨，
但是他们身上蕴藏着这个
时代最宝贵的企业家精神，
这将成为每一个小企业发
展的不竭动力。而华夏之星
寻找和打造的，正是这些具
备了企业家精神底色的同
路人。
■记者 梁兴 通讯员 李慧

邮储银行开办林业种子基金贷款

10月28日下午， 在长沙
万科紫台项目部， 中国邮政
储蓄银行长沙市分行行长彭
文与长沙市万科房地产开发
有限公司总经理蔡立彬分别
在合作协议书上郑重签署名
字， 中国邮政储蓄银行长沙
市分行与长沙市万科房地产
开发有限公司成功签订了长
期战略合作协议，协议从个人
住房按揭贷款到公司贷款，从
对下游客户的支撑到上游客
户的支持， 从资金的投放到
资金的回笼归集全覆盖。

■记者 朱蓉 通讯员 张艳

华夏银行:�寻找最具“精神力
量”的小企业同路人

相关动态

长沙邮储银行与
万科达成合作协议

11月12日， 友阿特品汇
首届“特女郎” 终于尘埃落
定， 最终由来自湖南湘西的
杨姣获得“特女郎”的冠军，
历时半月的友阿特品汇“寻
找特品汇女郎” 活动圆满落
下帷幕。

本次“寻找特品汇女郎”
活动由友阿特品汇发起，12
天的时间共有来自全国十多
个城市的近3000名用户报名
参与“特品汇女郎”的评选。
据悉，成功当选“特女郎”的
用户除了可以获得终极大奖
iPhone6之外，还有可能成为
友阿特品汇的代言人。

11月6日至11日友阿特品
汇“特女郎”评选进入总决选阶
段，友阿特品汇网站、微购友阿
微信公众平台、@友阿特品汇
新浪微博三大通道同时开启，
所有用户均可通过这三个通道
为心仪的特女郎投票。总决选期
间，6位绝色“特女郎”一度成为
微博微信、微社区的热门话题，
引发大量粉丝追捧。 截止到11
月11日23:59:59， 三大平台
共有超过10万人次参与投
票。 经过6天票数的激烈角
逐， 最终杨姣以绝对优势领
先， 获得本次特女郎评选的
总冠军。

“生活中我是一个比较
宅的人，所以很喜欢网购，也
是友阿特品汇的忠实消费
者。 这次看到友阿特品汇选
‘特女郎’就马上参加啦，没想
到得到这么多人的支持和喜
爱， 能拿到这个冠军我觉得
很荣幸。”获得总冠军的杨姣
表示。

“这次的‘特女郎’评选采
用全民票选的方式，‘特女郎’
是由所有的顾客选出来的，
可谓实至名归。 虽然活动已
经结束， 但它的热度还在持
续， 我们的微信平台和微博
上还不断有用户发照片过
来， 以后我们也还是会持续
推出一系列的活动， 给普通
顾客更多展示自己的机会。”
友阿特品汇的负责人介绍。

■记者 朱蓉

友阿“寻找特女郎”
总决选落幕


