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N E W S

五大名盘特惠集结，周末本报带您“淘”房去

周六，第二波市州看房团来袭
11月1日， 尽管天公

不作美， 但湿冷的绵绵细
雨并未浇灭邵阳看房团
的热情。来自邵阳的80多
名看房者每到一个楼盘，
都仔细听置业顾问的讲
解，问户型、问配套，希望
能“淘” 到一套适合自己
的房子。

为了满足市州购房者
置业省会的需求，11月8日
（本周六），本报将继续携手
市州主流媒体组织第二
波———常 德 看 房 团 来 长
“淘”房。

“长沙作为省会城市，
集中了全省经济、教育、文
化等多种优质资源， 我们
想要分享这种优质资源，
买套房子就是最大的捷
径。”邵阳的朱爹爹告诉记
者， 近期听说房贷利率下
调， 长沙楼盘优惠力度不
断加大， 感觉自己给孩子
在长沙买套房子的时机到
了。

在此背景下， 告别观
望的市州人群不在少数，
据长沙市房产研究中心公
布的数据显示，10月以来，
住宅交易量不断提升。同
时，记者了解到，参加本周
六看房活动的5个楼盘均
为省会有口皆碑的品质项
目， 各大参展楼盘还针对
本报市州看房团给予特别
优惠。

上周末，邵阳看房团把售楼部沙盘团团包围。

售楼部喊你去捡钱

五大楼盘优惠一览：

房地产市场遇冷的时候怎么办？
一位业内人士曾这样调侃：楼市遇冷有

三宝，降价、转介、撒钞票，招招奏效。
就在10月最后一周，即将开盘的协信·星

澜汇把滨江新城“搅”得好不热闹———集人脉
送1000元现金！一夜之间，这条活动微信引起
了数百人疯狂转发和评论。活动当天，尽管离
活动开场还有半小时， 售楼部现场就已经引
来数百位微信粉丝“提款”。

同样的暖场活动，也曾在渔人码头售楼
部上演，派送的现金虽然没有四位数，但出
手阔绰的开发商仍让队伍无怨无悔地排到
了售楼部门外。

事实上，从“十一”黄金周开始，各大售
楼部的表现就越来越阔，从派闸蟹、派家电、
派购物卡，到直接派送现金，据不完全统计，
10月至今，免费派发礼品和现金的售楼部已
经超过30家。

“只要你关注各大楼盘的活动， 一个月
随便赚千儿八百的。”一位在协信·星澜汇现
场领钱的市民告诉记者，自己已经在各大售
楼部领过好几百元现金和购物卡，家里新添
置的几款家电都是各大售楼部买的单。

“酒香也怕巷子深啊。”一位从事活动推
广的媒体人认为，在长沙楼市供应量居高不
下的市场背景下，产品要在市场露个脸实在
不易，通过大手笔派发福利的暖场活动吸引
人气，也是营销战争愈演愈烈的无奈之举。

记者点评：通过活动营销一夜成名的例
子有许多，房企在产品设计、服务方式、活动
促销等各方面一起发力， 使得营销效果更
好。 从售楼部派发福利的慷慨程度来看，楼
市的营销战争确实已经白热化，而开发商为
了让产品信息释放出去，达成服务销售的目
的，也是不惜成本了。 ■记者 刘婞

方略城市广场： 长沙地
铁3号线上盖城市综合体，项
目由总部国际办公区、 城市
商业区、 品质生活区、 精英
SOHO区四种业态组合而
成。目前，市州看房团团购小
三房交5000元减5万元，四房
户型交5000元减6万元。

高岭国际商贸城：省、市
政府重点项目， 是长沙市政
府指定老市场外迁承接地。
项目首期建材旺铺认购当
日， 曾创下数千客商排队认
购盛况， 目前项目正启动二

期综合百货区认筹登记。而
一期仅剩3楼房源可供选购，
均价约9000元/㎡。

澳海澜庭：3880元/㎡一
口价的澳海澜庭， 现在还推
出交5000元抵3万元的优惠。
项目位于长沙市府北滨水新
城板块， 是长沙谷山板块建
筑体量达百万㎡双公园洋房
社区， 社区户型户户都是南
北通透，得房率超高。

阳光丽城：活动期间，项
目折后均价在 6300元 /㎡
-6500元/㎡之间， 项目周边

有地铁2号线B段及4号站点，
并有多条公交线路、 城际轻
轨等立体交通路网。 而位于
项目东南角的长郡滨江学
校， 可为业主子女提供优质
教育资源。

利海米兰春天：项目位于
洋湖垸西南角， 目前132㎡房
源均价在4700元/㎡左右，可
享受交4000元抵3万元的优
惠， 交房时间预计在2015年；
127㎡房源今年年底可交房，
现在享受交6000元抵8万元的
优惠。 ■记者 桂思雨 刘婞


