
由于身体里流着草根的
血液， 民营银行被认为在中
小微企业贷款和提升服务品
质方面具有天然的优势。现
在民营银行大门将开， 对于
民营银行落地以后将出现的
新产品和新服务， 各类专家
都有自己的预测。

【猜测1】
存款理财获利更丰厚

民营银行的出现， 也将
进一步推动利率市场化。

陈国佳表示， 民营银行
完全有可能利用一定的存贷
款利率浮动， 来吸引存款和
发放贷款。 这样市民存款和
理财将面临更多选择， 当然
市民存款利率收益也将更加
丰厚。

【猜测2】
互联网创新带来便捷

以消费信贷为例，京东白
条已经开了先河。 此次阿里
参与发起的网商银行和腾讯
领投的前海微众银行进入首
批试点， 民营银行不论在支
付还是小微贷款、 消费信贷
方面的商业模式创新， 都值
得市场期待。

【猜测3】
缓解中小企业贷款难

陈国佳认为， 依附民间
资本的民营银行具有更强的
渗透性， 使小微企业能够得
到更多金融服务， 补充大银
行在这方面的缺陷， 中小企
业贷款难问题有望缓解。

【猜测4】
社区居民享受就近服务

足不出小区， 在家门口
便可办理银行转账、 水电缴
费、 购买理财产品……今年

以来，多家银行通过设立“社
区银行”， 在长沙各小区内
“跑马圈地”。

乔辉表示， 社区银行也
可能是民营银行发展的一个
重要方向。民营银行的加盟，
会加大社区银行的竞争，使
社区银行转向精耕细作，品
质、服务将进一步提升。

【猜测5】
特色经营凸显

东方证券报告中指出，
民营银行将追求与现有银行
的差异化， 由现有的资产持
有型银行向交易型银行转
变，从做存量向做流量转变，
这也是未来最有可能体现民

营银行特色的经营领域。

【猜测6】
打造金融生态圈

民营银行还可以依托于
实业资源的跨界竞争优势，
提供产业链金融服务。 以友
阿股份为例，友阿拥有2000
多家供应商， 很多供应商都
会遇到融资难的问题。

据长沙业内人士表示，
民营银行成立， 具备吸收公
众存款的主体资格， 解决供
应商的融资难题的能力将大
大提高， 民营银行将会为客
户打造一个全面、 立体的存
贷与理财金融生态圈。

■记者 梁兴 蔡平
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首批试点的5家民营银行已全部获准筹建。 相对于国
有大型商业银行，人们期待其在服务小微企业领域发挥重
要作用。

围绕民营银行是否存在着先天的信用劣势、是否容易
引发关联交易等争议一路伴随。 业内认为短期内民营银
行发挥的作用可能有限。

民营银行试点全部出炉“鲶鱼效应”有待检验

民营银行如何改变我们的生活
随着中国银监会批复同意浙江网商

银行和上海华瑞银行两家民营银行筹建，
加上此前获批的前海微众银行、天津金城
银行、温州民商银行，首批试点的5家民营
银行已全部尘埃落定。

业内专家认为，网商银行等民营银行
的筹建，势必带来“鲶鱼效应”，在推出新
产品、引入新模式、加剧市场竞争的同时，
会给小微企业融资带来新的支撑，但成效
究竟如何仍有待市场检验。

服务小微企业“门当户对”

长期以来，我国银行业以大中型银行
为主，大银行的特性使其天然地愿意服务
大客户，难以满足小微企业的要求。为此，
业界一直对民营银行寄予厚望，希望借助
这一改革创新， 缓解小微企业融资困境，
为实体经济“输氧供血”。

“民营银行多是中小银行，服务小微
企业门当户对。” 中国银行湖南省分行金
融专家陈国佳表示，“毕竟规模较小，民营
银行一开始可能不会对传统银行带来太
大冲击。它的意义在于，将互联网金融的
理念真正运用到银行的经营实践中来。”

虽然民营银行承载厚望，但短期内民
营银行发挥的作用可能还是有限的。建设
银行湖南省分行理财经理乔辉认为，民营
银行的出现将使企业融资难的局面略有
改观，未来也不排除将成为服务小微企业
的主力军。

形成规模至少还需三至五年

民营银行被誉为银行业“鲶鱼”，有望
掀起一场金融界的“鲶鱼效应”。但深圳前
海微众银行等三家银行获批之后，围绕民
营银行是否存在着先天的信用劣势、是否
容易引发关联交易等争议也一路伴随。

陈国佳表示，首批民营银行获批和金
融市场准入的逐渐放开，其意义更在于打
破国有银行垄断局面， 给市场“注入活
水”，具有制度创新的重大意义。

乔辉也认为，随着我国存款保险制度
的建立，弥补了其在信用上的劣势，民营
银行将具有很大的发展潜力。

但同时陈国佳也认为，民营银行在正
式设立之后， 从开始经营到形成一定的
规模，至少需要三到五年的时间，所以短
时期内谈不上对国有大行能形成何种影
响。

■记者 梁兴 蔡平

特点

民营银行六大猜想

中信银行
产品名称：乐赢
购买日期：10月9日-10月15日
认购起点：5万
投资期限：371天
预期收益率（年化）：5.5%

兴业银行
产品名称：私行专属产品
购买日期：10月9日-10月13日
认购起点： 50万
投资期限：300天
预期收益率（年化）：6.1%

浦发银行
产品名称：高收益理财产品
购买日期：10月9日-10月10日
认购起点：50万
投资期限：181天
预期收益率（年化）：6.6%

华夏银行
产品名称：增盈1445号
购买日期：9月30日-10月13日
认购起点：5万
投资期限：735天
预期收益率（年化）：6.3%

招商银行
产品名称：鼎鼎成金
购买日期：10月9日-10月10日
认购起点：5万
投资期限：69天
预期收益率（年化）：5.65%

■通讯员 严钧乐 赵书生
虢锐 成晶晶 记者 梁兴

据记者了解， 这次5家试点民营银行
在定位方面，各具特色。

如深圳前海微众银行重点服务个人
消费者和小微企业；温州民商银行定位于
主要为温州区域的小微企业、个体工商户
和小区居民提供普惠金融服务；天津金城
银行将重点发展天津地区的对公业务；华
瑞银行将形成面向自贸区的专属金融产
品和服务体系；浙江网商银行主要满足小
微企业和个人消费者的投融资需求，具体
来说是指主要提供20万以下的存款产品
和500万以下的贷款产品。

5家试点民营银行各有专长

阿里巴巴参与发起的浙江网商银行获批。


