
9月28日上午，邮储银行
湖南省分行小企业金融客户
经理选优大赛决赛拉开帷
幕。 来自邮储银行湖南省15
个二级分行的选手分别进行
了包括团队风采展示、 现场
业务知识竞答、 情景模拟客
户开发和专家提问四个环节
的比赛。 截至2014年8月末，
该行累计向湖南省投发资金
3300多亿元， 其中直接为50
余万户农户、商户、中小企业
主发放贷款1000多亿元。

■记者 朱蓉
通讯员 王俐君 晏鄂龙

分析

本周猜想
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看剧吐槽两不误，TCL� TV+微信
互联功能让互动体验嗨到爆

国庆临近， 近期重磅上市的第一
台连接微信的 TCL� TV+家庭娱乐电
视受到不少用户青睐， 掀起了一股电
视微信热潮。 据悉，TV+ 家庭娱乐电
视的“微信互联”功能，实现了电视娱
乐社交新玩法， 全面解决了以往电视
在人际社交、人机互联方面的痛点。

行业专家表示，TV+ 微信互联功
能极致创新电视社交和互联体验，是
现代人家居必备单品。 另据悉，TCL

将于 9 月 22 日至 10 月 7 日期间，在
全国开展大型促销活动，消费者可抓
紧机会抢先享受微信互联功能体验。

利郎上市五周年庆典圆满落幕
9 月 25 日，中国商务男装领导

品牌利郎在香港举办了上市五周年
庆典。 利郎董事长王冬星、副董事
长王聪星、总裁王良星携高层领导
及其利郎形象代言人陈道明出席了
此次庆典。

自 2009年上市以来，利郎的发
展一直备受业内关注。 在这上市的
五年期间，利郎不断突破创新，在激
烈的市场竞争中立于不败之地：

营业额从 2008 年的 11.4 亿增
长到 2013年的 23亿元人民币；

盈利从 2008 年的 1.5 亿增长
到 2013年的 5.2亿人民币；

此外，据不久前披露的半年报
显示，2014 年上半年， 利郎净利润
为人民币 248.1 百万元，增长 2.4%。
净利润率为 22.7%， 升 0.5 个百分
点。

值得一提的是，上市后利郎针

对更年轻的消费群体推出了子品牌
L2， 可圈可点的是，L2 在市场上备
受欢迎。

五年来， 利郎以自信的姿态对
外宣示： 简约而不简单的核心品牌

价值理念，在转型过程
中，稳健发展已初见成
效。 在供应商管理方
面， 提出 “提质不提
价” 战略；在产品研发
方面，利郎已经拥有了
100 多人的国际化管
理团队， 签约了来自
GiorgioArmani、三宅一
生 、TommyHilfiger、
Levi's 等国际品牌的知
名设计师；在生产力方
面， 利郎引进国美国、
日本、德国等国家的服
装先进生产设备。

当然，利郎在上市五年内，战略
转型成功的关键离不开利郎团结一
心的团队。 在这样的一个团队带领
下，利郎引领时尚潮流，与时俱进、
林立世界时装之苑。

中国利郎有限公司各执行董事及设计师与
「LILANZ」代言人陈道明先生合照 应央行下发的《关于逐步关闭金

融 IC 卡降级交易有关事项的通知》
要求，快钱公司将于 10 月 31 日停止
全国全部地区的 IC 卡降级交易受
理，支持纯芯片的金融 IC 卡刷卡，全
面提升安全交易水平，保障持卡人的
资金安全。

快钱一直秉承开放共赢的态度，
将拥抱开放、协作共赢的理念贯穿于
整个产品平台之中，快钱 POS、快刷
等产品也是基于对金融安全的考虑，
多次升级均保持了公司开放、兼容的
优点， 在设计上支持金融 IC 卡的刷
取，确保资金安全。

快钱 POS、快刷全面支持金融 IC卡消费

张占峰对于整个军
工板块继续看好，“一方
面未来将有更多军工上
市公司实现‘混改’，军
工板块有望延续前期上
涨势头。另一方面，上升
到国家层面来看，这一届
政府对于国防非常重视，
因而军工类资产将会表
现较好。”

大势猜想：2350点震荡
实现概率：80%
具体理由：虽然后市机

会仍然较大，但考虑到长假来
临， 季末银行资金压力较大，
“十一” 节前沪指在2350点附
近反复震荡洗筹概率较大。

应对策略： 可持股待
涨，不满仓、不追涨。

主力猜想：获利盘继续
回吐？

实现概率：80%
具体理由： 近期A股大

幅波动，加上沪港通启动时
间日益临近，一级市场也不
再是一面倒的申购，多只基
金出现连续赎回。

应对策略：获利后赎回
也正常，无碍后期上涨。

热点猜想：无人机概念
“腾飞”？

实现概率：75%

具体理由：国防部新闻
事务局局长、新闻发言人耿
雁生近日表示，无人机技术
是影响未来战争的关键技
术之一，我军无人机作为空
中力量的重要组成部分，正
在有计划有步骤向前推进。

应对策略：看好赛为智
能、航天电子、洪都航空、成
飞集成、山东矿机等从事无
人机研制的上市公司后市
表现。 ■记者 黄文成

为进一步强化一线员工服务意识，改
进服务工作质量，渤海银行长沙分行结合
“客户满意在渤海” 服务提升月在辖内开
展客户满意度调查。

在分行客户满意度调查题库中抽选
关于银行产品、业务流程、服务环境、服务
态度、服务品质、业务办理效率、网点建设
等方面问题，多渠道、广覆盖地听取客户
反馈意见。为将调查工作落到细处、落到
实处，分行还对提出建议的客户进行电话
回访，要求各网点做好此次调查结果的统
计与分析，撰写调查分析报告，并根据分
析报告对服务进行有效整改。此次共发放
调查问卷700余份。

■通讯员 熊芳 记者 梁兴

不用排队， 打开手机银
行动动手指就能预约，在
ATM取款机前轻轻一扫并
输入交易密码， 机器便自动
吐钞， 整个过程无需插入银
行卡。 记者近日从交通银行
湖南省分行获悉， 该行已在
全省现金类自助设备增加二
维码取款功能。

据介绍， 使用二维码取
款， 只需要在手机银行进行
“二维码取款”预约，之后就
可以到就近的网点进行取款
了。在ATM机上：第一步：在取
款机的待机画面上按快捷键
“9”；第二步：选择右下角的“二
维码取款”；第三步：用你的手
机银行进入金融服务然后选
择二维码取款，点击“拍码取
款” 扫描取款机屏幕上的二
维码；第四步：按设备屏幕提
示输入相应的交易信息———
您预约的钞票就出来了。

据了解， 通过交行官网
下载手机银行并预约、扫描，
每笔交易生成的二维码都是
唯一的， 提高了取款的安全
性 。 该方式取款单笔限额
2000元，借记卡每日上限2万
元，取款预约当日有效。信用
卡每日每卡利用信用额度预
约现金的金额不可超过人民
币2000元， 每卡每日在自助
设备上累计取款不可超过人
民币5000元（仅指当日有足
够的人民币溢缴款的情况
下， 否则仍受前述每卡每日
人民币2000元的限制）；实际
可取现金额仍需视当前信用
卡的可用额度而定。

■通讯员 蒋浩 记者 蔡平

作为商业银行发展的
推动力量和关键支撑，信
息科技既面临着前所未有
的发展机遇， 也面临着应
对技术变革和业务创新带
来的新挑战。 渤海银行长
沙分行自成立以来始终牢
固树立“科技引领”理念，
不断促进信息科技与业务
发展的深度融合， 持续提
升科技服务能力和创新能
力，为社会公众提供丰富、
安全和便捷的多样化金融
服务。

一方面，该行不断完善
科技服务设施。克服时间节
点障碍， 通过两周系统调

试，推进自助发卡机成功上
线投产；在风险可控的前提
下在辖内网点配置无线网
设备， 实现网点WiFi全覆
盖，在理财区域和柜面配置
电子相册和客户服务呼叫
器，进一步提升客户服务体
验；在营业厅配置了分屏广
告机， 用于播放征信知识、
反假货币常识、消费者权益
保护宣传资料、服务收费手
册等，加大普惠金融常识宣
传力度。

另一方面，该行持续提
高科技服务能力。对辖内网
点现有叫号系统进行系统
改造升级，实现了LED屏中

英文双语提示、叫号凭条上
中英文双语显示及VIP客户
识别等功能； 安排专人在
每日营业终了后对辖内网
点柜面线路统一安装集线
器进行规范整理， 进一步
提升业务办理速度； 对辖
内网点推行远程重点服
务，力争在第一时间内为客
户解决问题。

据记者了解， 该行还
将陆续出台一系列惠民
措施，着力为客户提供优
质、高效服务，努力实现
社会 、客户和银行互利共
赢目标。

■通讯员 熊芳 记者 梁兴

军工“混改”盛宴启动
分析：未来3年将是军工板块牛市周期

9月26日晚间中国重工
发布公告称，公司计划于10
月13日至10月21日在上海、
深圳、北京开展军工改革主
题推介会。 继兵器集团之
后，中国船舶重工集团（下
称“中船重工”）成为十大军
工集团中又一个推出全面
改革的军工集团。

目前中船重工控股两
家上市公司———中国重工
和风帆股份， 同时是乐普医
疗的第二大股东， 其持有
93.991%股份的湖北华舟重
工应急装备股份有限公司
（下称“华舟重工”）也在深交

所排队上市中。对此，有分析
也指出， 在资产注入预期不
断刺激下， 国防军工板块估
值有望持续提升，未来3年将
是军工板块牛市周期。

就军工板块，中投证券
张占峰表示，“过去军工板
块往往是出一个利好超一
波后又跌回去，但是今年的
军工板块的行情却普遍具
有持续性。如军工指数从今
年5月份以来， 累计涨幅接
近60%， 而富国军工B指数
基金成立以来更是实现了
翻番。”

■记者 黄文成

两因素利好
军工板块

大盘将继续震荡

邮储银行开展
客户经理比赛

金融知识万里行专题十二
渤海银行长沙分行
着力提升客户满意度

湖南交行ATM机
可二维码取款

中国银行星沙支行
推进农村金融服务工作

为支持农村金融的发展，认真践行“担
当社会责任，做最好银行”的服务理念，中
国银行星沙支行在长沙县各个乡镇进行深
入调研，推广普及农村金融服务平台。

结合长沙县“南工北农”的产业发展
布局，针对北部区域一些金融服务较为薄
弱的乡镇，中国银行星沙支行通过“惠富
通”布点搭建农村金融服务平台，满足农
村客户对存取款、汇款、水电代缴、话费代
缴、结算等金融需求。同时针对农村市场
客户金融知识较为缺乏的现状，积极开展
送金融知识下乡活动，拟定开展防假币知
识讲座、理财知识讲座、金融知识万里行
等主题活动。

通过物理和电子渠道互补，中国银行
星沙支行大胆创新，积极促进农村金融改革
发展，随着长沙县所有乡镇调研的顺利完成，
“中国银行·银行卡助农服务取款服务点”将
在各合约超市挂牌，届时，中国银行的服务
时效和服务质量还将进一步提升。

■通讯员 蒋志晖 记者 梁兴

渤海银行网点WiFi全覆盖


