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华声家居A21

提醒

“买了130多平方米的新房，装修拖拖拉
拉搞了一年，不是没有时间，是没有钱。”家住
河西的唐女士每进行一道装修工序基本都要
积攒一段时间的工资，弄得身心疲惫。

与唐女士遭遇相同的消费者不在少数。
在购置房产支付首期之后， 所剩的资金

已经所剩无几， 再加上近年来持续上涨的家
装成本，对于一些年轻的置业者来说，装修少
则几万元、多则几十万元的花费，意味着不小
的经济压力。

针对这些“压力山大”的消费者，目前长
沙不少家装公司、 建材商和家具品牌商看中
这个群体的消费需求， 纷纷和有家装专项分
期付款业务的银行进行合作， 进一步打开资
金不足又急于装修的消费者市场。

“免利息”、“免手续费” 甚至“免首付”
……这些家装分期付款条件吸引了不少长沙
的准装修业主。在实际操作过程中，家装分期
付款是否给资金紧张的业主们解决了燃眉之
急？市民是否看好这种消费模式呢？

【现状】
家居按揭贷款已成“新常态”

目前在湖南家装市场， 已有十多家装饰
公司联合金融机构推出了装修分期付款，点
石家装、名匠装饰、美迪装饰等龙头家装公司
均开展了此项业务。

据了解，目前家装按揭贷款的额度在5万
元至数十万元不等，分期期限可分为6期、12
期、18期、24期和36期。 一般来说，12期以内
利息和手续费全免， 消费者只需在一年内分
月还清装修款项，无需支付另外费用。

而在家居流通行业，红星美凯龙、居然之
家等卖场也已开通此项业务。早在2010年，长
沙红星美凯龙就与中国建设银行联名推出购
买建材家具免息分期付款的服务， 消费者可
以享受“三零”政策，即0首付、0利息、0手续
费，长沙居然之家也曾推出12期家具建材0利
率0手续费，为消费者购买建材家具“减压”。

壹品装饰董事长朱利认为， 分期付款可
以让消费者用以后的钱来办当下的事情，使
他们在享受品质装修的同时，又能轻松理财。
另外， 分期付款模式从一定程度上也鼓励和
刺激了家装消费，形成了多方共赢的局面，对
于行业的发展有深远意义。

【数据】
超九成购房者愿参与家装按揭

湖南著名经济学家、 中国社科院金融研
究所研究员易宪容在本报举办的中国中部金
融高峰论坛上曾表示，金融的重要性就在于，
能把过去、现在、未来的财富整合起来，具体
表现形式之一，就是按揭贷款。

按揭贷款在购房环节很普遍， 在家装行
业， 到底有多少家装消费者会选择贷款装修
呢？

根据全国工商联发布的数据，93%的购
房人愿意为家装分期贷款， 六成以上消费者
愿意采取信用卡分期贷款形式， 八成以上消
费者希望贷款能够实现免息。

不难看出，在新的消费模式驱动下，购房
人通过金融工具来解决装修问题， 已经成为
颇为流行的方式。

湖南装修按揭叫好不叫座
我省多个家居品牌推分期付款，市场意愿较强真正参与者少

9月21日，安信地板第
十届工厂直销节将强势登
陆长沙圣爵菲斯大酒店，
实木地板189元 /平方米
起， 有装修需求的业主将
迎来买地板的大好时机。

除了实木地板、 橡木
仿古地板、实木复合地板、
踢脚线等常规系列外，安
信地板非洲工厂此次将直
供刺猬紫檀（通俗称谓：非
洲花梨）红木地板，现场价
格378元/平方米起。100%
纯实木地热地板398元/平

方米起， 适用于家中有地暖
的市民。另外，人气爆款产
品橡木实木仿古地板也将
出现在此次活动现场，以
228元/平方米的价格起售。

此次活动正值品牌成立
20周年， 优惠力度可谓前所
未有。 安信地板特别推出5大
优惠，预售期内缴纳100元订
金，即可领取包含纪念版红木
筷子礼盒、魔力拖、地垫、佛珠
木手链的感恩庆典大礼包；买
非洲花梨（刺猬紫檀）地板满
40平方米送红木衣帽架一

个， 满50平方米送红木摇摇
椅一张，礼品数量有限，送完
即止。另外，购买纯实木地热
地板的消费者， 还可免费获
赠配套专业安装。

活动现场， 消费者还能
选购到超值的各类硬木、红
木家私， 安信旗下出品的全
新8大风格系列家私， 办公
桌、餐桌、三件套、摇摇椅等
家具活动当日全场半价特
供。 详情可咨询全省各大安
信地板专卖店。

■记者 张丹

“对消费者而言，采
用家装专项贷款项目，有
的一年内免手续费，超过
一年后的利率比较高，可
能会造成后续还款压力
偏大。因此，消费者在选
择家装消费贷款时，可以
综合考虑自己偿还贷款
的期限长短，以及是否有
抵押物等条件，选择更为
合算的贷款方式。” 中国
建设银行长沙分行一名
客服人员表示。

另外，该客服人员表
示，消费者一定要对银行
家装分期的各项规定做
到心中有数，比如信用额
度和消费额度、 还款问
题、违约金等问题。一旦
申请了信用卡家装分期，
还要注意产品质量和售
后服务， 虽然是分期付
款，实际上银行已提前将
钱付给装饰公司，装修过
程中若出现质量问题需
及时协商解决。

■记者 张丹

申请家装贷款
应综合考虑还贷规定

安信地板工厂直销节登陆长沙

9月20日-21日，圣象
地板与苏宁电器将在长沙
上演钜惠终极PK， 一个是
地板行业领军品牌， 一个
是中国3C家电连锁零售龙
头， 两强对战将碰撞出怎
样的火花？

圣象集团对于此次对
战准备充分，集结地板、木
门、衣柜、整体厨房、壁纸
五大品类， 总让利金额超
过千万，最高直降70%，其

中强化地板56元/平方米起，
仿实木地板79元/平方米起，
美式新实木地板168元/平方
米起。消费者预交100元还可
享受超值大礼包一份， 含地
板新品品鉴券、 圣象旗下衣
柜、整体厨房、瑞宝壁纸、木
门等品类现金券以及千元苏
宁特惠家电套券， 总面值达
2400元。

另外，签单成功的客户，
现场交纳3000元以上可参与

砸金蛋环节， 砸取名品电器
和精美礼品。

针对此次活动， 圣象集
团表示， 这次对战不是一次
简单意义的联合促销， 更是
一场强势品牌之间深度合
作、 共同造势的品牌营销模
式。一直以来，圣象都在寻找
强有力的合作伙伴， 苏宁作
为电器连锁业的巨头， 能最
大限度地与圣象实现资源整
合，共赢市场。 ■记者 张丹

今年国庆假期，恰逢
河西安居乐家居建材广
场十周年店庆。为了回馈
十年来的老客户，安居乐
家居建材广场将主打感
恩牌， 诚挚邀请老客户
“回家”。

据了解，一个月前，安

居乐家居建材广场开通老顾
客专线， 按照十年来收费单
据，逐个拨通老客户电话，发
放近十万份“尊享礼包”，凭
借礼包可于国庆期间前往安
居乐家居建材广场参与十周
年店庆活动，享用传统小吃、
玩互动游戏， 还可参与9999

纯金免费抽奖。
活动期间， 安居乐家居

建材广场还将推出疯狂让利
系列活动， 卖场营销负责人
提示， 如有老客户未接到电
话， 可凭有效凭证于国庆期
间直接前往，参与店庆活动。

■记者 张丹

感恩老客户
安居乐十周年送尊享礼包

圣象战苏宁
九月上演钜惠终极PK

【调查】
按揭有市场，
操作有难度

在记者的采访过程
中， 多家装饰公司表示，
真正使用贷款装修的消
费者并不太多。实创装饰
董事长孙威就介绍，在实
创大约有20%的消费者会
选择贷款装修。不少本土
家装公司也表示，选用按
揭贷款装修的消费者不
到十分之一。

贷款审批手续麻烦，
是造成这一现象的原因之
一。

“现在装修贷款放贷
比较难，可能跟银行的信
贷政策紧缩有关，手续很
难办下来。现在我们也在
找别的信贷公司看有没
有合作的可能，但不是利
息太高就是金额太小”，
名匠装饰一名营销负责
人透露。

贷款周期短， 超出免
息期后利率偏高也是重要
掣肘。

消费者朱女士告诉记
者， 装修按揭虽然可解燃
眉之急， 但是因为放贷周
期短，月供很高，压力也比
较大。 按照她与装修公司
签订的合同， 需支付20万
元的装修款。

“虽然第一年免息，但
若想在免息期还完这笔
钱，每月需要支付将近2万
元，几乎不可能完成。如果
分三年还清， 利率就偏高
了”，朱女士表示。

近年来，湖南家居行业携手金融机构推出装修分期付款业务，缓解消费者资金压力。


