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小贴士

小雷是一名刚刚进入
大学的新生，8月20日学校
开学这天，她带着准备好的
学费及生活费，开始了个人
花费由自己全权支配的独
立生活。由于没有太多自主
消费经验，手里的生活费飞
快地就用完了。这似乎是所
有新生的共性，因此，学会
如何理财，便成了新生入校
的当务之急。

事实上，除了新的学业
之外，理财也应是大学期间
的必修课，学生们不仅要看
好自己的钱袋子，也可以适
当地创造一些小收入。理财
虽有方法可行，也要是长期
养成的习惯。三湘都市报记
者请来中国银行湖南省分
行的理财专家，为大学新生
开良方。

善用银行卡，
节省手续费

中国银行长沙芙蓉中
路支行理财经理石双表示，
大多数学校在入学时，就会
为新生办理一些银行的借
记卡，并通过代扣来收取学
费，并且这种代扣不收取手
续费， 学生无需取现缴费。
如果是异地求学，父母往往
会通过银行转账，寄出每月
生活费，但是，转账及取钱
也有更省的方法。

学生在选择使用银行
卡时，可以选取父母所在城
市及学校所在城市都有分
支机构的银行借记卡，这样
在汇款转账的时候，就省去
了跨行手续费。如果父母对
孩子控制消费的能力比较
放心，可以一次性往卡上存
入多个月乃至半年的生活
费，这样就避免了多次银行
转账而多次收取手续费。不
过，前提是孩子要有适合自
己的理财规划。

还有一种更省钱的方
法， 就是通过网上银行转
账。现在几乎所有的银行都
开设了网银转账业务，并且
部分银行实行免费网上跨
行转账， 只需开通网银，在
家就能轻松汇款。 另外，借
记卡其实可以不必多次取
现，在购物时刷借记卡并不
收取手续费，手头上留足够
用的现金即可。

慎用信用卡，
控制消费

说到信用卡，现在的学
生并不陌生，但是由于学生
都没有固定的收入来源，还
是谨慎办理信用卡为妙。

新生如果使用信用卡，
一定要有计划，并养成记账
的好习惯，不要等到账单下
来， 才目瞪口呆地发现，原
来自己已经消费了这么多。
为避免这一点，父母不妨以
自己名义申请一张信用卡，
同时给学生办一张附卡，主
卡和附卡共用一个资金账
户。这样，子女在刷卡后，家
长可通过每月的对账单及
短信提醒，随时了解每一笔
资金的使用情况，达到控制
消费的目的。

一些银行的信用卡中
包含一些隐性费用，如果不
事先了解清楚，等到造成不
必要的损失后， 就来不及
了。 信用卡如果不使用，就
不需要开卡， 以免收取年
费。

坚持记账，
制定理性计划

刚进大学的新生，一定
要养成记账的好习惯，将每
月的支出列成清单，控制一
些不必要的消费，并做好消
费计划，这才是理财的第一
步。 如果长期坚持下来，或
许可以受益终生。在制定消
费计划时，要理清哪些是必
要性消费，要在保证生活必
需品的消费后，再考虑其他
费用。

另外，学会利用学校提
供的免费资源， 例如图书
馆， 平日使用的参考资料、
工具书等书籍，可从图书馆
借阅， 而不必个人购买。必
须购买的物品，也可以尝试
学生自发的二手交易，例如
自行车等，就可以通过二手
交易，以比市场价便宜很多
的价格买到。

■记者 梁兴 通讯员 王茜

日前，360营销研究院
正式发布《2014年第二季
度车险行 业数 据 研究 报
告》。 报告显示， 平安车险
获得超过半数网民关注，位
居行业榜首，充分体现了平
安产险近年来在提升客户
体验及品牌美誉度方面获
得的成就。

报告显示， 用户对车险
品牌和险种的关注度相对较
高，占比达到72.45%。具体
到不同公司的车险品牌关注
度，平安、人保、太平洋的车
险关注度位居行业前三，其
中平安的车险关注度高达
51.5%， 在行业内具有明显
优势。从城市来看，平安在一
线和二线城市领先幅度更
大；而从地理区域划分，平安
在华南、西南、西北地区均超
过50%。

大数据时代更加客观、
多维度的数据分析无疑将成
为提高企业竞争力、生产力、
创新力以及创造消费者需求
的关键要素。针对这次报告，
平安产险表示， 将进一步加
强与互联网平台的合作，深
化大数据分析方法的应用，
更好、 更全面地了解消费者
需求， 致力打造客户首选品
牌。
■通讯员 王霄琦 记者 梁兴

大学新生巧理财，省钱又赚钱

金融知识万里行专题二
渤海银行长沙分行
创新服务，助推小微发展

为进一步落实国务院办公厅与中国
银监会支持小微企业发展精神，渤海银行
长沙分行从企业成立时间、 贷款投向、贷
款结构等方面对分行现有的16家小微企
业授信客户开展专项调研，并多举措助推
小微企业发展。

该行组织召开了进一步推进小微企
业业务动员会， 从贯彻国家发展战略，支
持长沙经济转型和服务实体经济以及实
现自身业务结构和客户结构调整，实现转
型发展三个方面，重申了大力推进小微企
业业务的意义和重要性；同时，建立“产品
经理+客户经理+风险经理”、 以产品经理
负责制的小微企业专项营销模式，大力推
进小微企业业务的发展；开展了以《小微
金融业务发展动态》 为主题的专项培训，
通过介绍“何谓小微企业”、“为何做小微
企业”和“如何做小微企业”，使员工对小
微企业业务有了更清晰的认识和更深入
的了解。

■通讯员 熊芳 记者 梁兴

为落实国务院“缓解企业融资难、融
资贵”会议精神，近日，渤海银行出台了
规范服务收费、 支持实体经济的相关措
施，提出了“认真执行新服务收费价格政
策”、“规范与贷款相关的服务收费”、“规
范对小微企业服务收费” 等管理要求，
切实减轻企业负担， 助力实体经济发
展。据统计，2012年以来渤海银行减少收
费项目46项，2014年上半年减少收费金
额1.3亿元。

据了解，渤海银行自成立以来，始终
坚持将服务客户、与客户共同发展的理念
作为外部定价的出发点，贷款利率定价以
客户为中心，以市场为原则，将质优价廉
的服务真正落到实处，该行多次明确贷款
利率不得与收费挂钩，避免变相提高企业
融资成本。

在目前信贷风险逐步加大， 银行经
营成本持续高升的趋势下，渤海银行充
分考虑客户需求，维护银企关系，贷款
平均利率维持基本稳定，低于金融机构
平均利率水平，切实有效地降低了企业
融资成本。

近年来，渤海银行在服务收费方面采
取建立合规的服务收费管理机制、清晰的
内部定价和授权审批流程，完善内部问责
机制，加大督查力度，开展专业培训等多
项措施规范各级机构服务收费行为，切实
减轻企业负担，支持实体经济，助力小微
企业发展。

■通讯员 熊芳 记者 梁兴

降低企业融资成本
渤海银行半年减收费1亿

日前， 中国银行获得
国家外汇管理局批准，正
式推出手机银行、 电话银
行个人结售汇业务。 至此
中行已经取得全渠道办理
个人结售汇业务的资格 ，
支持的常见外币种类多达
9类， 服务时间最长可达每
日8:00-22:00。

客户可根据需要选择
通过柜台、网上银行、手机

银行、自助终端、电话银行
办理结汇、购汇业务,及时
掌握本人结售汇年度已用
额、 剩余额度的变化情况，
还可以查询三个月内通过
网上银行及手机银行渠道
进行的结售汇交易记录。中
行手机银行客户端更贴心
提供银行外汇牌价信息和
外汇兑换计算器供客户参
考使用，方便客户了解最新

的兑换价格。
今后，中行还将推出微

信银行结售汇服务，为客户
提供更加完善、便捷的多渠
道一致性服务体验。中国银
行坚持以客户为中心，不断
进行服务优化与产品创新，
全力打造国内体验最优、功
能最棒的移动终端在线银
行服务。
■通讯员 周玉婷 记者 梁兴

中国银行个人业务创新

石双认为，除了通过合理消费来理财，学生们还可以
利用课余时间，来创造一些小收入。

一些精力富余的学生， 在不耽误自己学业的情况下，
可以尝试做一些小生意，无论是网上小店，还是创意实体
店铺，用小投入赚一些零花钱也很不错。另外，如果愿意的
话，校外兼职或者在校勤工俭学，可以在空闲时间锻炼自
己的同时，赚取一部分生活费。

课余赚点小收入

本期点评：中国银行长沙芙
蓉中路支行理财经理 石双

平安产险获
过半网民关注

近日， 阳光人寿与广州
证券合作启动仪式在广州举
行， 此举标志着双方开启了
保险、 证券合作的创新型模
式。

阳光人寿与广州证券的
业务合作诠释了阳光保险集
团“互联网、大金融和终极客
户”的三大战略，同时也契合
广州证券“多金平台”销售的
业务创新和战略转型。 本次
启动仪式，双方就合作模式、
重点产品推广及培训服务体
系等方面进行了深入探讨和
详细部署。双方表示，作为重
要的合作伙伴， 双方将通过
深度的创新合作共拓证券、
保险市场，进而实现客户、阳
光保险和广州证券多方共赢
的合作目标。

据悉，7月30日， 阳光人
寿与广州证券正式签署了合
作协议， 成为第一家与广州
证券合作的可以同时开展线
上线下代理保险业务的保险
公司。业务合作启动后，作为
落地机构的阳光人寿广东分
公司将全力推进， 前期将以
广州市内各营业部为核心开
展业务， 进而辐射至整个广
东省及全国的广州证券营业
网点。

■通讯员 邱枫 朱卉君
记者 梁兴

阳光人寿与广州
证券启动合作


