
京东天猫先后推出分期付款， 与苏宁易购等
电商平台和银行推出的信用卡分期支付不同，它
们是自己当“债主”。

能“打白条”的消费者须实名认证，并且最近
一年内消费行为要经受考核。专家表示，暂时很难
对银行普通的信用卡业务造成大冲击。

创新 影响

长沙银行助力
湖南青年创业

日前，由长沙银行、团省
委等单位举办的首届湖南省
青年创新创业大赛启动仪式
在湖南大学举行。

记者获悉， 长沙银行将
为大赛全程提供创业金融咨
询及服务， 并为大赛获奖选
手提供创业资金奖励。 对于
符合相关授信条件的优秀创
业项目， 长沙银行还将为其
提供融资机会。 作为湖南省
首家区域性股份制商业银
行，长沙银行始终坚持“服务
地方经济、服务中小企业、服
务市民”的市场定位，一方面
通过自身业务开展， 勇担地
方经济发展的金融先锋，积
极服务我省经济建设。 另一
方面为认真践行企业公民的
使命与责任，支持青年创业，
以实际行动奉献爱心、 回馈
社会。

长沙银行副行长王铸铭
表示， 长沙银行作为有责任
感的本土金融企业， 希望通
过参与湖南省青年创新创业
大赛的主办， 积极倡导创新
文化， 帮助青年实现创业梦
想， 为湖南青年创业者的健
康成长贡献我们的力量。

■通讯员 胡岚 记者 梁兴
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易方达创业板
ETF领跑指基

指数基金到底该怎么
选？ 刚刚出炉的基金中考成
绩单给出了很好的参考答
案。 尽管上半年上证指数和
深证成指分别下挫3.20%和
9.59%，但创业板指数表现依
旧坚挺， 逆势大涨超过7%，
配置创业板指数的投资者赚
到了：根据银河证券数据，易
方达创业板ETF收益高达
7.48%， 继续在2013年之后
领跑A股指数基金！ 并且该
基金上半年基金规模增长高
达63.5%，亦为所有ETF规模
增长之最。 此外联接基金的
前三甲分别是易方达创业板
ETF联接（7.11%）、嘉实中创
400ETF联接（6.64%）、嘉实
中证500ETF联接（2.13%）；
标准指数基金在易方达创业
板ETF之外的第二和第三名
分 别是 嘉实 中 创 400ETF
（7.19%） 和富国创业板指数
分级（5.48%）。

■记者 黄文成

资讯

基金动态

2014年投资正式进入
下半程，宏观经济初现企稳
迹象，上半年表现突出的基
金公司也开始“摩拳擦掌”
备新品。记者近日从长信基
金获悉，长信内需成长将迎
来“同胞兄弟”———长信改
革红利灵活配置混合型基

金将于7月8日正式发行。该
基金将由长信基金研究发
展部总监、长信内需成长基
金经理安昀掌管， 兼顾股、
债两市投资，风险收益较为
适中，有兴趣的投资者可通
过工商银行、 交通银行、浦
发银行等各大银行、券商渠

道，以及长信基金网上直销
平台认购。据悉，该产品将
以不低于80%的非现金资产
投资于改革受益的相关证
券，比如国家安全、土地改
革、金融改革、生态文明和
文化传媒等热门行业和优
质个股。 ■记者 黄文成

长信改革红利基金今日发行

闲置资金睡大觉？买银
行理财？ 账户闲钱怎么办？
活期利息实在低，转到银行
好麻烦， 炒股还得转回来，
现在有了华泰“天天发”现
金管理工具，每日收市后自
动参与， 资金随时可用，利
息“赚”不停！据了解，目前
华泰证券的理财产品紫金
“天天发”，6倍于活期收益，
能够很好的在行情不好，或
者账户出现资金闲余的时
候保证投资者收益。

近日公布的“天天发”

资产管理报告显示，“天天
发”创造了自成立以来的收
益率历史高位，稳居同类产
品前列。周先生是一位公司
白领，账户里的闲钱没时间
打理，最近在网上通过华泰
旗下涨乐商城花了几分钟
时间电子签约参与了“天天
发”，他给记者算了一笔账：
5万元闲置资金， 放在活期
账户上一年的收益只有175
元，参与“天天发”持有一年
有望获得6倍的活期收益，
多赚875元。

据了解，华泰紫金“天
天发”旨在盘活投资者炒股
闲置资金，实行“0”管理费，
“0”参与费和“0”退出费，每
个工作日开放，卖出股票的
资金当日即可参与；赎回资
金当日实时可用， 次日可
取， 不影响日常正常交易。
真正实现了账户资金天天
开放，进出自由，极大限度
地满足了投资者对理财便
利性和低风险理财产品的
需求。

■记者 黄文成

华泰紫金天天发 6倍于活期收益

网购流行“打白条”了
尽管虚拟信用卡年初被央行“叫停”，

依然阻挡不了电商们抢占“赊账”蛋糕。在
京东推出“京东白条”之后，近日，阿里巴
巴集团也推出了“天猫分期购”，鼓励消费
者网购先下单，后还钱。

“赊账”类金融产品频出

网上购买一台3999元的笔记本电脑，
分3期付款，每期支付1333元，不用多花一
分钱就可将电脑搬回家。这是阿里天猫商
城近期推出的“分期购”服务，消费者在天
猫部分店铺下单时，可选择“天猫分期”，
在确认收货后，阿里小贷会将商品款项一
次性全额付给商家，消费者再分期还款给
阿里小贷， 它支持3、6、9期付款，3期内免
手续费。

今年2月推出的“京东白条”也曾火爆
一时。消费者在活动页面内点击“抢白条”
后，输入个人信息激活网银钱包，选择银
行卡进行实名认证，就可以查询到自己是
否有资格“打白条”， 最高可以赊账1.5万
元，30天内付款可免息。

事实上，消费者在当当网、苏宁易购、
国美在线购物时也可“赊账”，只不过这些
电商都是和银行合作。

电商凭啥敢打“白条”

没有银行信用卡逾期“黑名单”的威
慑，仅通过一张虚拟的互联网，天猫和京
东哪儿来的胆子给素不相识的人“打白
条”？

阿里巴巴公关部介绍，使用该服务的
消费者必须经过支付宝实名认证，并将结
合其近一年内的消费行为，结合其它相关
数据，发放不同的赊购额度，退一步说，真
要收不回来就会联合司法部门合作催讨。
“目前分期购在天猫电器城的大家电、手
机、 单反相机、 笔记本电脑等3C品类试
水。”

京东、苏宁方面也表示，会以短信、电
话等多种方式提醒用户还款。

作为消费者， 最为关心的肯定是分期
方式、费率等与切身利益相关的政策。

从费率的角度上来看，记者发现，各方
在不同的还款账期上各有优势，如京东白
条费率分为四档：3期(费率1.5%)、6期(费率
3%)、12期(费率6%)和24期(费率12%)。天
猫分期购费率分三档：3期 (0费率 )，6期
(4.5%)，9期 (6%)， 其中， 商家固定承担
0.8%，其余由消费者承担。

而像苏宁易购等与银行合作的，每个
银行的分期付款利息不同，以消费者选择
的6期为例， 光大银行为4%， 工商银行为
1.8%，招商银行为4.2%。

记者发现， 单纯对比费率高低并不科
学，因为有些电商虽然分期费率高，但有
各种促销，同时，分期方式更灵活，收费也
更人性化。

如天猫商家推广某款产品， 最高可以
设置承担规定费率的100%，店铺页面显示
的费率即为0， 消费者只需要支付商品实
际价格即可。但在逾期还款时，“京东白条”
违约金比例要比“天猫分期”低，两者都不
像银行那样会明显影响“人生信用”。

比较

哪家的“赊账”服务更划算

各种金融消费领域正
逐渐应验着马云几年前的
那句“如果银行不改变，我
们就来改变银行”。

银行活期利息太低，余
额宝们带着较高收益来了；
银行贷款不好批？拍拍贷和
阿里小贷来了；如今，天猫
和京东更是来抢银行的利
润大头———中间业务收入
了。

虽然绕开了“虚拟信用
卡”的说法，但京东白条、天
猫分期购基本都涵盖了信

用卡的基本特征。
有分析师指出，信用卡

在免息期、分期付款和可以
选择的期数方面更有优势，
加之京东、天猫的分期付款
也有审核门槛，且仅限商城
使用，所以暂时很难对银行
普通的信用卡业务造成冲
击。

尽管都是尝试，但互联
网金融理财产品几乎都受
到草根族追捧。最大的法宝
无疑是“接地气”，从产品设
计，到操作过程，无一不透

露出客户体验至上的理念，
其开放、不问资产、不问身
世“海纳百川”的气概，完美
地体现着金融普惠的原则
。而这些正是传统银行的短
处。

如今银行已经开始紧
张互联网金融“野蛮生长”
背后的野心。市场终究是残
酷的，谁真正把顾客当“上
帝”， 为“上帝”着想，谁就
能赢得市场。

■记者 杨田风
实习生 郑旋

接地气，互联网金融受宠

观察


