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【卖新奇】
粽叶里不光是糯米

你喜欢肉粽子，还是
豆粽子？当不少人还在纠
结这个问题的时候，货架
上待售的粽子已在悄悄
地发生着变化。

5月28日， 记者在金
星路步步高大卖场看到，
该超市在售有机素食粽
如大枣小米粽、有机黑米
红豆粽等等口味，吸引了
不少消费者的目光。

“此类有机素食粽子
里不含糯米，如大枣小米
粽就是全小米配大枣制
作的。” 步步高集团总裁
陈志强介绍。

而在朝阳店的家润
多超市内，出现了茶笋烧
肉、杏鲍菇状元粽等“新
面孔”。 该超市销售人员
介绍，这些新口味的价格
均为9.8元一个。

饼屋们也没闲着。记
者在仟吉饼屋看到，在一
款售价为239元的粽子礼

盒中，包含的口味包括干
菜鲜肉、桂花紫米香芋以
及玫瑰洗沙等3种口味。
而在米旗售价69.9元924
克的粽子礼盒清单上，也
出现了梅菜扣肉、山药蜜
枣以及绿茶枣香等新奇
口味。

【走中端】
售价百元的礼盒挺俏

这一两年来，勤俭节
约之风逐渐为社会大众
所接受。记者发现，星城
今年的端午粽子礼盒售
价普遍有所下降。

步步高集团旗下超
市、大卖场内，售价最高
的礼盒为五芳斋一款名
为“盛世五芳”的礼盒，售
价498元， 而家润多超市
内最贵的礼盒也仅为358
元， 是唐人神的端午礼
盒，里面除了粽子，还有
一些唐人神的腊制品。

工作人员介绍，最近
一周内，家润多超市的粽

子销售量在40万元左右，
“其中，100元左右的中档
礼盒最受欢迎。”

【凑热闹】
大家都在“卖粽子”

一周以前，毛家桥菜
市场的商贩卖青菜的地
盘上就开始陆续出现飘
着新鲜香气的粽叶，只是
价格从去年一斤4元涨到
了7元。

平时只搭售现蒸咸
蛋的水果摊边也出现了
一炉炉的粽子。3.5元一个
的豆粽，4.5元一个的肉
粽， 最近销量还不错。一
直在湘雅路附近卖水果
的李师傅说， 应个景，也
会有人买回去当早餐吃。

最让人意外的是华
夏附近以售卖干果蜜饯
零食为主的良品铺子。热
情的销售员说，虽然品种
不多，但粽子从两周前便
开始上柜销售了，现在买
有6折的优惠。

端午遇上儿童节，为星城带来“五
一”小长假后的新一轮销售小高潮，6月
2日，记者从步步高了解到，端午小长假
期间该集团整体销售同比增长30%，6月
1日当天，步步高超市事业部总体销售比
去年同期增长55%。 而由于各业态特色
主题活动不断，客流聚集效应明显，呈现
出“双节”消费小高峰。

作为端午的节庆食品， 粽子成为过
去三天当仁不让的主角。今年，步步高引
进了“陶陶居”、“思念”、“三全”等多个知

名品牌，其中，以经济实惠为卖点的各种
皮盐蛋、粽子礼盒、美酒最受青睐。从销
售数据来看，简装9.9元的粽子、皮盐蛋
非常畅销， 礼盒以59元、79元的最为抢
手。

另外，步步高百货首推的“38小时通
宵不打烊之美腿大赛” 也赚足了消费者
的眼球，500元吃货卡送不停， 电影免费
看、早餐免费吃、电游5折玩等多业态联
动创造销售翻番。

■三湘华声全媒体记者 朱蓉

玩福利彩票的经验技巧，更多的是
投注技巧。可谓千变万化，其乐无穷。根
据不同的投注思路选择最适合自己的
投注方法， 也许并不能收获最多的奖
金，但却是最合适的玩法。

【长期购买型】 这部分彩民属于福
利彩票的铁杆彩民，他们购买的数额并
不多，对于奖金的要求也不高，属于心
态平和型的彩民。这部分彩民适用于选
择投入金额少、中奖容易的投注方法。

1.组选守号：福彩3D组选投注的一
个最大特点就是中奖号码不排序。福彩
3D的总中奖概率为1/1000， 其中包含
组选三360注、组选六630注、豹子10注。
按照组选拆分后，组选三的中奖概率为
1/120、 组选六的中奖概率为1/105，如
果守住1个号码坚持投注， 每次投入金

额不大，却可能赚来意外的惊喜。
2.两码组选：如果我们认定某2个号

码会开出， 但确定不了开出的位置，也
不能确定第3个开奖号码， 则不妨将它
们的全部组合包下，即“两码组选”投注
方法。例如：看好“5、7”两码，则把“570、
571、572、573、574、576、578、579” 共8
注组选六全包。投入16元，中奖160元，
收益144元。

此方法的优点是以小博大，但对两
码的正确判断要求较高，而且开奖号码
必须开出组选六方可中奖。
（未完待续；个人观点，仅供参考）

■中彩

来自长沙市多家超市
的销售数据显示， 爱吃的
湖南人对粽子新口味的接
受度还不是很高。 除礼盒
搭配售卖外， 一些新鲜口
味的粽子虽然引起人们的
好奇， 销售却并不尽如人

意。 家润多相关工作人员
称，“新口味产品销售一
般， 部分产品只在朝阳店
做单店试点销售。”

步步高集团总裁陈志
强说，现在市场上依旧是传
统口味的粽子销售得更好，
所以商家在粽子口味铺货
时，更注重在精品超市和大
卖场进行新口味的销售，超
市还是以传统口味为主。

同时，记者也注意到，
在架销售的粽子礼盒，包
装少见“奢华风”，均以“时
尚”、“简约”风为主，而礼
盒内的商品， 也均为端午
传统食品，诸如红酒、装饰
品、 摆件等往年曾出现在
礼盒内的商品逐渐淡出了
“端午界”。

■三湘华声全媒体记者
朱蓉

不包糯米包“新奇”，今年粽子不寻常
记者调查发现，还是老口味更受欢迎

端午小长假，步步高销售同比增长三成

福彩3D投注经验技巧之谈（一）

早在端午前一个多月，有关端午的商品就爬上了各大商超、卖场的
热销排行榜。截至端午小长假收官，商超、便利店、饼屋、摊贩都加入了
这场“卖粽子”混战。

如何在这么多凑热闹的对手中脱颖而出？ 这对今年卖粽子的商家
是个考验。于是，有人选择了售卖“奇葩”口味的粽子，有人选择了推出
实惠礼盒……一时间，星城的“粽子市场”好不热闹。

■三湘华声全媒体记者 朱蓉

舌尖上的生意学
迟早回归大众路线

… 记者手记

端午节期间，星城各大商场超市均将端午节相关食品摆在显要位置，吸引市民前来购
买。 记者 田超 摄


