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汽车·观察

广汽菲亚特助力
湖南职业院校技能大赛

5月18日，2014湖南省职业院校
技能大赛交通运输类竞赛暨“广汽菲
亚特”杯汽车检测与维修、汽车营销赛
在长沙举行。 来自全省高职、 中职的
400余名选手将围绕汽车维修基本技
能、汽车自动变速器拆装与检、汽车检
测与维修综合技能、 汽车营销等11个
项目展开激烈的角逐。

此次大赛由湖南省教育厅联合湖
南省交通运输厅共同主办， 湖南交通
职业技术学院承办， 湖南省汽车龙头
企业广汽菲亚特汽车有限公司倾情赞
助。 今年的比赛项目设置不仅对接全
国职业院校技能大赛的项目， 更充分
考虑了湖南产业发展的现实需要。

广汽菲亚特作为湖南省合资汽车
企业之一，已成功和省内二十余所学校
建立了合作关系。此次赞助湖南省职业
院校技能竞赛交通运输类大赛，将为培
养省内汽车技术人才，推动地区汽车产
业发展起到积极的带动作用。

■三湘华声全媒体 记者 杨刚

坤宝丰田迎华丽升级
经过长达2个月时间的“整形手

术”后，5月17日，广汽丰田坤宝天心店
迎来华丽变身。为回馈广大来宾，店内
更推出“升级启航 百万钜惠”活动礼
遇消费者。不仅购车可享政策优惠，即
日起至6月30日，客户到店维修保养还
能尊享八重钜惠礼。

广汽丰田长沙坤宝天心店成立于
2006年， 是广汽丰田汽车有限公司首
批授权的集“整车销售、售后服务、零
部件供应、信息反馈”四位一体的特约
销售服务经销商。 完成店面升级后的
坤宝丰田将以全新形象启航， 为车主
们带来更为优质、贴心、尊贵的服务。

■三湘华声全媒体记者 刘宇慧

0利率购车玄机多
多作比较再定夺

对此， 一名不愿透露姓
名的业内人士表示，“零利
率”只是一种宣传手段，里面
有许多的限制和玄机，“羊毛
出在羊身上”，经销商厂家都
不会做亏本的买卖。 所有零
利率、零月供、免息、贴息等
金融方案看似十分优惠，实
际都是促销噱头。 能享受这
些特惠贷款方案的车辆，都
是贷款金额小、 贷款期限短
的车型。不过，他也表示，在
CPI高涨的当下， 贷款买车
其实不失为一种明智的选
择。但是，消费者在选择贷款
方式及贷款期限时， 应多做
比较，多方面考虑，选择最合
适自己的方式， 不要被所谓
的促销广告蒙蔽了双眼。

… 提醒

婚期将近的小陈想入手一辆新车， 作为
给自己和老婆阳阳的结婚礼物。小两口看中了雪佛兰

迈锐宝，但由于两人都刚刚参加工作不久，银行存款额不高，于是
打起了贷款买车的主意。两人在网上看到了迈锐宝0利率购车的广告，满心欢喜地跑到
星沙的雪佛兰4S店进行咨询， 却发现自己挑中的2.0L舒适版车型并不在活动之列，而
即算是参加活动的车型，比如1.6T舒适版，0利率贷款也有诸多限制，贷款期限短，月供
高不说，还要缴纳3000元服务费。0利率买车只是噱头么？小陈和阳阳有些失望。

5月18日， 小陈和阳阳前
往星沙的雪佛兰4S店看车，他
俩挑中的车款是迈锐宝2.0L舒
适版，因这款车型不参与金融
购车的优惠活动，在销售顾问
的推荐下，两人将目光转向了
价格略高的1.6T舒适版车型
上。1.6T舒适版优惠之后的价
格是15.59万元。得知小两口是
冲着0利率的活动过来的，销

售顾问马上给他们做了一个0
利率的购车计划：贷款1年半，
最低首付3成，月供6062元。小
陈觉得这个月供偏高，让销售
顾问在首付不变的基础上做
个2年期的金融计划， 却被告
知，需要支付3000元的利息。

不是免利息么？小陈有些
纳闷。销售顾问大概也看出了
小陈的心思， 连忙解释：“其

实，零利率并非是银行或汽车
金融公司不收利息了，而是这
部分利息是由厂家和经销商
承担，然后再补贴给银行或汽
车金融公司。当厂家贴息的额
度低于利息的总额度时，差额
部分的利息便需要消费者自
己承担。所以，0利息一般只有
特定车型采用特种金融方式
贷款时才能满足。”

不仅如此， 小陈注意到，
在销售顾问给他列的计划里，
提车需缴纳的总费用（71425
元） 比三成首付的钱（46770
元）高出不少，多出来的费用
中，仅保险、上牌及“服务费”
三项加起来就有近万元，而销
售顾问表示，凡是贷款买车的
车主，这三笔费用都必须在店
里缴纳。 且保险必须是全保，
保单到手后也需要押在银行

里，还要另加抵押认证，防止
在发生大型事故或者其他问
题时，车主拒绝还款。

至于服务费3000元，销
售顾问表示， 这是统一要收
的，不过并未给出收费依据，
只说， 雪佛兰品牌都是这样
收取的， 长沙各店也都是这
个标准。

值得一提的是，并非只有
雪佛兰一个品牌是如此收“服

务费”的。记者走访星城车市发
现， 凡是有金融购车政策的品
牌，几乎都有这项费用，不过有
的标为“服务费”，有的标为“手
续费”罢了，但这项费用似乎并
没有明确的收费标准。 上海大
众polo收2800；奥迪A4、A6收
6000元，进口车型则需9000元
左右……问及为何是这个数
目，只说，品牌在长沙的其他各
店都是这么收费的。

0利息不等于0服务费

0利率购车限制多A

B

■三湘华声全媒体记者 刘宇慧

？0利率买车是噱头


