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2014年5月15日—20日，
第二届中国（长沙）国际矿物宝
石博览会如期在湖南国际会展
中心隆重举行。 全球60多个国
家和地区的1600家矿物宝石
展商及国际知名博物馆入驻馆
内， 再次为全球业界和大众奉
献一台矿物宝石大餐和中西文
化交流盛宴。

中国银行作为此次博览会
唯一一家金融服务方， 为向本
届国际矿物宝石博览会提供更
加全面高效专业的金融服务，
中国银行湖南省分行组织专业
金融服务团队入驻场馆进行现
场服务，为会场参展商、各国客
户提供专属服务， 提升会展现
场交易的便利性， 全面金融服
务助推展会顺利开展。

现场可兑换外币、跨境结算

国际矿物宝石博览会作为
一场国际会展， 不仅有来自境
外厂家的展商， 更有前来鉴赏
展品的境外人士。

中国银行作为国内专业的
外汇银行， 为在最大程度上解
除境外客商的烦恼， 不仅在会
展中心内部提供国际外币兑换
服务、旅行支票兑付服务、国际
汇入汇出汇款等国际业务服
务，同时，为避免境外客商对部
分中文释义的解读困难， 中国
银行对机具中的中文字幕出具
了英文释义的对照折页供境外
客商参阅， 全面配合博览会打
造国际品牌的宝石盛宴。

中国银行选派专业的服务
团队，在博览会开展前，进行了
封闭式专业产品培训， 以便现
场解答相关金融问题。

据记者了解，展会期间，在
1楼设置银行柜台及自助业务
专区，2楼设置自助服务区，中
国银行专业金融服务小组针对
博览会现场交易活动需求，为
客商提供开户、 转账、 外币兑
换、旅行支票兑换、结售汇业务
咨询等多项金融服务， 并在现
场为广大客商提供专业的跨境
人民币结算、出国商务、国际结
算等一系列的金融咨询， 展现
了中国银行的优质专业服务。

连续两届独家服务矿博会

在综合第一届交流合作的
基础上， 中国银行此次展会在
产品服务上再次实现了创新以
扩大交流合作。此次博览会中，
国内外的参展商在展会期间只
要有现场交易的需求， 可以向
组委会提出申请， 中国银行将
协助提供POS机具租赁服务，
为参展商提供银行卡现场小额
支付服务， 即使是境外展商也
可以当场在中国银行金融服务
区开立账户以便实现POS机账
务入账， 极大地方便了境内外
客商的现场交易服务， 提升了
展商与买家交易支付的便捷性
与安全性。

中国银行连续两届作为国
际矿物宝石博览会的唯一金融
服务方， 在专业服务方面得到
了组委会以及境内外客商的高
度认可与赞赏， 作为百年品牌
的金融服务行，中国银行将致力
为客户提供更加专业贴心的服
务，全面助推国际矿物宝石博览
会的顺利召开， 展示优质湖南
形象。 ■通讯员 温华 周玉婷

三湘华声全媒体记者 梁兴

5月14日， 竞网科技携手
湖南省工商局共同举办的“互
联网思维下的营销变革 2014
百度营销中国行” 长沙站在万
达文华酒店隆重举行。 湖南省
工商局领导、百度高管、行业专
家以及众多业界精英、我市主流
媒体和600多名企业家参加了活
动。湖南省工商行政管理局党组
书记、局长李金冬发表致辞。

省工商局党组成员、 副局
长鲁先华与百度公司共同签订
了《合作框架协议》，此次合作
落地推进单位湖南竞网科技有
限公司向全省网商企业发出了
诚信经营倡议书， 推动我省网
络交易市场的健康发展。

百度副总裁曾良从互联网
大数据进行分析， 带来从百度
搜索入口， 到PC+移动的双平

台搜索推广，再到百度糯米、地
图等产品所形成的O2O完整
营销闭环解决方案， 为长沙市
中小企业主支招。

竞网科技特邀国内著名营
销专家张财亮在会上分享了大
数据应用方法， 通过自身丰富
的实战经验帮助企业如何搭建
“智营销”闭环。

紧承张财亮的观点， 竞网
科技联合创始人陈花立足于湖
南互联网营销环境现状， 现场
解读湖南本土企业互联网营销
案例，深入剖析数据，帮助企业
切身体验互联网思维下营销变
革过程。

会议免费赠送了由学者、
专家集聚数10年的互联网营销
智慧打造的价值2688元的“智
营销”微课程视频，帮助企业玩

转互联网营销。
同时， 会议

现 场 发 布 了
《2014百度十大
行业数据报告》，
其中包含有电子
电工、 机械设备、
化工及材料、建筑
装修、 交通运输、
教育培训、旅游及
票务、 农林牧渔、
商务服务、生活服
务等行业数据。
■三湘华声全媒
体记者 杨田风

中国银行：矿博会唯一金融服务方

个体户理财有讲究
保险、投资、养老要兼顾

黄先生今年37岁，妻
子刘女士35岁， 夫妻二人
共同经营了一家综合性批
发部。 女儿10岁， 读四年
级，儿子5岁，上幼儿园。家
庭年收入35万元， 家庭每
月支出8500元， 其中消费
在衣食方面3000元， 孩子
每月学费2000元。 有一辆
家庭用车和一辆货物运输
车共值20万元，房产一套，
市值80万元， 银行一年期
定期存款100万元，平常流
动资金30万元。

随着两个孩子渐渐
长大， 支出会逐渐增加，
夫妻二人想让孩子接受
最好的教育，必要时可以
出国留学。而面临同行业
竞争日益激烈，经商收益
不稳定，因此，黄先生很
为今后孩子的教育和夫
妻二人的养老问题担忧，
希望通过理财为两个孩
子积攒读大学的教育金，
并通过合理的理财规划让
家庭有所保障。

夫妻二人作为个体工商户共同经营， 难以避免收入不稳定给家庭
带来的潜在风险。从家庭收入支出情况来看，家庭年度结余24.8万元，
有较强的储蓄能力，但同时存在家庭收入不确定的风险。

现金规划
建议黄先生留存金额5万元

左右(约6个月的消费支出)作为家
庭应急准备金， 用来应对日常生
活中的突发紧急事件， 这部分资
金可放在银行存为个人通知存
款，通知存款是一种不约定存期，
支取时需提前通知银行、 约定支
取日期和金额的存款。分为1天通
知存款和7天通知存款，均高于活
期存款利率。

30万元的流动资金可用来购
买中行的“日积月累”系列产品，

资金随时到账，方便、快捷，预期
年收益率可达1.8%—2.2%， 是活
期存款的最佳替代品。 这样在保
证资金存取灵活性的同时又能获
得高于活期存款几倍的收益。

黄先生的身份和资产符合申
请中行白金卡的条件。 中国银行
特别面向成功精英人士发行的高
端信用卡产品“白金信用卡”除了
具有全球通用、循环信用、预借现
金、免费短信、灵活分期付款等基
础功能外， 还特别提供一系列专
属尊贵增值服务。

保险规划
由于夫妻二人均为个体工商

户，均缺乏保险保障，建议夫妇二
人首先购买人身意外险。

另外建议黄先生夫妇同时还
要购买重疾险和医疗保险。 购买

重大疾病保险和医疗保险， 一旦
发生意外， 可以通过保险公司赔
付来帮助减轻负担， 而不至于使
家庭陷入财务困境。 另外也建议
为两个孩子购买短期的少儿险
(意外+医疗)。

教育金规划
让孩子在未来获得更好的教

育， 筹备一笔满足未来需求的教
育金，已成为家长关心的大事。

建议黄先生为两个孩子分别
投资几只基金定投， 如果每月每
个孩子定投2000元， 假设年收益
率为7%，8年后女儿读大学，可积
攒教育金约26万元左右。 儿子15
年后读大学， 届时可积攒教育金

约64万元左右， 用来支付大学的
费用。建议定投时分散投资，可同
时配置债券型基金、 黄金基金和
混合型基金，以降低风险，获得更
高收益。

另外黄先生可以为孩子购买少
儿教育金保险， 针对孩子在不同生
长阶段的教育需要提供相应的保险
金，减轻父母的经济负担，充分体
现父母对子女的呵护和关爱。

理财案例

理财目标

中行松桂园支行营
业部理财经理 罗玲

中国银行为矿博会服务。（资料图片）

理财建议

养老规划
考虑到黄先生和太太两人随

着年龄的增长， 各项开支会逐渐
上升， 建议配置低风险抗通胀的
产品。

黄先生银行定期存款100万
元， 虽然比较灵活但难以抵御通
货膨胀， 建议将资金用来购买中
行的人民币理财产品， 中国银行
推出多款人民币理财产品，多种期
限、多种投资渠道可供选择，尤其
是保本型人民币理财产品和结构
性存款产品既有本金保证，预期收

益又较高，可获得较高的收益。
另外建议黄先生夫妇各购买

一款年金养老保险， 从第一年末
开始，每年给付5%的基本保险金
额，每年有年度红利。此保险责任
有生存保险金和身故保险金，受
益人可每年领取生存金， 也可以
分几个时间段领取， 不受时间和
次数限制，直到被保险人身故。购
买该保险可附加住院医疗保险、
重大疾病保险。

■三湘华声全媒体记者 梁兴
通讯员 王茜

百度“智营销”助力中小企业营销升级


